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Resumen

Los estudios de Gino Germani han moldeado la vision de la estructura de clases
en nuestro pais. Su caracterizacion sociografica de las clases medias y las clases
populares empalmaba con una lectura histérica del peronismo y el proceso de
modernizacién, sobre la base de una concepcion realista fuerte de las clases
sociales. Sin embargo, a lo largo de sus principales textos ha dejado de manera
asistematica diversos analisis que se desvian de este esquema principal, incluso
anticipando tendencias que se desarrollarian mas tarde. Por otra parte, el trabajo
pasa revista a los principales procesos de transformacion de la estructura de
clases en los anos ’90 y las implicancias que tiene para las formulaciones
germanianas.
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I-INTRODUCCION

Dentro del pensamiento de Germani la problematica de las clases ha constituido
un hilo conductor fundamental de su lectura de las sociedades en transicién vy,
especificamente, la problematica de las “clases medias” ha sido una
preocupacion casi permanente como clave interpretativa de los procesos de
modernizacidén y democratizacion. El papel de las clases medias en la crisis y el
derrumbe de las politicas neoliberales nos retrotrae al tema germaniano por



antonomasia de la relacién crisis-movilizacion politica- clases sociales -cambio

social- modernizacion.

En esta breve comunicacién nos proponemos repasar los planteos centrales de
Germani respecto de las clases medias y, a la luz de los desarrollos
contemporaneos del analisis de clases y de las mutaciones operadas en la
estructura social argentina, intentar realizar una exhumacion de sus principales
contribuciones y un vetusto balance critico de planteos que fueron fundacionales
para la comprension de la estructura social desde la sociologia académica
moderna en nuestro pais. La clave de lectura utilizada parte de considerar sobre
todo aquellas apreciaciones analiticas de Germani que se apartan de sus
esquemas principales, es decir, estaremos atentos a los desvios que el mismo
Germani era capaz de desarrollar sobre todo en funcion de “la fidelidad a los

datos” que profesaba.

Por una parte, intentaremos compulsar las premisas germanianas con las criticas
modernas a los conceptos “fuertes” o “realistas” de clase y como juega la nocion
de “clases medias” dentro de esta tesitura tedrica. Por otra parte, intentaremos
arrimar algunos problemas de caracterizacion empirica de la sociedad argentina
bajo los esquemas de Germani, a proposito de los cambios operados por las
politicas de los afios ’90. Utilizaremos el sefiero trabajo de “Estructura Social de
la Argentina” (en adelante ESA), un escrito para la CEPAL “La clase media
argentina” (en adelante CMA), y diversas referencias de otros escritos clasicos

suyos, asi como de algunos estudios que continuan la tradicion germaniana.

El interés por un retorno a las problematicas de Germani y sus posibles aportes
se refuerza ante lo que estimo un déficit en los estudios sociograficos de los
efectos sobre las clases sociales de los procesos de reforma estructural del
capitalismo argentino en los ’90. En parte por las limitaciones y problemas
metodolégicos del Censo de Poblacion del 2001 que derivan en su
incompatibilidad con los anteriores (Torrado, 2007: 58), y en parte por una



notable postergacion de los temas de estructura ocupacional en el ambito de la
sociologia académica, volcada notablemente al estudio de los procesos de
exclusién/pauperizacion por un lado y al analisis del desempleo por el otro,
secundarizando los procesos de cambio en la estructura ocupacional y olvidando
los procesos de movilidad social ascendente.

Todo ello obliga a una recuperacion y al mismo tiempo critica y readecuacion del
analisis de clase de los sectores medios, es decir, del analisis de la relacion entre
posiciones estructurales, posicionamientos politicos y formas de conciencia .

lll- EL PERFIL Y LA COMPOSICION DE LAS CLASES MEDIAS

Si en los paises del capitalismo periférico las estructuras de clases difieren de
manera acentuada de lo observado en los paises centrales, en nuestro pais la
presencia de una comparativamente extensa y multiforme pequena burguesia ha
caracterizado su morfologia social de manera temprana, diferenciandola del resto

de los paises de A. Latina y de la gran mayoria de los paises del tercer mundo.

Germani fue un pionero al tematizar el excepcional peso de nuestros estratos
medios que unido al alto nivel educativo de la poblacion y a la importancia del
origen inmigratorio y las fuertes tendencias hacia la urbanizacién y la
industrializacion, hacian levantar las expectativas sobre el desarrollo
modernizador de nuestro pais. Tomando fuentes censales sus calculos para 1947
arrojaban que la clase media comprendia casi el 40 % de la poblacién activa
(Germani, 1987). Posteriormente, el proceso de ensanchamiento del centro de la
piramide social se acentuaria durante las décadas siguientes y segun S. Torrado
(1992 y 2007), con un esquema similar al de Germani, los sectores medios
llegarian a los ‘80 alcanzando el 47,4% de la PEA para caer al 38 % en 1991.

Ademas de la segmentacion entre clase media urbana y rural, la primera

diferenciacion conceptual de Germani es el deslinde de la clase media



“autonoma” de la clase media “dependiente” que con leves cambios de
terminologia continuara hasta el presente en los trabajos de S. Torrado.

En los textos de Germani no aparece una fundamentacion desarrollada de esta
diferenciacion que parece retomar la tradicional variable “categoria ocupacional”
(patrén, asalariado, cuenta propia) unificando pequenos patrones (menos de 5
empleados) con profesionales independientes o cuentapropistas de alta
calificaciéon por un lado, y a los asalariados bajo relacion de dependencia pero
con ocupaciones ho manuales, por otro. La misma division utiliza Germani para
las clases populares, por lo que debe considerarse un criterio de descripcion
general y no particular de las clases medias.

Sin embargo, en el analisis, el contrapunto autonoma/dependiente tiene una
importancia singular. La clase media autbnoma observa mayores aportes
inmigratorios, se asocia con el acceso a la propiedad y a la actividad comercial y
productiva urbana, y sera interpretada como sinénimo de iniciativa,
modernizacidn e innovacion. La clase media dependiente se vera como sinénimo
de empleo publico, administracién y comercializacion al detalle, que generan
presiones para priorizar la distribucion del ingreso por sobre el desarrollo. Las
expectativas de la CEPAL respecto del papel de las clases medias en el desarrollo
y la modernizaciéon pasaban del optimismo, como factor modernizador y
democratizador, a la decepcion de comprobar las tendencias al
“distribucionismo” y las resistencias al cambio, la imitacion del comportamiento
de las clases altas, sus pautas de consumo, etc. Todos aspectos que Germani se
encargaria de remarcar (CMA: 28).

La expansion de las clases medias urbanas autonomas (pequenos propietarios
del comercio y la industria, profesionales independientes) fue mucho menor
(paso del 14% en 1947 al 12,5% en 1980, y al 11,6% en 1991) que la de la clase
media dependiente (paso del 26,6% al 34,9% en el 80, para caer abruptamente al



26,4% en 1991), lo cual era tomado como un signo de estancamiento y
empobrecimiento de la estructura de clases.

Es interesante el analisis germaniano cuando cruza la dicotomia
auténoma/dependiente con el sector econdmico y muestra que cada sector de
actividad tiene morfologias de clase diferentes: polarizado el industrial , y con

voluminosa clase media el de comercio y servicios.

Ademas Germani intenta establecer un corte jerarquico entre clases medias
superiores e inferiores tanto para autbnomos como para asalariados. En estos
analisis se muestra un rasgo que persiste hasta hoy: el considerable tamaio de la
clase media superior basada en la propiedad (predominantemente comercial) que
alcanza al 55% del total de este segmento de clase’, en tanto que los
profesionales, directivos y técnicos (que podriamos asociar a la moderna “clase
de servicios”) alcanza al 45% del mismo segmento. Son elocuentes los analisis
posteriores de Torrado para el Censo de 1980 (1993: 195 y ss) acerca del caracter
fuertemente terciarizador de este proceso: los pequeinos propietarios urbanos
auténomos y cuentapropistas de clase media del sector comercial pasaron -de
1947 a 1980- de la mitad a los dos tercios del total. El gran crecimiento del
cuentapropismo es parte del mismo proceso: pasa del 25% al 65%. En tanto entre
los asalariados de clase media, el comportamiento expansivo lo tienen los
profesionales y técnicos sobre todo en los servicios sociales y los servicios
financieros, en desmedro de la evolucién de administrativos y vendedores.

Las encuestas de Jorrat del afio 1995 para el aglomerado urbano GBA muestran
el mismo rasgo: una robusta clase media propietaria que nos separa del perfil de
las clases medias de los paises avanzados mucho mas ampliamente formadas
por asalariados de alta calificacién.

' Uno de los rasgos diferenciales mas significativos de nuestra cartografia social sigue siendo la
presencia de una extensa pequefio burguesia de pequeiios propietarios que si en los paises
avanzados es de naturaleza “intersticial” aqui conforma una parte significativa del tejido
socioeconomico (Jorrat, 1997:113 y ss.).



Hay una larga tradicion que tiende a ver el desarrollo de los sectores medios
como consecuencia de un efecto perverso o de una modalidad anémala de
capitalismo. Germani consideraba la “extraordinariedad” de la clase media
argentina como un subproducto del modelo de economia agroexportadora. La
fuerte concentracion de la propiedad de la tierra, la debilidad del acceso a la
misma para los flujos migratorios obligé a radicarlos en las ciudades en
actividades de servicios personales y comerciales siempre en ultima instancia
dependientes de la renta agropecuaria.

Otro rasgo que resta consistencia de clase a estos sectores es lo observado por
Germani (CMA: 21) en relacidn a su caracter “fluido” por ausencia de tradiciones
propias y su permeabilidad a las influencias de las clases altas y los paises
avanzados. Como sehnalan Murmis y Feldman (1992) la tensién entre la esperanza
de Germani de que la movilizacion politica de las clases medias pudiera integrar
las metas de ampliacion de la participacion politica de las clases populares con el
desarrollo, y la frustracion de constatar la rigidas ataduras y dependencias de
estas mismas clases medias con las clases dominantes tradicionales, la
“ceguera” de las clases medias a los limites de los modelos de modernizacion
“hacia fuera”, atraviesa toda la obra de Germani .

ll- LA CARACTERIZACION GERMANIANA DEL ANALISIS CLASISTA Y SUS
PROBLEMAS

El papel de los llamados sectores medios, pequeino burguesia, estratos medios o
simplemente clase media, ha sido un tema clasico del analisis de los cambios del
capitalismo durante el siglo XX. Contradiciendo las hipétesis de la polarizacion
de la estructura social y de la agudizacion de los antagonismos, la expansion
cuantitativa de una fuerza de trabajo no directamente vinculada a los procesos de
generacion y acumulacion de capital, significé uno de los desafios teéricos y
politicos mas importantes para la reflexion sobre las condiciones de los procesos
de transformacion social en los paises centrales.



Si hacemos un breve repaso de los hitos de los estudios sociales sobre la
estructura de clases y su evolucion en la sociedad capitalista, podemos
mencionar: a) las objeciones de Bernstein a las predicciones clasicas de
pauperizacion y polarizacién habida cuenta de la elevacion de los niveles de
bienestar y del crecimiento del asalariado de comercio y servicios ya a fines del
Siglo XIX; b) El incremento del peso relativo de los empleos asalariados con
tareas administrativas, técnicas y de supervision (white collars) aun dentro
mismo de las empresas industriales; c¢) La llamada revolucién managerial a
mediados del Siglo XX, que tiende a separar la propiedad del control y a marcar la
importancia de los niveles profesionales de la gestion de las empresas; y d) La
extension de la propiedad financiera sobre las empresas a través de fondos de
pensidn, seguros, inversores institucionales, etc. por los que los ahorros o los
aportes de seguridad social de los trabajadores son convertidos en derechos
sobre las propias empresas. Los mismos trabajadores serian simultaneamente
duenos de la empresa, beneficiarios actuales o futuros de su excedente, y fuerza
de trabajo que es explotada para obtener dicho excedente.

Germani estaba plenamente informado de los procesos a), b) y en cierta medida
de c), pero es completamente ajeno al d). Su obra es contemporanea a la de
muchos investigadores americanos de posguerra y ademas sus planteos
conceptuales tienen una evidente inspiracion clasica (Weber, Marx, Sombart) al
defender un concepto “realista” de clase (ESA: 140 y ss), es decir: las clases ho
son agregados estadisticos nominales, sino “fuerzas operantes” en tanto “grupos
reales” que comparten una comunidad de pensar y obrar originada en “hechos
extrapsicoldgicos”, es decir estructurales. En el lenguaje de Germani aparece con
fuerza la idea de que las estructuras (econdmicas, tecnholégicas, territoriales) se
plasman en “tipos de existencia” (ESA: 141) y que el mediador fundamental entre
estructura y tipos de existencia es la condicion ocupacional.



Es claro que Germani sostiene el criterio clasico de la correspondencia entre
posiciones estructurales y “tipos de existencia” lo que convierte a la clase en un
concepto explicativo en un sentido fuerte. Sin embargo, la intuicion interpretativa
del mismo Germani lo llevaba a bucear en los contrastes, las disparidades y las
incongruencias entre los distintos niveles de analisis de las clases en general y

de las clases medias en particular.

Un primer elemento relativizador del caracter “realista” del concepto lo tenemos
en el uso del plural: Germani dice que “hay zonas de la estructura que combinan
criterios con mas frecuencia” (ESA: 143) y enfatiza el caracter ambiguo de
algunas posiciones intermedias por lo que opta explicitamente por referirse a las
clases medias, y hace lo propio con el heterdclito conglomerado de /as clases
populares. Es claro que, si la formulacion clasica del concepto realista prometia
acentuar las homogeneidades intraclases y la nitidez de las fronteras interclases,
el acento en los datos iba a estar puesto en la captacion de las heterogeneidades
y particularidades, en los dinamismos y contrastes internos, mas que en la
homogeneizacion analitica por criterios conceptuales.

Mas aun, el mismo Germani explicaba que en periodos de cambio acelerado se
pierde la correspondencia entre caracteristicas estructurales y caracteristicas
psicosociales (CMA: 5) debilitando el poder explicativo del enfoque clasista.
Germani parece alejarse de un analisis estructuralista rigido y se muestra celoso
de la captacion de dinamismos, rezagos, incongruencias, anacronismos,
supervivencias, para lo cual, es inevitable el recurso a la historia tanto como al

analisis sistematico y critico de las fuentes de datos.

Sin embargo, extremando el énfasis en la “estructura” intrinsecamente diversa de
las clases, y poniendo el acento en las inconsistencias, corremos el riesgo de

disolver el valor explicativo del concepto.



De acuerdo a los debates contemporaneos sobre las clases, la pérdida de peso
explicativo de las posiciones de clase van de la mano de cuatro fenomenos: 1) la
ciudadania y la integracion politica de caracter universal asociada al progresivo
“desclasamiento” del voto y las preferencias politico-ideoldgicas; 2) la expansion
de la economia de servicios y el conocimiento o “posindustrialismo”; 3) las
nuevas formas de organizacion del trabajo y la produccion flexible o
“posfordismo”; y 4) el cambio cultural hacia la individualizacion y la preeminencia
de identidades sociales mas ligadas al mundo del consumo que al de la

produccién o “posmodernismo”.

Veamos como estos tépicos, aun estando fuera del alcance temporal de la
reflexiéon de Germani, han recibido en sus analisis un tratamiento asistematicoy a
veces marginal, pero no por ello menos llamativo y en muchos casos con

referencias anticipatorias de tendencias que se desatarian mucho después.

El punto 1) relativo a los alineamientos, preferencias e ideologias politicas de las
clases ha sido uno de sus temas preferidos. No vale la pena extenderse: su
interpretacion clasista del peronismo/antiperonismo como clases
populares/clases medias, y sus estudios sobre el nuevo y viejo proletariado
muestran claramente un enmarcamiento clasico de la relacién clases sociales /

politica.

Sin embargo, lejos de tributar al esquematismo y haciendo gala de su respeto por
los datos ha dejado algunas sagaces observaciones relativizadoras: el posible
caracter “proletaroide” (ESA: 203) que puedan asumir algunos sectores
asalariados con ocupaciones no manuales de caracter comercial y administrativo
o de servicios, y los impactos del proceso de sindicalizacion que “podrian
acercar a segmentos de las clases medias inferiores al peronismo” (Murmis y
Feldman, 1992). Tampoco falta la notable observacion de que la movilidad social
intergeneracional ascendente de las clases populares a través de la educacion —
propiciada por las politicas nacional populistas de bienestar- podria significar no



solo el acceso a la propiedad sino una posible permeabilidad de los sectores
ascendidos a las ideologias y orientaciones politicas antipopulares o
tradicionalistas de las clases medias altas (ESA: 221 y ss).

Los desarrollos vinculados a la evolucion del capitalismo “posindustrial” del
punto 2) como la desmaterializacion del trabajo, la creciente importancia de la
gestion de los flujos de informacion, y la necesidad de crear y administrar nuevas
necesidades y mercantilizar todas las formas posibles de la vida individual, dan
lugar a la llamada “sociedad del conocimiento y los servicios”. Sobre este punto
son claras las conclusiones en cierta medida anticipatorias de Germani sobre los
datos del Censo de 1947 en el sentido de que los avances de la urbanizaciéon y la
industrializacion se acompanan por un incremento mas que proporcional de los
empleos de servicios y que estos se relacionan con una modificacion de la
estructura de clases por el ensanchamiento de los niveles medios. En efecto, al
analizar la estructura de clases del sector terciario, Germani concluye que la
expansion de las clases medias y los estratos profesionales son notables y que
en estas ramas de actividad alcanzan al 51,3 % del total de ocupados lo que
contrasta con el 21% en el sector industrial y con el 40% del promedio total. Las
referencias a la expansion del papel del “trabajo intelectual”, o los “intelectuales”
(ESA: 202) muestra que pocas cosas escapaban al ojo analitico de Germani. En
su trabajo posterior Germani subrayé aun mas la importancia de una “nueva
clase media” (textual, anticipando una denominacion posterior) o “clase media de
reciente formacion” para referirse a las burocracias publicas o privadas, y a los
profesionales y técnicos especializados a cargo de variados servicios (CMA: 12).
Sin embargo, contrariamente a la celebracion actual de estas tendencias por parte
de los apologistas de la “sociedad del conocimiento”, hay en Germani un dejo de
preocupacion por la desviacion del patron de industrializacion “productivista” y
por el peligro del rentismo asociado a tendencias que conspiran contra la

modernizacion.
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Hay también en Germani una asimetria en el tratamiento de la relaciéon entre
posiciones estructurales y capacidades organizativas y politicas. Por un lado se
detiene en esta cuestion para las clases populares sehalando la densidad de
contactos sociales que corresponden a sus patrones de residenciay la
importancia de la “concentracion” territorial y sobre todo de los tamainos de los
establecimientos (ESA: 205), como clave para entender sus capacidades
organizativas y politicas. Pero por otro, no realiza consideraciones de este tipo
para los sectores medios de servicios que, sin dudar, él mismo tiende a
colocarlos como partes importantes del proceso de modernizacion. Es
considerablemente flaco el analisis de las mediaciones entre las ocupaciones de
las clases medias, el caracter de sus tareas y entornos laborales y sus
orientaciones culturales y politicas.

Por el contrario los estudios contemporaneos han indagado casi
privilegiadamente el universo de las nuevas “nuevas clases medias” subrayando
la relacion entre el caracter “desmercantilizado” de algunos servicios sociales
estatales (educacion, salud, cultura) y las formas de conciencia y participacion
politica lamados Nuevos Movimientos Sociales en los ‘80 (Offe, 1988).

Vinculado en parte con lo anterior, el tercer punto, referido a los cambios en la
gestion del proceso de trabajo, es quizas la gran ausencia en los planteos de
Germani. No aparecen en sus conceptualizaciones ni en la lectura empirica, la
dimension que Lockhood habia llamado “la situacion de trabajo”, es decir las
dimensiones clasistas internas a cada grupo de ocupaciones. Las ocupaciones
son tomadas como unidades analiticas primarias desde donde se explican y
describen las clases, sin ver que las mismas formas sociales de organizacion del
trabajo comprenden jerarquias y ldgicas clasistas en su interior. Una misma
ocupacion, una misma serie de tareas, pueden estar inscriptas en relaciones
sociales distintas y sometidas a situaciones de trabajo donde incluso pueden
incidir clivajes de género, de raza, de edad, etc. Si Germani, al separar las clases
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medias y populares por el criterio de la autonomia/dependencia, produce un
importante avance, no vio que la problematica de la autonomia y el control es, a
su vez, algo interno de cada agrupamiento ocupacional. De esta forma puede
haber trabajadores o profesionales autdnhomos completamente sometidos a las
condiciones exigidas por sus contratantes (en muchos casos como
encubrimiento de una relacion laboral), o asalariados dependientes con amplios
margenes de autonomia y poder de decision. Este ultimo caso es el que se
expande a partir de las nuevas formas de gestion de la fuerza de trabajo a la que
genéricamente se alude como “posfordismo”. Las modificaciones en la base
tecnoldgica (digitalizacion, informatizacion de la maquinaria) y la pérdida de
estabilidad y previsibilidad de las demandas de bienes y servicios, la necesidad
de innovacion permanente, etc. derivan en una reorganizacion “flexible” de los
procesos de trabajo donde los empleados de muchos rubros y tareas recuperan
amplios margenes de iniciativa, autonomia, formas de cooperacion grupal, etc.
que modifican a su vez las orientaciones politicas, reivindicativas y las formas de
conciencia.

En el marco de los nuevos paradigmas productivos “posfordistas” “flexibles”, la
paradoja de la “autonomia” asalariada se complementa con el incremento del
trabajo independiente o microempresarial y empresarial de profesionales y
técnicos especializados. La figura de la consultoria, las empresas especializadas
en diversos aspectos de la gestidn de recursos humanos, “desarrolladores” de
proyectos, etc. muestra la externalizacion de muchas funciones profesionales

por parte de las empresas y su desasalarizacion aun en los paises avanzados.

El ultimo punto referido al individualismo y la reduccién del papel del trabajo y el
empleo en la determinacion de las identidades sociales, también fue tocado por
Germani en diversas oportunidades de una manera original pero que excede
completamente a la problematica de las clases. En efecto, ya en “Politica y
Sociedad en una época de transicion”, Germani habia seihalado que la

12



modernizacion tenia por ejes tanto el predominio de la accion “electiva” sobre la
“prescriptiva”’, como la institucionalizacion del “cambio” y la innovacion. En un
importante articulo, “Anomia y Cambio Social”’, Germani (1969) habia abordado
las consecuencias posibles e indirectas de los procesos de modernizacion
acelerada pero no en términos de “nuevas identidades sociales” sino en términos
mas pesimistas de “anomia”, debilitamiento de sentidos de pertenencia,
desorientacion y desorganizacion social. Aunque ambos planteos (anomia vs.
nuevas identidades sociales) difieren ostensiblemente, y quizas hasta el de
Germani sea mas adecuado para caracterizar la “modernizaciéon excluyente” de
los ’90, ambos coinciden en quitar a las clases sociales relevancia en el analisis
de las consecuencias del cambio social. En este esquema germaniano las clases
se “desdibujan” en procesos de cambio acelerado.

Otro aspecto a tener en cuenta es que en el analisis de Germani, el factor “étnico”
a través de la influencia comprobable en la demografia, la distribucion espacial, y
los cambios culturales, de la inmigracién externa e interna, “corta” de manera
permanente el analisis de clase de las sociedades en transicién a la modernidad:
las ecuaciones peronismo-clases populares-migracion interna-argentina criolla
versus antiperonismo-clases medias-inmigracion europea-argentina moderna,
constituye el nervio fundamental no exento de ambivalencias y tensiones de los
analisis historicos de Germani. Nétese que para Germani, el factor étnico no es
una variable alternativa a la de clase sino que se halla plenamente integrada a ella

en el analisis.

IV- ALGUNAS INCONSISTENCIAS DEL ANALISIS DE LAS TRANSFORMACIONES
DE LOS ‘90

La literatura dominante sobre los sectores medios en los 90, se ha apoyado
sobre una caracterizacion de la reformas del capitalismo argentino como de
“modernizacién excluyente” y por ello sus problematicas dilectas han sido, por
un lado, la llamada “nueva pobreza” (Feijoo, 2001), la vulnerabilizacion, y la
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“desafiliacion” social; y por otro lado, los cambios en los consumos, formas de
sociabilidad y estilos de vida derivados de la “globalizacion”, las NTlyC, etc.
para los “integrados” beneficiarios del nuevo “modelo” de capitalismo. Ligado a
la problematica de la exclusion y vulnerabilizacion, se estima una continuidad y
profundizacién del proceso de adelgazamiento y de reduccion relativa del tamafo
de las clases medias a la par de un crecimiento del llamado “estrato marginal”
(Torrado, 2007).

El largo proceso inflacionario que con oscilaciones se venia desarrollando desde
mediados de los ’70 y culminé en los fendmenos hiperinflacionarios de los afios
89-90, resulté un duro golpe para los sectores medios, sobre todo los asalariados.
Ya Germani habia anticipado que los procesos inflacionarios afectaban
seriamente las posibilidades y expectativas de los estratos medios de ingresos
fijos (CMA: 30) mientras que las clases medias propietarias estaban mas
protegidas del mismo. Sin embargo, la estabilidad alcanzada a partir de 1991 y
por una década no necesariamente puede ser leida como una continuidad de las
tendencias detectadas a fines de los ’80.

En general las descripciones del periodo “neoliberal” suelen apelar a la
identificacion de ganadores y perdedores para aludir a un proceso de dualizacion
y de aumento acentuado de las desigualdades dentro mismo de las capas
intermedias. Los procesos de movilidad social descendente no obstan para que
los sectores que han podido beneficiarse de las reformas hayan disfrutado de una
también notable movilidad ascendente?®. Asi, al estudiar como las reformas de los
’90 impactan sobre las formas de la sociabilidad, Svampa (2001) analizara las
estrategias de segregacion espacial a través de las nuevas urbanizaciones
cerradas como una forma de “integracion hacia arriba”, de abandono de los
marcos publicos de la vida social y también de las pretensiones de protagonismo

% Los cambios de niveles ocupacionales entre padres e hijos muestran un 39% de ascensos y un 21,5% de
descensos (Jorrat, 1997) en contraposicion con las apreciaciones de Torrado (2007) acerca de una
generalizada movilidad descendente.
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o centralidad politica y cultural, para intentar acoplarse a los entornos de las
clases dominantes. Las clases medias “ganadoras” deciden desfrutar de las
ventajas del triunfo “puertas adentro” y en compaiiia de las clases altas
tradicionales. En cambio, las clases medias perdedoras, deben enfrentar las
dificultades crecientes con estrategias de “integracion hacia abajo” tales como la
analizada por I. Gonzalez Bombal en el Club del trueque (Gonzalez Bombal, 2002).

Como bien sehala Svampa (2005) la fractura intraclase, la dispersion de los
perdedores, la heterogeneidad de los nuevos pobres, precipita procesos de
fragmentacion de las formas de vida y fuertes modificaciones en las formas de
conciencia y subjetividad: disfuncionalizacion y desnaturalizacion de la vida
social, pérdida de estabilidades y seguridades ontologicas. Mientras por otro
lado, el ascenso de los ganadores los hace abandonar las ciudades para
introducirse en espacios sociales cerrados e intentar mimetizarse con las clases
dominantes. En definitiva, ambos procesos implican la pérdida del lugar
simbdlico central de la clase media como punto de referencia social y politico
integrador para el conjunto de la sociedad.

El descenso de los sectores medios se ha relacionado con los fenomenos
hiperinflacionarios de los ’80 y la reduccion de la rentabilidad de los sectores de
la pequeina propiedad derivada del proceso de concentracion econémica. Sin
embargo, no es claro que estas tendencias hayan continuado linealmente en los
’90. Los datos agregados no son nitidos en cuanto a esta posible segmentacion
polarizada de los sectores medios durante los *90: es posible ver que los ingresos
reales per capita siguieron subiendo en moneda constante entre 1991 y 2000 para
los quintiles 3ero y 4to. correspondientes a los sectores medios, y que la
distribucién por deciles de ingresos de la poblacion no achicé las franjas de
ingresos intermedios (Svampa, 2001: 44 y ss). Aunque los datos de ingresos no
permiten sacar conclusiones acerca de la movilidad por ingresos de las familias,

es claro que, en general, no se pone de manifiesto una polarizaciéon aguda o la
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generalizaciéon de perjudicados y beneficiados. Si bien la cantidad de
desempleados por hogar aumenta en los sectores medios, también lo hace el
ingreso horario, y la cantidad de perceptores por hogar de la mano de una notable
activacion de la mano de obra secundaria de las familias, especialmente los
conyuges (Gomez, 2000). Ademas los datos de consumo interno de
electrodomésticos, automoviles, viajes, recreacion y turismo, negocios
inmobiliarios, muestran que los procesos de heterogeneizacion de estos estratos
no significaron una tendencia neta de empobrecimiento o descenso generalizado
de los niveles de bienestar.

En definitiva, aunque no pueda establecerse con precision una fosa neta que
separe las condiciones de vida de las capas medias de manera tajante, es decir,
la hipétesis de una polarizacion entre extremos de ganadores minoritarios y
perdedores masivos, homogéneos internamente, si puede puede comprobarse
claramente el estiramiento de las distancias y un perceptible proceso de
heterogeneizacion y diferenciacidén interna que las hace mucho menos uniformes
y menos consistentes tanto social como politicamente. La extrema amplitud de
condiciones de vida e ingresos que puede albergar la atribucion de locaciones de
“clase media” supone la difuminacion de su imagen social como punto de
referencia estable de las expectativas de bienestar e integracion social y el
debilitamiento como posible soporte de una fuerza politica consistente. Pero
ademas este proceso tiene una resonante consecuencia tedrica: tiende a
amplificar el plural de “las” clases medias, debilitando la concepcion realista y las
pretensiones explicativas del concepto de clase.

Otros procesos que erosionan el potencial explicativo de la nocién de clase
media han sido: a) los datos de Jorrat (1997) indican que la llamada “clase de
servicio” ha crecido de manera significativa pero sigue teniendo un tamano
relativo sensiblemente menor a la de su par de los paises de capitalismo
avanzado (ver el ejemplo del contraste Buenos Aires/Madrid). Ademas la “relacion
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de servicio” en nuestro pais se encuentra afectada por la generalizacion de la
flexibilidad laboral y la elevacion de la inestabilidad en el empleo, alejandola de
las seguridades que gozan en los paises centrales. Las ocupaciones basadas en
los recursos de poder organizacional (autoridad en la gestidon corporativa) y
conocimiento (expertos) tienen un tamano menor en nuestro pais a pesar de la
elevada disponibilidad de calificaciones educativas; b) el conocido proceso de
devaluacion de credenciales educativas superiores genera elevadas tasas de
desocupacion, mayor precariedad y caida de ingresos reales de los profesionales
universitarios; y ¢) aln las trayectorias ascendentes desde el punto de vista de la
clase ocupacional presentan un fuerte caracter inestable e incluso
“inconsistente” de la mano de lo que se ha llamado la “movilidad espuria”
(Kessler y Espinoza, 2003) por la cual mejores ocupaciones o puestos no
significan mejoras en ingresos y oportunidades de vida®. La movilidad estructural
por la tendencia al incremento en la proporcion de puestos mas calificados y no
manuales no significa que el aprovechamiento de los mismos para quienes
acceden a ellos equivalga a mejores condiciones de vida.

En definitiva, el enfoque germaniano de base que hace eje en la ocupaciéon como
el mediador entre la posicion estructural y las condiciones de vida, resulta
sumamente golpeado por las tendencias que se atisban producto de las
transformaciones de los ainos ’90.

V- CONCLUSIONES

El trabajo fundacional de G.Germani nos ha brindado un primer esquema de
comprension de la estructura social y de la conformacion de las clases sociales
en nuestro pais. Asimismo, ha sido un pionero en el analisis de los sectores

* Entre los hallazgos empiricos mas interesantes de la investigacién de Jorrat, debe remarcarse el débil peso
explicativo de la clase para la distribucion de calificaciones educativas. Las diferencias de clase explican
apenas entre el 60 y el 70 % de la variancia de niveles educativos (op.cit, p.172). Pero mucho mas
sorprendente es que las clases no explican las diferencias de ingresos de la poblacion. Apenas entre el 6 y el
12% de las variancias de ingresos individuales son explicadas por diferencias de clases ocupacionales.
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medios tanto en sus aspectos socioecondémicos y demograficos como politicos y
culturales. Es llamativa la capacidad de anticipacion que han tenido algunos de
sus analisis sobre procesos que se desarrollarian de manera plenamente visible
muchos aihos después: la terciarizacion sectorial, el peso de la pequeia
propiedad, el avance de la profesionalizacion en las areas de administracion, el
poco peso de las capas medias en la industria, el papel de las migraciones y las
diferencias regionales, etc.

Sin dudas el antidogmatismo analitico de Germani y su apego a los datos
empiricos le habia posibilitado una notable sensibilidad a las disparidades, las no

correspondencias, las heterogeneidades e incongruencias.

Sin embargo, la evolucion tanto de los estudios sobre las estructuras de clases y
las nuevas tendencias de desarrollo del capitalismo contemporaneo muestran
fenémenos que escapan en gran medida al herramental conceptual y analitico de
Germani. La expansion de la economia de servicios, las formas de organizacion
posfordista y flexible del trabajo, el papel de la autonomia, el control y de los
saberes y calificaciones, no tienen un lugar muy comodo en las distinciones
germanianas, extremadamente descriptivas de autonoma/dependiente,

rural/urbana, etc.

Asimismo, mas alla de la herencia germaniana en lo analitico y conceptual, los
estudios de estructura social han tenido un déficit muy serio de cara a las
transformaciones ocurridas en la década del ’90. Dentro del universo de las
clases medias es aun mayor el déficit respecto a su evolucion, diferenciaciones
internas, movilidad, etc. La generalizacion de la flexibilizacion laboral, la
informatizacion y otros cambios tecnoldgicos, el acceso de la mujer a areas
importantes de la estructura ocupacional, la notable expansion de los servicios
tanto sociales como personales y financieros y a las empresas, los cambios en
los formatos del comercio minorista, y sobre todo los cambios en las preferencias

politicas, formas de conciencia y predisposicion a la protesta y la accion
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colectiva, parecen estar obligando a rediscutir los criterios clasistas de analisis y
a buscar nuevas claves de lectura que permitan comprender y explicar los

comportamientos y orientaciones de los sectores medios.
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