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1. Introduccién

Asi como en sus momentos se ha investigado y argumentado fuertemente en
torno a la importancia econdmica y a los determinantes del capital fisico y del capital

humano, en los dos ultimos lustros ha cobrado un impulso enorme la discusion acerca

del Capital Social.

Pareciera que fueron dos las razones basicas por las que se ha generado ese
interés: 1) La conclusién a que arribara Robert Putnam en 1995, en el sentido de que
la declinacion registrada del capital social implicaba una gran amenaza a la calidad de
vida y a la calidad de la democracia en los Estados Unidos de América’"; 2) Los
resultados de un conjunto de trabajos de investigacion que muestran destacados
efectos positivos del capital social sobre el crecimiento econémico, sobre el desarrollo
de los sistemas financieros, sobre la eficiencia de la gestion gubernamental y del
poder judicial, sobre la reduccion de costos de transaccidén, sobre los niveles de

2 Enmarcado en la segunda de tales

inversién, sobre el capital humano, entre otros'
razones, cabe reconocer que un conspicuo fogonero de las tareas de investigaciéon
que se llevan a cabo es el Banco Mundial, impulsado, quizas, por la debilidad del

capital social que detentan los paises mas pobres.

Aunque el concepto de capital social gira en torno al grado de pertenencia de
los individuos a organizaciones y redes sociales y a la existencia del nivel de confianza
existente en la sociedad, lo cierto es que al dia de hoy no existe consenso acerca de
sus composicion y caracteristicas; lo cual reduce apreciablemente las bases que
permitirian procurar un ensanchamiento armonioso del mismo. Como dicen Christian
Grootaert y otros ..."la literatura sobre el capital social ha tenido mayor éxito en
documentar los beneficiosos impactos del capital social que en derivar prescripciones

y proveer lineamientos acerca de cémo invertir en éI”."-¥

Ese estado de cosas, unido a la posibilidad de un deterioro de la eficacia de
capital social, sin que su composicién formal lo ponga en evidencia, y al hecho,
destacado por algunos autores”, de que en ciertas circunstancias dicho capital

puede ser utilizado para realizar disvalores, me ha llevado a pensar que el capital

) SOBEL, ps. 140-143
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) Por ejemplo, GROOTAERT Yy otros, p. 4. dicen “It is also....that serve the publice
good”.

(1.
(1.
(1.
(1.



social puede llegar a ser fragil y no resultar plenamente eficaz si no esta sustentado en
una solida disposicion del respectivo grupo social a realizar valores, principalmente

éticos.

A fin de desarrollar esa idea, en la proxima seccién se la presentara en relacion
a los dos enfoques basicos que existen actualmente en torno a la conceptualizacion y
desarrollo del capital social. En la seccion 3 se proveeran el marco conceptual
necesario y los grandes determinantes de lo que se propone como base fundamental
del capital social. En la seccion 4 se expondra formalmente la funcién demanda neta
del Bien, como determinante primario de esa base fundamental. En la seccién 5 se
analizara la sensibilidad de dicha funcién ante cambios de las correspondientes
variables explicativas. Por ultimo, en la seccién 6 se explicitaran las sintesis y

conclusiones del trabajo.



2. La Base del Capital Social

Al comentar criticamente el libro editado por Partha Dasgupta e Ismael
Serageldin, “Social Capital: A Multifaceted Perspective”, Sobel dice: “en los trece
articulos que siguen, al menos nueve contienen extensas discusiones acerca de lo que
significa el capital social. A uno le hubiera gustado que los editores incluyeran una
definicion clara del concepto en la introduccion del libro, y asi eliminar la necesidad de
definir el capital social repetidamente en las contribuciones. Pero esto hubiera sido
imposible. Nadie podria discutir el hecho de que el capital social es multifacético. Los
autores reconocen que si ellos han de usar el término, deben definir como han de

usarlo”.®"

Esa opinidbn es representativa de lo que ocurre en cuanto a la falta de
consenso respecto a la definicién del capital social. En otros escritos también se
recalca el caracter multifacético del capital social y la necesidad de definir cada vez

que ha de utilizarselo con algun propésito computacional, analitico o descriptivo.

Desde el punto de vista del presente trabajo, interesa destacar dos enfoques
en relacion a la esencia del capital social. Uno de ellos (Enfoque 1), el mas originario,
pone el énfasis en los atributos personales por lo que el individuo puede obtener
ventajas de sus conexiones sociales (acceso a ciertos recursos, obtencion de
informacion relevante para él, la posibilidad de realizar determinadas operaciones
comerciales y /o financieras, acceso a posiciones laborales apetecidas, etc.). El otro
enfoque (Enfoque ll), enfatiza la necesidad de describir, definir o caracterizar los
elementos o facetas constitutivos del capital social, a nivel grupal (comunidad,
municipio, nacion, etc.), del cual se derivan beneficios individuales v,
fundamentalmente, beneficios colectivos para la poblacion involucrada (mejor
educacion, mejor salud, mayor eficiencia judicial, menor corrupcién, mayor y mas

sustentable crecimiento econdémico, reduccién de la pobreza, etc.).

Respecto al Enfoque |, parece oportuno recordar la cita que hace Sobel #? de
un trabajo de Pierre Bordieu®®: “El capital social es un atributo de un individuo en un
contexto social. El puede adquirir capital social a través de determinadas acciones y

puede transformar capital social en ganancias econdémicas convencionales. La

=) SOBEL, p. 144

>2 SOBEL, p. 139

©% De quien TOLEDO y BASTOURRE mencionan como “el pionero en el desarrollo
del enfoque del capital social dentro del debate sociol6gico contemporaneo”.



habilidad para hacerlo, sin embargo, depende de la naturaleza de las obligaciones

sociales, conexiones, y redes accesibles para él”.

Quizas, aun mas ilustrativo del Enfoque | resulte lo que dicen Glaeser y otros,
cuando definen el “capital social individual como las caracteristicas sociales de una
persona — incluyendo sus habilidades sociales, su carisma, y la envergadura de su
Rolodex- las cuales la capacitan para cosechar retornos de mercado y de no mercado,
de su interaccion con otros”. Ademas, como el capital social individual puede asumir
distintas subcategorias, algunas con externalidades positivas y otras con
externalidades negativas, el computo del “capital social agregado” (que..."mide las
caracteristicas sociales que producen retornos de mercado y de no mercado a la
sociedad”) podria resultar sumamente dificultoso, sobre la base implicada del

comportamiento individual, debido a la gran importancia de tales externalidades®*.

En cuanto al Enfoque Il, cabe citar como representativo lo que puede leerse en
la pagina web del Banco Mundial sobre el tema de referencia®®: “El capital social se
refiere a las instituciones, conexiones y normas que moldean la calidad y la cantidad
de las interacciones sociales de una sociedad”...”Una perspectiva estrecha considera
al capital social como un conjunto de asociaciones horizontales entre la gente,
consistente de redes sociales y normas asociadas que tienen un efecto sobre la
productividad y el bienestar de la comunidad”...Una perspectiva mas amplia “reconoce
que los lazos horizontales son necesarios para dar a las comunidades un sentido de
identidad y propoésitos comunes, pero recalca que sin lazos “bridging” que trasciendan
varias divisiones sociales (por ej. religidn, etnia, status socio-econdémico), los lazos

horizontales pueden llegar a ser una base para propositos de intereses estrechos”.

Tanto el Enfoque | como el Enfoque Il, tienen sus ventajas y sus
inconvenientes. El segundo es atractivo por cuanto resulta relativamente mas sencilla
la definicion de indicadores representativos del capital social, que permitan su
medicion. A su vez, el Enfoque | resulta relativamente fascinante porque permite la
explicacion racional de la formacion del capital social en base al comportamiento de
homo-economicus y, de esa manera, intentar determinar los incentivos eficientes de su

crecimiento.

Algunos inconvenientes que caben sefnalar en relacion al Enfoque |l consisten

en que no logra definir: cudl es la estructura éptima de sus componentes, qué

9 GLAESER, LAIBSON Y SACERDOTE, p. 438,439 y 443.
5 http://www.worldbank.org/poverty/scapital/



incentivos serian eficientes para promover su crecimiento y /o evitar su deterioro,
como desincentivar la formacion de asociaciones con fachada de capital social o que
producen externalidades negativas, cudles serian los aspectos operativos del capital
cohesionante (“bridiging capital”), etc. Por su parte, el mayor inconveniente del
Enfoque | consiste en que el capital social agregado resultante no garantizaria en
absoluto que fuese el socialmente deseado, por mas que se hiciesen todos los ajustes
necesarios de las respectivas externalidades; debido a que el capital social individual
ha sido concebido sobre una base egoista, en tanto que los efectos del capital social
agregado son, basicamente, del tipo que hacen al bien comun.

Sin pretender que lo expuesto sea un diagnéstico exhaustivo, ni mucho menos,
acerca de la esencia del capital social, estimo que es suficiente como abrir las puertas
a la hipotesis de que en la base misma del capital social se encuentra la disposicién
que tenga la gente por realizar valores, en la actitud que tenga la gente por hacer el
Bien; en otras palabras, en el grado de virtuosidad social. Cuestién esta no
contemplada, por lo menos no como esencial, en ninguno de los enfoques

comentados.

Apelando a un “experimento mental”®®

, supbngase que un determinado
espacio territorial fuese habitado por un cierto nimero de personas malvadas, dotadas
de cierta riqueza inicial. Si la gente no cambia de actitud, lo méas probable es que al
cabo de cierto tiempo dicho espacio se convierta en un “fango social”, digno de ser
rechazado. Si, en cambio, ese mismo espacio territorial fuese habitado por igual
numero de personas, pero virtuosas, dotadas de la misma riqueza inicial, lo mas
probable que dicho espacio, si no cambia la actitud de la gente, se convierta en una
“estrella social’, digno de ser imitada. Es facil deducir en qué ambito habria tenido
vigencia un capital social acorde, con todo el flujo de los beneficios que cabria
esperarse del mismo. Ademas se deduce que el capital social puede aumentar o

puede disminuir, conforme a la actitud de la gente respecto al Bien y al Mal.

Pero no es necesario apelar a casos tan dramaticos para percibir que la fuente
bésica del capital social se encuentra en la predisposicion que tenga la gente para
realizar valores. Bastaria con reflexiones en torno a cualquiera de los innumerables
casos que podrian extraerse de la realidad. Para abreviar, a continuacion se

expondran un par de ejemplos.

=8 COHEN AGREST, D., “La nave de los silenciados”, en La Nacién, Buenos Aires,
25-07-05.



La dltima crisis econémica argentina resulté dramatica en el plano social.
Millones de argentinos quedaron sumidos en la desesperacion, en la pobreza y en la
indigencia. Una amenazante convulsion social asomaba en el horizonte. Pero
entonces se manifestd con fuerza la capacidad de realizar valores, en este caso del
valor ético “solidaridad”, por parte de una gran parte de la poblacién; unos a nivel
individual o familiar, otros a nivel vecinal e informal y otros asociandose a
organizaciones solidarias institucionalizadas®”. Sin duda, ese hecho significé una
ayuda inestimable para ganar la batalla mas importante de la guerra contra ese
multiple flagelo social, aun vigente.

Uno de los indicadores que con frecuencia se utiliza para medir el capital social
es la “confianza”. Pero, la confianza de donde surge sino de la persistencia en la
realizacion de valores tales como la “verdad” y la “honestidad”. En efecto, cuanto mas
los miembros de un grupo social se adhiriesen a dichos valores y los hagan efectivos,
tanto mayor sera la confianza de unos respecto a otros de que no seran defraudados,
de que cumpliran con la palabra empenada, de que respetaran los acuerdos
establecidos, que seran fieles a los cddigos sociales de convivencia.

7 Seguin se desprende de la editorial del diario La Nacién del dia 8/1/05, el nimero
de personas que realizan trabajos voluntarios pas6é de representar el 26 % de
poblacion argentina en el afo 2000 al 32 % en el afio 2001; i.e., un 6 % mas en un
solo ano.



3. La sélida disposicion para realizar valores

Habiéndose argumentado que la base del capital social residiria en la firme
disposicion de la gente para realizar valores, se procurara ahora un marco conceptual

acerca del contenido y de los determinantes fundamentales de dicha disposicion.

Como se dijera en un trabajo anterior, “a los valores se los puede definir como
todo aquello que sin ser cosas ni impresiones subjetivas, son algo digno de ser
demandado. Son realidades objetivas que no se demuestran pero que se las
descubre, no se sustentan por si mismas, se adhieren a las cosas y las convierten en
valiosas” y “cuando se dice que los valores son dignos de ser demandados se quiere
significar que su realizacion responde a los verdaderos intereses del ser humano; lo

que realmente conviene realizar el hombre” %"

Los valores son de distintas clases (éticos, estéticos, intelectuales, biol6gicos,
etc.) y de distinto orden jerarquico®?; pero todos presentan la propiedad de que su
realizacién (evaluado desde el punto de vista del bien comuan) implica externalidades
positivas (nunca negativas), de distinta intensidad, segun sea el tipo de valor y la
circunstancia en la que se lo realiza®?. Esto constituye una cuestion de la mayor
importancia, porque soslaya un problema de agregacion de primer orden cuando se
pretende obtener una medida agregada a partir del comportamiento de elementos que
pueden implicar externalidades positivas 0 negativas; tal como podra apreciarse mas

adelante.

La cuestion basica que deberia dilucidarse a continuacion es la racionalizacion

de la formacién de la referida disposicion permanente de la gente a realizar valores.

Al respecto, si se entiende por “virtud” a la “disposicidon constante a hacer el
Bien”, tal como lo define, por ejemplo, el diccionario enciclopédico “El Pequefio
Larousse”, y considerando que el Bien es comprensivo de todos los valores, entonces
la firme disposicion a realizar valores por parte de un grupo social no es otra cosa que

el grado de virtuosidad que posee dicho grupo.

(-1 SZYCHOWSKI (2002), p. 296

32 PONFERRADA, p. 33-34

G Por ejemplo, tomando por caso el valor biolégico “adecuada alimentacion de los
ninos menores de dos anos”, es evidente que su realizacion significara una serie de
beneficios, no s6lo para las personas directamente afectadas sino también para la
sociedad toda: una poblacién mas saludable, posibilidad de mayor capital humano,
mayor productividad de los factores, mayor bienestar.



Como, segun la afirmacién de los estudiosos de la virtud, las virtudes humanas
son habitos que se adquieren a través de la repeticién de actos buenos, i. e., de la
realizacién del Bien, se deduce que la virtuosidad social depende del “stock social
neto del Bien” (o “capital social del Bien”), el cual, a su vez, depende del “stock
individual neto del Bien” (o “capital individual del Bien”) de cada uno de los miembros

integrantes del grupo social.

El stock individual neto del Bien consiste en la diferencia acumulada, desde
que el individuo tiene uso de razén hasta el presente, entre la intensidad realizada del
Bien y la intensidad realizada del Mal, donde el Mal representa el conjunto de los
disvalores. Simbolicamente, el stock individual neto del Bien (SINB), puede

representarse como Sigue:

SINB =Y (IRB, —IRM ,)Z 0 (1)
t=1

Donde:
IRB, = Intensidad realizada del Bien el periodo t.
IRB, = Intensidad realizada del Mal en el periodo t.

A su vez, el stock social neto del Bien (SSNT) consiste en la suma del SINB de

cada uno de los individuos integrantes del grupo social, i. e.:

ssn=Y"Y (IRB —IRM /)= 0 (I
i=l =l
Las intensidades realizadas, en un periodo t, del Bien y del Mal que aparecen
en la expresion (I) son, por su parte, el resultado de las intensidades demandadas del
Bien y del Mal en el mismo periodo, por lo que cabe decir también que el SINB es
funcion de la “demanda neta del Bien”, entendida como la diferencia entre la demanda
del Bien y la demanda del Mal. En la proxima seccion se presentara dicha demanda
neta, en tanto que a continuacion se expondra someramente una idea acerca de
como interviene la virtud en la conducta humana, que es la realizadora de los valores

y de los disvalores.

Considerando solamente las virtudes cardinales (prudencia, justicia, fortaleza y
templanza) y teniendo en cuenta los estadios en que puede subdividirse la conducta
humana (1.- determinacion y evaluacidon de los objetivos; 2.- busqueda y
sistematizacion de la informacién relevante respecto a los posibles medios aptos para
lograr los objetivos; 3.- decisién racional sobre la relacién objetivos-medios; 4.-



ejecucion de las decisiones; 5.- satisfaccion, positiva, negativa o nula, de los

resultados de la ejecucion), pueden senalarse las siguientes apreciaciones:

La prudencia interviene, entre otras, en la evaluacion de los objetivos o fines
del individuo en relacién con sus necesidades. También interviene en el estadio 2 de
la conducta, apreciando qué cosas implican el Bien y cuales el Mal, y estima la
intensidad del elemento Bien o, en su caso, del elemento Mal que encierran las
respectivas funciones de produccion. Asimismo, la prudencia interviene en el estadio
3, determinando en cada caso qué medios se adecuan mejor a la consecucion de los
fines, de modo tal que la intensidad del Bien sea maximizada en cada decision, y en
el conjunto de las decisiones, tanto a corto como a largo plazo; o sea, que dada las
restricciones materiales y espirituales del hombre, las posibilidades de realizacion de

su verdadero bien responden a una cabal racionalizacion de su conducta.

La virtud de justicia interviene, basicamente, en el estadio 3 de la conducta, y
su necesidad se deriva de la naturaleza social del hombre. Su plena vigencia se da
cuando el individuo tiene una firme voluntad de vivir en verdad con los demas, dando
al otro lo que le es debido y velando para que, en la sociedad en la que convive, rija

en plenitud tanto la justicia conmutativa, como la distributiva y la legal.®**

La fortaleza interviene, fundamentalmente, en los estadios 3 y 4, encontrando
al hombre en la firme disposicion de decidir y ejecutar lo que es correcto, lo que es
bueno y oponerse a lo que es malo, aun a costa de cualquier sacrificio humano. En
relacion a muchas situaciones, reales o imaginarias, podria resultar dificil admitir la la
“practibilidad” de la virtud de fortaleza, si no se contara con la figura de “un nuevo

hombre econémico”®®| el cual presupone la tenencia de una demanda del Bien.

Finalmente, la virtud de la templanza interviene en todos los estadios de la
conducta humana, determinando el uso ordenado, equilibrado, moderado, digno,
razonable y justo de los medios para satisfacer las necesidades del hombre. Como en
el caso de todas las virtudes, también en el de la templanza su pleno sentido habra de
encontrarse en la convivencia real con las demas virtudes. Por ejemplo, ¢tendrian
sentido la fortaleza y la templanza si no se contara con la predisposicion para realizar
la justicia y esta, tendria sentido si no existiera amor”. Ademas, ¢itendrian sentido, en
el mundo en que vivimos, las virtudes cardinales si no se tuviera esperanza?. ;Para

qué todo esfuerzo, todo sacrificio, si fuese para nada?

64 PIEPER, J, ps. 19-20
G Véase al respecto SZYCHOWSKI (2002).
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4. La demanda neta de cosas satisfacientes que implican el bien.

En la seccion anterior se definio a la demanda neta del Bien como la diferencia
entre la demanda del Bien y la demanda del Mal. Ahora bien, dado que como se
expuso anteriormente, ni los valores ni los disvalores se sustentan por si mismos sino
que se adhieren a las cosas, la demanda del Bien y la demanda del Mal tienen lugar a

través de la demanda de “cosas satisfacientes” que implican el Bien o el Mal.

“Cosa satisfaciente” tiene el mismo sentido que “commodity”, 0 que “coleccién
de caracteristicas” en los modelos de la Teoria de la produccidon familiar de Gary
Becker y de Kelvin Lancaster, respectivamente”... "La cosa satisfaciente es producida
por el propio individuo con el propésito de satisfacer sus necesidades (fisiologicas,
sociales, psiquicas, espirituales, empresariales, laborales, intelectuales, estéticas,
etc.), usando bienes y servicios, econémicos y /o libres, y su propio tiempo
(incluyendo el tiempo empleado para obtener ingresos monetarios). O sea las cosas
satisfacientes guardan una relaciéon biunivoca con todo el espectro posible de
conductas racionales del individuo™*". Tales cosas satisfacientes pueden

representarse como Sigue:

X, =X (x{,x},...,x" B')= Cosa satisfaciente que contiene el elemento o

intensidad del Bien, Bi.

X; = X;(x},X3,....x,,M) = Cosa satisfaciente que contiene el elemento o

intensidad del Mal, M.

Donde:

X1, Xe,...Xa = INSumMos requeridos para la produccion de las X, X,
incluso el tiempo empleado por el individuo.
i=1...,00

j=1,...,00

“2) se determinaron las funciones demanda de

En sendos trabajos anteriores
Xy de X en el marco de dos escenarios distintos, uno irreal (A), donde los bienes y
servicios son totalmente libres (no existen precios) y otro real (B), donde los bienes y

servicios son mayormente econdmicos, aunque también existen bienes y servicios

@ SZYCHOWSKI, 2001, ps. 14-15.
“2 SZYCHOWSKI 1999 y 2001.
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libres. En relaciébn a ambos escenarios, la “funcion satisfaccion” utilizada, tipo Cobb-
Douglas, fue la siguiente:

S =h(X;,X;) = X7X® (1)

donde:

[P l]

a” y “b” describen las preferencias del individuo; siendo a + b = 1.

Respecto al escenario A, la restriccion presupuestaria utilizada fue la siguiente:

PR+(1-P)N =RE, (V)

“‘R” representa la recompensa en la que el individuo cree que existe por realizar
el Bien. “P” representa la probabilidad “subjetiva” de lograr dicha recompensa si realiza
el Bien. “N” representa la recompensa negativa en la que cree que existe por realizar
el Mal y “(1-P)” la probabilidad de recibirla si realiza el Mal. “REp” representa la

recompensa esperada por el realizar el Bien y evitar el Mal.

La recompensa esperada a la que se refiere & expresion (IV) es de tipo
espiritual. La misma puede ser de naturaleza divina o de naturaleza humana, la cual, a
su vez, puede ser externa o interna. La recompensa divina es la que el individuo
espera recibirla de Dios, sobre una base desprovista de un accionar marketinero?.
La recompensa humana externa es la que el individuo espera recibir de los hombres
(poder, fama, prestigio, halagos, reconocimientos, homenajes, etc.), para lo cual el
accionar marketinero suele jugar un papel importante. La recompensa humana interna

alude al bienestar que el individuo espera sentir por realizar el Bien y evitar el Mal.

Ademas, podria argumentarse que la “recompensa esperada” constituye un
determinante importante del comportamiento pro Bien del “individuo representativo del
grupo social”, con una “disposicién intermedia”; a diferencia de un individuo con una
“disposicién inferior”, que sélo procuraria hacer el Bien y/o evitar el Mal por temor al

castigo que pudiese merecer, y también a diferencia de un individuo con una

@3 “T(1 en cambio cuando des limosna, no debe saber tu mano izquierda lo que hace la
derecha, para que tu limosna quede en secreto y el Padre, que ve los secretos, te
premiard” (Mt. 1V, 3-4).
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“disposicion superior”, que registraria dicho comportamiento impulsado solo por el

amor*?.

De lo expresado en el parrafo anterior, surge que para el “individuo
representativo”, el “amor” también constituye un determinante de su comportamiento

pro Bien. Analiticamente el amor se refleja en el exponente de preferencia “a” en la

expresion (Ill) y en el operador subjetivo “6”, que relaciona R con X, segun puede

apreciarse en las siguientes expresiones (V). En efecto, cuanto mayor sea “a”, mayor

“

sera el grado de preferencia por las X, y cuanto menor sea “6” significa que el
individuo asociara, entonces, una mayor cantidad de X con una determinada “R”. Por
razones opuestas, el exponente de preferencia “b” y el operador subjetivo o reflejan el

grado de “desamor” del individuo.

6X; =R
oX, =N (V)
donde

A fin de relacionar REr con X y con X, se reemplazé “R”y “N” en (IV) por (V),

resultando la siguiente expresion:
P Xi +(1-P)dX; = REp (V1)

Luego, en base a la funciéon satisfaccion (expresion lll) y a la restriccion
presupuestaria (expresion VI), y utilizando el método de los multiplicadores de

Lagrange, se obtuvieron las siguientes ecuaciones, en relacién al escenario A :

a RE,
X - RE Vil
' (a+b) P Vi
x -0 RE (VIll)

' (a+b)d (1-P)

La expresion (VII) constituye la demanda de cosas satisfacientes que implican

el Bien, como funcion de la recompensa esperada, ponderada por P“® y del amor. En

49 SZYCHOWSKI, 2002, p. 284.
9 Se deduce de la expresion (1V) que “P” varia siempre en el mismo sentido que REp
y que REp varia siempre en mayor proporcion que “P”.
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efecto cuanto mayor sean “RE, /P ” y “a@”, y menor sea “6 ", mayor sera la cantidad

demandada de X, y viceversa. Por su parte la expresion (VIII) constituye la demanda

de cosas satisfacientes que implican el Mal.

En realidad, la demanda de X es el producto de una deficiente demanda de X
dado que, teniendo en cuenta que “0 ” es negativo, excepto cuando “P” es igual a uno,
cuanto mayor sea la REp y por lo tanto mayor sea la cantidad demandada de X menor
sera la cantidad demandada de X. Otro tanto ocurre si aumenta “a” y disminuye “6 7,
ya que ello implica que “b” disminuye y “6” aumenta. Como dice Haag: “No esta en
poder del hombre eliminar el Mal del mundo. Pero si esta en su poder obrar el Bien por
amor, y esta posibilidad del hombre casi no tiene limites. Si tiene las manos atadas
para impedir el Mal, no las tiene atadas para multiplicar el Bien y romper de ese modo

la prepotencia del Mal”.“*®

A partir de las expresiones (VII) y (VIIl) se obtiene por simple diferencia entre
ambas la “demanda neta de cosas satisfacientes que implican el Bien”, para el caso en
que el individuo se desenvuelva en un mundo donde la totalidad de los bienes y
servicios de los que podra disponer son libres; o sea:

a REp b RE;

X"ij(a+b)6' P (a+b)d (1-P) (%)

Esta demanda neta de cosas satisfacientes que implican el Bien, constituye un
vehiculo perfecto de la demanda neta del Bien. En efecto, el sentido y la medida de la
variacion de la cantidad demandada de X se corresponden exactamente con las de la
variacion de la intensidad demandada del Bien, debido a que los Unicos determinantes

gue figuran en la expresion (VI) de la demanda de X,(REp,a,6,P), son,

estrictamente, determinantes de la demanda del Bien, y como la demanda de X es la
resultante de una deficiente demanda del Bien, también el sentido y la magnitud de la
cantidad demandada “neta” de X se corresponden exactamente con las de la
intensidad demandada “neta” del Bien. Esta es la razén por la que se procurd
presentar primero la demanda neta en el marco de un escenario como el A, libre de
restricciones, pues asi se contard con un referente valido cuando en la proxima
seccion se analice la sensibilidad de la demanda neta de X en el marco de un mundo

real.

“OHAGG, p. 277.
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En cuanto al escenario B, que se corresponde con la realidad, la restriccion

presupuestaria empleada fue la siguiente:

Y PG X, —PoX; + Y py;dy X, —(1-P)aX, = (X)
k=1 k=1
donde:

p«i = precio del insumo k, requerido para la produccion de la cosa
satisfaciente i.

Pkj= idem j

dyi= cantidad del insumo k requerido por unidad monetaria de X,

siendo X" el valor monetario de X sin considerar el elemento B' (i.e,

es el equivalente al gasto monetario en la produccién de X por lo que

Xi
dkj =X—::n)
dk_j = idem ]

P6X, = valor que tiene para el individuo la intensidad del Bien incluida

en X (i.e, del elemento B').

(1-P)oX,= valor negativo que tiene para el individuo la intensidad del

Mal incluido en X (i.e, del elemento M').

Primer sumando de (X) = gasto monetario en X (Téngase en cuenta
que B' es un elemento de la funcién de produccién X, que aunque no
participa de ks caracteristicas de los insumos x su presencia implica
para el individuo un valor “vital” de X superior al gasto monetario en la
produccion de X, en un monto equivalente al valor que le asigna a la

respectiva intensidad del Bien, P6X;,).

Segundo sumando de (X) = gasto monetario en X. (Téngase en cuenta

que M es un elemento de la funcién de produccién de X, que aunque
no participa de las caracteristicas de %, su presencia implica para el

individuo un valor “vital” de X inferior al gasto monetario en la
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produccién de X, en un monto equivalente al valor negativo que le

asigna a la respectiva intensidad del Mal, (1-P)dX;.

Miembro izquierdo de (X) = gasto monetario requerido para la
produccién de cualquiera de las posibles canastas {X, X} que

finalmente vaya a seleccionar el individuo en el “periodo base”. "

|™ = ingreso monetario “® = wT+V.
w= salario del individuo.

T= tiempo disponible total del individuo, por lo que el tiempo no
empleado en su actividad laboral, pero si en la produccion de las
demas cosas satisfacientes que tengan lugar en el periodo base, es
valorado a su costo de oportunidad, w.

V= otros ingresos del individuo, pecuniarios y no pecuniarios, incluso el
valor de las externalidades que se incorporan a las cosas
satisfacientes.

Contando ya con los elementos necesarios y empleando nuevamente el
método de los multiplicadores de Lagrange, se procedi®é a maximizar la funcién
satisfaccion (lll), sujeto a la restriccién presupuestaria (X), con lo que se obtuvieron las

siguientes expresiones:

al™ al™

=— = (X0
Zpk,i d; —Po
k=1

Xi
9

“7 El “periodo base”, o periodo t, es la unidad temporal de anélisis utilizada,
equivalente a un espacio de tiempo suficientemente corto como para que no cambie
“P” (y por consiguiente tampoco “a”, “b”, “6” ni “09”, a los que se supone
perfectamente correlacionados), pero que, a su vez, es lo suficientemente largo como
para que el individuo tenga la oportunidad de enfrentar un sinnimero de situaciones,
que la induzcan a otras tantas conductas que impliquen algunas el Bien y otras el Mal.

“8) Equivalente al “ingreso pleno”, definido por GARY BECKER, p. 253. Por otro lado,
si los términos P6X; y (1-P)aX; del miembro izquierdo de la expresion (X) se los
pasara al miembro derecho de la misma, esta Ultima se convertiria en lo que en

SZYCHOWSKI, 2001, p. 18, se dio en llamar “ingreso vital”’, en tanto que el miembro
izquierdo reflejaria lo que alli se definié como “gasto vital”.
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bl™ bl™

X, =— _ (X1
Y p;di, -(1-P)d

J

La ecuacion (XI) representa la demanda de cosas satisfacientes que implican el

Bien, como funcién positiva de “a” y de I™ y como funcién negativa del precio sombra
de X (el denominador de la expresion, representado por ¢ ;). Por su parte, la ecuacion
(XI) representa la demanda de cosas satisfaccion que implican el Mal, como funcién
positiva de bl™ y funcién negativa del precio sombra de X (el denominador de la

expresion, representado por ¢ ;). En relacion al escenario que se esta considerando,

también puede decirse que la demanda de X es el resultado de una deficiente

demanda de X En efecto, dado que a + b =1, cuanto mayor sea “a”, indicador del

amor, mayor sera la cantidad del ingreso monetario, al™, que el individuo destinara a

Xi'y menor cantidad, bl", a X

Asi como anteriormente se obtuvo la demanda neta de cosas satisfacientes
que implican el Bien en el marco del escenario A, expresion (IX), ahora, siguiendo el
mismo procedimiento, es dable obtener la demanda neta de cosas satisfacientes que
implican el Bien en el marco del escenario B. O sea, la diferencia entre las expresiones
(X1) y (XIl) da por resultado la expresion buscada en relacion al comportamiento del

individuo en el mundo real:

Xi_xj:i_i: a_bn (X1l
o, o, |9 9,
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5. La demanda neta ante posibles niveles de sus determinantes.

En el caso del escenario B, el que corresponde a un mundo real, la demanda
neta de cosas satisfacientes que implican el Bien, DNCSg, no siempre mantendra una
relacion simple y directa con la demanda neta del Bien, tal como sucederia en el
marco del escenario A. Por lo tanto, es necesario analizar esa relacion ante posibles
niveles que pudieran asumir las variables explicativas de b DNCSg, teniendo como
referencia, para la solucion de ciertas cuestiones, a la demanda neta de cosas

satisfacientes que implican el Bien del escenario A, DNCS,.

El analisis se hard sobre la base de situaciones caracterizadas por los
siguientes presupuestos:a=1,a=Db, azb, I" =0; en combinacion, segun el caso,

con posibles niveles significativos de las otras variables.

a=1:

Si a=1, bseriaigual a0, dado que a + b =1, y por ende también b/g¢  sera

igual a 0, como puede observarse en la expresion (XIIl); o sea que no existira
demanda alguna de cosas satisfacientes que impliquen el Mal, por lo que la DNCSg
dependera sélo de la demanda de cosas satisfacientes que implican el Bien. En este

caso, la pendiente de la funcion DNCSg:

aXi-X) _a b (XIV)
dIm 6, 9

dependera exclusivamente del valor que asuma ¢ ;.

Si ¢ =1, la pendiente sera igual a 1, implicando que toda variacién del 1™ hara
variar la demanda neta del Bien en la misma proporcion. Si ¢ ,> 1, la pendiente seria
>0, pero < 1; obviamente seria = 0 si ¢, =. En cambio, si ¢,< 1, la pendiente
seria > 1; asumiendo el valor infinito si ¢, fuese = 0, en cuyo caso la curva respectiva

de la DNCSg coincidiria con el respectivo eje X - X

Los casos exiremos en que los niveles de ¢, fuesen cero o infinito, son

tipicamente irreales. No obstante, son interesantes a los efectos de la comparacion
entre la DNCS; y la DNCS,; que, como la demanda de cosas satisfacientes que
implican el Mal desaparece en ambas demandas netas, debido a que a = 1, la

cuestion se reduce a la comparacion entre la demanda de cosas satisfacientes que
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implican el Bien en el escenario B, segun la expresion (XI), y la demanda de cosas
satisfacientes que implican el Bien en el escenario A (o simplemente “demanda del

Bien”), segun la expresion (VII).

En el primer caso, cuando ¢, = 0, se estaria en presencia de un mundo de

bienes totalmente libres, por lo que la informacién que proveerian las expresiones (XI)
y (VIl) serian exactamente iguales. Ambas indicarian una demanda infinita de X. En
relacion a la expresion (XI) el resultado se debe a que el precio sombra de X es cero,
y en relacion a la expresion (VII) porque “6” es = 0, debido a que “a” es = 1; siendo

ambos, indicadores de una misma virtud, el amor.

En el segundo caso extremo, cuando ¢, = «, se estaria en presencia de una

situacion extremadamente rara, aun desde el punto de vista imaginario. ;Por qué?.
Porque el individuo tendria que limitarse a demandar y ejecutar cosas satisfacientes

que implican el Bien, cuyos precios ¢, fueran, paradodjicamente, igual a cero, ya que
si no fuera asi, ¢, tendria que ser infinito, por definicién. Pero esto es casi imposible,
por cuanto uno de los componentes de ¢, es el tiempo que emplearia el individuo en

la concrecién de cosas satisfacientes que vaya a demandar, multiplicado por el salario

respectivo. Entonces, para que ¢, fuese igual a cero, el salario tendria que ser igual a

cero; 0, lo que es lo mismo, el costo de oportunidad monetario del tiempo que

emplearia tendria que ser igual a cero.

Una situacibn que conformaria el caso descripto podria verificarse, por
ejemplo, si el individuo fuese politica o socialmente discriminado, en el sentido de no
tener acceso a trabajo remunerado alguno, ni ser permitido a comprar insumo alguno,

que pudiera requerir para elaborar cosas satisfacientes.

Bajo tales circunstancias, lo llamativo es que la cantidad demandada de cosas
satisfacientes que implican el Bien seria nula segun la expresion (XI), en cambio seria
infinita segun la expresion (VIl). Esa aparente contradiccion se resuelve recordando
que dado el supuesto de que “a” es igual a uno, y por ende sigma es igual a cero y “P”
es igual a uno, la intensidad demandada del Bien es infinita y, como es logico
suponer, nada podria obstaculizar aun en situaciones tan atipicas como la descripta, a
que el individuo colmara plenamente con cosas satisfacientes su intensidad
demandada del Bien; aunque en este caso las X tendrian que ser producidas con

iNSUmMoOs que no requieren compensacion monetaria. La Biblia relata que Juan el



19

0 tenia

Bautista, de quien Jesus dijo que...’no ha nacido hombre més grande”... !
una tdnica de pelos de camello y un cinturén de cuero, y se alimentaba con langostas

y miel silvestre”. ©?

a=b:

Si a=Dby siel precio relativo ¢,/ ¢; fuera igual a uno, la cantidad demandada

neta de cosas satisfacientes que implican el Bien seria nula en un mundo real, con
restricciones monetarias, segun la expresion (XIlIl). La misma informacién se
obtendria en el caso en que el individuo se desenvolviera en un mundo de bienes
libres, segun la expresion (IX); debido aca al supuesto de que “a” es igual a “b”, de
donde se deducea=0,5,b=0,5 6 =0,5, 0=-0,5y P =0,5, debido al supuesto de

correlacion perfecta entre dichas variables.

Si ahora se supone que ¢;/¢; no es igual a uno, la cantidad demandada neta
de X, segun la expresion (XIIl), sera distinto de cero; positiva si ¢;/¢;< 1y negativa
si ¢;/¢;> 1, lo mismo que la pendiente de la respectiva funcion. En cambio, segin la

expresion (I1X), la intensidad demandada neta del Bien seguira siendo igual a cero, en
tanto “a” siga siendo igual a “b”. Ello significa que el individuo procedera a una
recomposicion estructural de las X, demandando X con mayor intensidad del Bien

cuando ¢;/¢; aumente y viceversa, cuando ¢;/¢; disminuya.

Lo importante de esto es que sabiendo lo que ocurre con la intensidad
demandada neta del Bien por la expresion (1X) y dado que los valores de “a”, “b”, “6 7,
y “P” no son independientes entre si, no es necesario apelar a dicha expresion para
saber que ocurrira con la intensidad demandada neta del Bien. Bastara con observar

el valor de “a” en la expresion (XIII).

Como corolario, cabe agregar que si a = b, cualquiera fueran el precio relativo
¢;/¢,yel I", el individuo se encontraria en un estado de total indiferencia respecto
al Bien y al Mal, y por consiguiente no cabria esperar, en relacion al periodo t, un

aporte a su stock individual neto del Bien, y por lo tanto tampoco al stock social neto
del Bien, segun la propuesta realizada en la seccién 3.

&Y Mt X1 11
®2 Mt 1I. 4
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Q
oY
(=2

Si a > b, la pendiente de la DNCSg, expresion (XIV), sera positiva o negativa

dependiendo del nivel que asuma el precio relativo ¢;/¢;. Otro tanto ocurriria si a <

b. Por ello, la cantidad demandada neta de X, segun la expresion (XIII), podria

resultar positiva o negativa, tanto si a > b como si a < b; dependera de ¢,/¢;. En

cambio, de acuerdo a la DNCS,, expresion (IX), la intensidad demandada neta del

Bien sera siempre positiva si a > b y siempre negativa sia <b.

La aparente disidencia que podria presentarse entre los resultados surgidos de
las funciones (XIII) y (IX), quedaria despejada si se atendiera a la racionalidad de la
Economia del Bien *¥ . En este caso significaria que, dado los valores de a, b, P, ¢,

d, Ry N, quedaria determinada una cierta intensidad demandada neta del Bien,

segun la expresion (IX), compatible con un conjunto infinito de subconjuntos {Xi,Xj},

de los cuales so6lo uno de tales subconjuntos seria, necesariamente, determinado por

la funcion (XI1).

Iﬂl = 0:

Si I™ fuese igual a cero, se estaria ante otro caso extremo, donde la cantidad
demandada neta de X seria nula, segun la expresion (XIl), y su eventual
representacion grafica (con X — X en las abcisas e I™ en la ordenada) coincidiria con
el cruce de las coordenadas. Sin embargo, dicho resultado no seria asi segun la

expresion (1X), salvo cuando “a” fuese igual a cero.

La razén de la aparente contradiccion que se presentaria si “a” fuese distinto

de cero, reside en que en la expresion (XIlI) figura el ingreso monetario, I™, que es
una parte del “ingreso vital”, mientras que en la expresion (IX) figura la recompensa
esperada, REp, que es la otra parte del ingreso vital, tal como fue aclarado en la

4.8

llamada a pie de pagina “®. Obviamente, la cantidad demandada neta de X que

tendria lugar con | = 0 y REp distinto de cero, no tendria costo monetario alguno.

5% SZYCHOWSKI, 2002. p. 299
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6. Sintesis y conclusiones

Desde hace dos décadas se ha acentuado fuertemente la discusion en torno al
capital social, debido, principalmente, a su relevancia en relaciéon al bienestar
individual y social, al impacto negativo que su deterioro puede tener en la eficiencia
del desenvolvimiento democratico de los paises desarrollados y al crecimiento

sustentable de los paises mas pobres.

Si bien los estudiosos del capital social tienen una clara nocién acerca de lo
gue significa el mismo y de los beneficios que posibilita, no existe, sin embargo,
consenso sobre sus caracteristicas esenciales y sobre sus determinantes, lo cual
atenta contra cualquier intento de disefiar medidas de politica que pudieran impulsar

o A

el crecimiento de un “solido” capital social. Mientras tanto, la salida operativa en torno
a esa cuestion consiste en declarar que el stock de referencia es de naturaleza
multifacética y establecer la necesidad de definirlo cada vez que se pretenda

emprender una tarea descriptiva, computacional o analitica.

En la literatura sobre el capital social se reflejan dos enfoques metodolégicos
basicos tendientes a precisar su contenido y a definir sus factores explicativos. Uno, el
mas originario, pone el acento en los atributos personales, por lo que el individuo
puede obtener ventajas de sus conexiones sociales. El otro, enfatiza la necesidad de
describir, definir o caracterizar los elementos constitutivos del capital social a nivel
grupal (comunidad, municipio, nacion, etc.), mediante el cual la poblacién involucrada

puede acceder a considerables beneficios sociales.

Ambos enfoques tienen sus ventajas y sus inconvenientes. Soslayando a estos
ultimos, podria decirse, entre otros, que el primer enfoque resulta particularmente
atractivo porque posibilita racionalizar la formacion del capital social en base al
analisis del respectivo comportamiento del homo-economicus vigente. El segundo
enfoque, a su vez, es atractivo porque resulta mas sencillo el desarrollo de

indicadores representativos.

Dado el rol que generalmente se atribuye al capital social y al tipo de
beneficios sociales que se esperan del mismo, llama la atencién que ninguno de tales
enfoques contemple, por lo menos no de manera sistematica, lo que pima facie
pareciera basico que constituye la base misma de dicho capital social; la actitud o

predisposicion de la gente para realizar valores. En efecto, en una sociedad que
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careciera de tal predisposicion, todo intento por construir un capital social eficaz
terminaria, muy probablemente, en un fracaso, y donde existiera un grado avanzado
de una predisposicién de ese tipo, probablemente, resultaria factible encarar la
solucion de ciertos problemas sociales graves que pudieran presentarse, aun si no se

contara con toda la infraestructura material y organizacional requeridas.

Aceptando que la predisposicion o actitud de la gente a realizar valores, o
virtuosidad social, constituye la base del capital social, se ha procurado racionalizar
los determinantes fundamentales de la misma, contando para ello con “un nuevo
hombre econémico” presentado en un trabajo anterior. Este nuevo hombre econémico
posee una demanda del Bien, lo que eventualmente lo lleva a crecer en virtud, y es
mas racional que el homo-economicus vigente, por cuanto es capaz de satisfacer mas

plenamente sus necesidades vitales.

Considerando al Bien como comprensivo de todos los valores y a la virtud
como la disposicion constante a hacer el Bien, y que las virtudes humanas son
habitos que se adquieren mediante la asidua realizacion del Bien, entonces cabe
deducir que la virtuosidad social depende, basicamente, del “stock social del Bien”, el
cual, a su vez, depende del “stock individual del Bien” de cada uno de los miembros

integrantes del respectivo grupo social.

El stock individual neto del Bien se define como la diferencia cumulada entre la
intensidad realizada del Bien y la intensidad realizada del Mal (representativo de los
disvalores). A su turno, en cualquier periodo basico de analisis, las intensidades
realizadas del Bien y del Mal dependen de las intensidades demandadas de los
mismos, por lo que resulta, finalmente, que el stock individual neto del Bien es funcion
de la demanda neta del Bien, entendida como la diferencia entre la demanda del Bien

y la demanda del Mal.

Como ni los valores ni los disvalores se sustentan por si mismos sino que se
adhieren a las cosas, en el trabajo se presentaron dos demandas netas de “cosas
satisfacientes” que implican el Bien, (definida como la diferencia entre la demanda de
cosas satisfacientes que implican el Bien, X y la demanda de cosas satisfacientes
que implican el Mal, X); una en relacion a un mundo de bienes totalmente libres
(Escenario A) y la otra en relacion a un mundo con restricciones monetarias
(Escenario B). La primera es funcion, basicamente, de la recompensa esperada, de

orden espiritual, y del amor. La segunda, ademas de depender de esos mismos
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factores, también depende del precio sombra de X, del precio sombra de Xy del
ingreso monetario.

El andlisis realizado en base a esas dos demandas netas indica que la primera
de ellas, por constituir un indicador perfecto, de la demanda neta del Bien, resulta un
auxiliar indispensable para dilucidar algunas relaciones entre la intensidad
demandada neta del Bien y la cantidad demandada neta de cosas satisfacientes que
implican el Bien, que no aparecen muy nitidas y/o simples cuando las variable
explicativas toman ciertos niveles particulares y el andlisis se hace exclusivamente
con la demanda neta de cosas satisfacientes determinada en el marco del Escenario
B. Ello sucederia, por ejemplo, en casos extremos como los caracterizados por un
nivel maximo, a nivel humano, del amor y un precio sombra infinito de X; o por una
indiferencia total por el Bien y el Mal y por un precio relativo distinto de cero; o por un

ingreso monetario nulo y una recompensa esperada positiva; etc.

Quiza, las conclusiones generales mas importantes del referido analisis sean
las dos siguientes: 1) Cualesquiera fuesen los niveles del precio relativo y del ingreso
monetario, si los determinantes de la demanda neta del Bien variaran, la composicion
de la demanda neta de cosas satisfacientes que implican el Bien también variaria, a
fin de ajustarse a la nueva intensidad demandada neta del Bien; 2) Si los
determinantes basicos de la demanda neta del Bien tendieran a sus niveles maximos
posibles, la intensidad demandada neta del Bien tenderia a infinito, por lo que
guedaria en evidencia que la demanda del Mal es la resultante de una deficiente
demanda del Mal.

Esto lleva a pensar en la necesidad de una estrategia educativa que tienda a
aumentar la intensidad demandada del Bien; por cuanto mas intensa sea la misma,
mayor sera la necesidad de realizar valores y, por consiguiente, mayor sera la
virtuosidad individual y, por ende, mayor sera la virtuosidad social, y asi se

ensancharia la base del capital social y con ello su idoneidad.
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