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RESUMEN

El Acuerdo Transpacifico de Cooperacion Econdmica - Transpacific Partnership (TPP) es un tratado de libre
comercio suscripto por doce paises que representan el 10% de la poblacidn y el 40% del PBI mundiales. Tras su
firma en febrero del corriente afio, se ha transformado en uno de los Mega- Acuerdos mas importantes del
momento, razéon que llevé a la elaboracién de este documento, en donde se analizan los puntos claves
relacionados al comercio.
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ABSTRACT

The Transpacific Partnership Agreement is a trade agreement signed by 12 countries that represent 10% of
global population and 40% of global PIB. After its signature on February 2016, it has become one of the most
important Mega Trade Agreements of our time. The purpose of this paper is to analyze the main points of the
document.
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El presente informe ha sido elaborado en base a las pasantias de formacidn profesional realizadas por Blas
Fermanelli, Camila Sabatini, Florencia Suarez y Julieta Suarez, con la coordinacién del Mag. Lautaro M.
Ramirez en el marco del Observatorio de Relaciones Econdmicas Internacionales.

Las opiniones expresadas en este texto son de exclusiva responsabilidad de sus autores y no comprometen al
Observatorio de Relaciones Econdmicas Internacionales, a la Secretaria de Extensién, ni a la Facultad de
Ciencias Juridicas y Sociales. El mismo tiene caracter netamente informativo.

SE AUTORIZA LA REPRODUCCION TOTAL O PARCIAL DEL PRESENTE TRABAJO CON CITA DE SU FUENTE.
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RESUMEN EJECUTIVO

El Acuerdo Transpacifico de Cooperacion Econdmica - Transpacific Partnership (TPP) es un tratado de libre
comercio que, desde sus negociaciones iniciales, ha tenido en vilo a todo el mundo. No sdlo por abordar un
contenido secreto para todos los no participantes, sino por la innovacién que representaria un acuerdo entre

paises que representan el 10% de la poblacidn y el 40% del PBI mundiales.

Firmado por doce paises —Australia, Brunei, Canadd, Chile, Estados Unidos, Japdn, Malasia, México, Nueva
Zelanda, Perd, Singapur y Vietnam—, se reconoce al TPP como un mega-acuerdo comercial por involucrar una
gran cantidad de economias diversas y asimétricas —todas con importancia econdmica y estratégica para la
region—. Tal como informa el nombre, se trata de un tratado que prioriza el area de Asia-Pacifico y la gran
cantidad de firmantes —ademads de los interesados en sumarse con posterioridad- lo han transformado en uno

de los mas grandes e importantes de la historia.

Las negociaciones finalizaron a fines del afio 2015, y se liberd el contenido del Acuerdo, el cual fue firmado en
febrero de 2016 en Nueva Zelanda. Con treinta capitulos y centenares de areas tematicas abordadas, ahora se
encuentra a la espera de su ratificacion por parte de los Congresos de todos los paises firmantes antes de

entrar en su respectiva vigencia.

El objetivo del Acuerdo es el de “promover el crecimiento econdmico; apoyar la creacién y retencién de
empleos; mejorar la innovacién, productividad y competencia; aumentar los estandares de vida; reducir la
pobreza en los paises firmantes; y promover la transparencia, el buen gobierno, y mejorar las protecciones

laborales y ambientales”.

Esencialmente, el TPP busca liberalizar al comercio y las inversiones al establecer nuevas reglas y disciplinas por
fuera de las que rigen hoy en dia gracias a la Organizacién Mundial de Comercio (OMC). La idea del mismo es
dejar abierta la posibilidad de incorporar nuevos miembros al transformarse en un vehiculo para ampliar el

area de comercio del Asia-Pacifico.

Los puntos mas importantes del TPP se relacionan a sus incorporaciones de regulaciones en las tematicas de
comercio electrénico, movimiento de personas y capital, propiedad intelectual, inversiones, medioambiente,

etc.

El Acuerdo, que aun no ha sido ratificado en ningln pais, estd en stand-by durante la carrera presidencial
norteamericana de Donald Trump y Hillary Clinton, ambos opositores al proyecto. Si bien Estados Unidos no es
el Unico pais firmante, si es uno de los grandes impulsores de las negociaciones y su nuevo gobierno
influenciard de manera directa el futuro de un tratado que ha sido criticado por distintos grupos que
consideran que el mismo beneficiard a los ricos, aumentando la pérdida de empleo y competitividad de

pequefias empresas de los Estados firmantes.
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El siguiente Documento Técnico refleja una sintesis de los puntos mas relevantes del TPP, sus ideas y lo
acordado —capitulo por capitulo—, ademas de brindar una perspectiva sobre la posibilidad real de ratificacion
del Acuerdo y establecer posicionamientos latinoamericanos sobre el mismo, otorgando asi un panorama

general de la actualidad de los mega-acuerdos comerciales en la region.
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I. INTRODUCCION. Los Mega-acuerdos comerciales.

Desde la Segunda Guerra Mundial y cada vez con mads frecuencia, representantes de los distintos paises que
poseen algln tipo de ventaja comercial y/o econdmica han buscado la forma de asociarse con otros para
realizar intercambios. Tratados de integracion y cooperacion fueron amplidndose entre las regiones vy
empezaron a incluir no sélo aspectos comerciales sino también relacionados a las inversiones, dando origen a
lo que hoy se conoce como mega-acuerdos, expresion que aln no termina de definirse basicamente porque los

paises involucrados en estas firmas, alin no han puesto en vigencia de manera definitiva esos documentos.

Las razones de aparicidon de ese tipo de acuerdo van de la mano de las criticas a los escasos avances de la
Organizacién Mundial de Comercio (OMC) —lo cual se evidencia con el fracaso en cumplir las expectativas
negociadas en la Ronda de Doha—, en conjunto a un bajo dinamismo a nivel comercial y econédmico mundial,

sumado al aumento de relevancia de varios paises emergentes, entre ellos China, entre otras cuestiones.

Segln Bullon Méndez (2014) los mega-acuerdos involucran gran cantidad de economias diversas v,
generalmente, asimétricas, donde esta en disputa el liderazgo de una u otra de las partes. Pueden clasificarse
en: regionales (llamados también inter-regionales), bi-regionales (o intra-regionales) y multi-regionales, de

acuerdo a la ubicacion geografica de los paises firmantes.

En lo que refiere a los participantes de estos tratados, Bullén Méndez afirma que

Abarcan enormes cantidades de recursos humanos y capacidades poblacionales, cientifico-
tecnoldgicas, amplitudes geogrdficas, existencias de infraestructura instalada, efectivos y
medios militares (capacidad bélica), recursos naturales estratégicos, entre otros, los que
convendria gestionar de forma cooperada y colectivamente, supuestamente en bienestar de
todas las partes, lo cual no siempre se logra. Pretendido multilateralismo en la toma de
decisiones. Muy cuestionado, ya que resulta dificil de entender el buen funcionamiento de
esta prdctica, cuando en el mismo mega-acuerdo participan economias con un peso
totalmente desproporcionado, debido a la enorme diferencia en el tamafo y las

capacidades de cada una de las partes.

Ahora bien, ¢qué diferencia a estos mega-acuerdos de los tradicionales? Segun un informe de la Cdmara de
exportadores de la Republica Argentina (CERA), la principal separacion entre estos nuevos tratados de los

anteriores se da en las temdticas que abarcan sus capitulos:
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Acuerdos de Segunda
Acuerdos Tradicionales Mega-acuerdos u OMC Plus

Generacion

e Aranceles e Servicios e Convergencia

e Restricciones e Propiedad intelectual regulatoria

cuantitativas e Contratacion publica e Comercio electrénico

e Defensa comercial e Inversiones

e OTC e Comercio y cambio

e MSF climatico

e Movimiento de las
personas y capital
e Derechos de autor en

internet

Fuente: CEPAL (2013) — Cuadro elaborado por la CERA

Actualmente, se conocen tres mega-acuerdos comerciales:

e El Acuerdo de Asociacion Transatlantica para el Comercio y la Inversién (TTIP), una propuesta de
tratado de libre comercio entre la Unidén Europea y Estados Unidos, alin en estado de negociaciones.
e El Acuerdo Transpacifico de Cooperacion Econdmica (TPP), tratado de libre comercio entre paises de la
Cuenca del Pacifico, firmado en febrero de 2016.
e Acuerdo de Asociacion Econdmica Integral Regional (RCEP), una propuesta alternativa al TPP que
incluye a Chinay varios paises del Asia Pacifico.
También encontramos a La Alianza del Pacifico, bloque de intercambio comercial entre paises de América

Latina cuya posicion como mega-acuerdo comercial aln es debatida.

1. Antecedentes y origen del TPP.

El Acuerdo Transpacifico de Cooperacion Econdmica - Transpacific Partnership (TPP) fue inicialmente
conocido como Pacific Three Closer Economic Partnership (P3-CEP). Tuvo su origen en las negociaciones
Ilevadas a cabo en la cumbre del Foro de Cooperacion Econdmica Asia-Pacifico (APEC) realizada en el afio 2002
en Los Cabos, México, por el presidente de Chile, y los primeros ministros de Nueva Zelanda y Singapur.
Posteriormente, Brunei participd por primera vez en la quinta ronda de negociaciones en abril de 2005,

momento desde el cual el tratado se conocié como Acuerdo PA4.

Los cuatro paises originarios tienen diferencias culturales y geograficas, pero comparten ciertas caracteristicas:

todos son paises relativamente pequefios, con economias abiertas y dinamicas, siguen politicas de apertura
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unilateral y, ademads, son miembros de la APEC. El propdsito del acuerdo original era eliminar el 90% de los

aranceles entre los paises miembros al 01 de enero de 2006, y eliminarlos completamente antes de 2015.

Este tratado adquirid su mayor impulso en el momento en que Estados Unidos decidid incorporarse en el afio

2008 para convertirlo en un proyecto mucho mas ambicioso; y a partir de dicho momento su evolucidn fue

mucho mas relevante..

En la actualidad, Canada, México, Peru, Australia, Chile y Singapur tienen Acuerdos de libre comercio firmados

con Estados Unidos; Brunei, Malasia, Singapur y Vietham son miembros de ASEAN; México, Peru y Chile forman

parte de la Alianza del Pacifico y los dos ultimos tienen Acuerdos de Libre Comercio con el MERCOSUR.

En lo que refiere a la participacién de estas economias a nivel mundial, la OMC revela que el conjunto de las

exportaciones e importaciones del 2014 de los paises firmantes representan casi un cuarto de las transacciones

realizadas en bienes y servicios a nivel mundial, tal como reflejan los siguientes cuadros:

bienes (2014)

M Australia M Brunei M Canada M Chile
M Estados Unidos M Japdn H Malasia B México
Nueva Zelanda M Peru M Singapur Vietman

Resto del mundo

Participacion de paises firmantes del TPP en exportaciones mundiales de

Elaboracidn propia en base a datos obtenidos de la OMC.
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Participaciéon de los paises firmantes del TPP en importaciones mundiales
de bienes (2014)

M Australia H Brunei B Canada M Chile
M Estados Unidos M Japdn B Malasia H México
m Nueva Zelanda M Peru M Singapur Vietman

Resto del mundo

Elaboracion propia en base a datos obtenidos de la OMC.

Participacidon de paises firmantes del TPP en exportaciones mundiales de
servicios (2014)

M Australia M Brunei M Canada B Chile
M Estados Unidos M Japdn H Malasia H México
M Nueva Zelanda M Peru M Singapur Vietnam

Resto del mundo

Elaboracién propia en base a datos obtenidos de la OMC.

Participacion de paises miembros del TPP en importaciones mundiales de

servicios (2014)
M Australia M Brunei M Canada M Chile
M Estados Unidos M Japon M Malasia W México
M Nueva Zelanda M Perd M Singapur Vietnam

Resto del mundo

Elaboracion propia en base a datos obtenidos de la OMC.
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En cierta forma, el TPP podria considerarse como una respuesta al fracaso de la negociacion de la Ronda de
Doha para avanzar en la homogeneizacion de las normas que influyen en el comercio internacional y a la
necesidad de crear una plataforma de integracién mundial, ante las nuevas condiciones que se van dando cada

vez con mayor frecuencia a nivel comercial.

El TPP incluye paises desarrollados y en desarrollo a nivel intermedio; siendo Vietnam el pais de menor
desarrollo y con salarios mas bajos, ademas de ser el Unico pais integrante que no tiene un régimen politico

democratico.

Luego de extensas negociaciones, el 4 de febrero de 2016, se firmd el tratado en Auckland Nueva Zelanda. En
sus extensos treinta capitulos y anexos, busca, entre otras cosas, rebajar las barreras comerciales, establecer
un marco comun de propiedad intelectual, reforzar los estandares de derecho del trabajo y derecho ambiental,
y establecer un mecanismo de arbitraje de diferencias inversor-estado. Al cierre de este Documento Técnico
(octubre de 2016), el Tratado alin no ha entrado en vigor, ya que aun falta que cada pais firmante realice el

procedimiento exigido en su pais para incorporarlo a su legislacién.

TRANS - PACIFIC PARTNERSHIP

10
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Il. Disciplinas que contempla:
1. Previsiones en materia de mercancias.

El Capitulo 2 —Trato Nacional y acceso de mercancias al mercado—, tras la especificaciéon de sus definiciones
relacionadas a los aranceles, licencias, materiales publicitarios, requisitos de desempefio y transacciones
consulares, entre otras; afirma la conformidad con el Articulo Il del GATT de 1994 respecto al Trato Nacional a
otorgar por cada Parte. Su articulo 2.3, lo define como “un trato no menos favorable que el trato mas favorable
que el nivel regional de gobierno otorgue a cualesquier mercancias similares, directamente competidoras o

sustituibles, segun el caso, de la Parte de la cual forma parte integrante”.

A ello, agrega que no habra incrementos del arancel aduanero existente ni se adoptard uno nuevo sobre una
mercancia originaria; sino, por el contrario, se eliminaran progresivamente los aranceles aduaneros sobre

mercancias detalladas en el Anexo 2-D.

Detalles de este punto se encuentran al especificar que este trato se brindara a mercancias reimportadas luego
de una reparacion o alteracion asi como también a muestras comerciales de valor insignificante y materiales de

publicidad impresos importados del territorio de otra Parte.

Es importante destacar el articulo 2.9 que establece la designacidon de un Punto de Contacto para facilitar las
comunicaciones entre las Partes sobre cualquier asunto cubierto por este Capitulo. A través de él, se pueden
solicitar consultas ad hoc por escrito e identificando una justificacion que describa las preocupaciones de la
Parte solicitante. Ante ella, la Parte solicitada debera responder —también por escrito— dentro de los 30 dias

siguientes a la recepcion de la solicitud.

En caso de haber una urgencia —si una medida es aplicada sin notificacidon previa o podria derivar en un

impedimento a la importacién, venta o distribucion de una mercancia originaria—, los plazos pueden acortarse.

En lo que respecta a las Licencias de Importacion, el articulo 2.12 establece que cada una de las Partes deberd
notificar a las otras sobre sus procedimientos existentes. Asimismo, se debe informar cualquier nuevo

procedimiento o modificacién 60 dias antes que el mismo entre en vigor.

El articulo 2.14 establece la conformidad al Articulo VIII:1 del GATT de 1994 en el cual se establecen que “todas
las tasas y cargos de cualquier naturaleza impuestos a, o en relacién con, la importacion o la exportacion, se
limiten al costo aproximado de los servicios prestados y no representen una proteccién indirecta de las
mercancias nacionales ni un impuesto a las importaciones o exportaciones para propésitos fiscales”. Para ello,
se comprometen a no adoptar ni mantener ningun tipo de arancel, impuesto o cargo a la exportacion de

cualquier mercancia al territorio de otra Parte.

El articulo 2.18 instaura el Comité de Comercio de Mercancias compuesto por representantes de los gobiernos

Parte. Este se reunira cuando sea necesario pero, durante los primeros cinco afios a partir de la entrada en

11
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vigor del Tratado, estd obligado a hacerlo al menos una vez al afio. Segun se especifica, sus funciones incluiran
la promocién del comercio de mercancias entre las partes, abordar los obstaculos relacionados, revisar futuras
enmiendas al Sistema Armonizado para asegurar que las obligaciones de cada uno no sean alteradas, consultar

y resolver cualquier diferencia.

En lo que refiere a la exportacién de mercancias agricolas, las Partes se comprometen a buscar la eliminacion

multilateral de esos subsidios, trabajando para impedir su reintroduccion de cualquier forma.

Ademds, el articulo 2.24 establece la posibilidad de aplicar temporalmente una prohibicién o restriccion a las
exportaciones para evitar o aliviar escasez critica de productos alimenticios. Asimismo, se instaura el Comité

de Comercio Agricola, un foro para promover el comercio que se reunira cuando sea necesario.

La biotecnologia moderna, por su parte, encuentra su apartado al confirmar la importancia de la transparencia,
cooperacién e intercambio de informacién en relacién al comercio de este tipo de productos. En este articulo —
2.27-, se aclara que no hay obligacion para modificar regulaciones, leyes o politicas de control que cada Parte
posee. Como sucedid con otros apartados, también se habla de un Comité especialista o grupo especializado

focalizado, principalmente, en la profundizacién de lo acordado entre las Partes.

El articulo 2.28, establece la implementacién de los contingentes arancelarios —aranceles cuota establecidos
conforme al Tratado de acuerdo a las listas del Anexo 2-D— de acuerdo al articulo XIIl del GATT. En este sentido,
se precisa la identificacion de la/s entidad/es responsables de su administracidn, indicando el punto de

contacto para facilitar la comunicacién entre las Partes.

En lo que refiere a los Anexos del Capitulo 2, se especifica, pais por pais, qué mercancias no seran afectadas
por los articulos alli detallados. El 2-B suma las excepciones para Vietnam, mientras que el 2-C agrega qué
porcentaje de arancel, impuesto o cargo a la exportacidn, se mantendrd durante cuanto tiempo —esto se

detalla en tablas con las mercancias enumeradas—.
1.1. Reglas de origen.

El Capitulo 3 —Reglas de origen y procedimientos relacionados con el origen— define a las mercancias como

originarias si:

e Son totalmente obtenidas o producidas enteramente en el territorio de una o mas de las partes;

e Son producidas enteramente en el territorio de una o m{as de las partes, exclusivamente de materiales
originarios;

e Son producidas enteramente en el territorio de una o mas de las Partes utilizando materiales no

originarios siempre que las mercancias cumplan todos los requisitos del Anexo 3-D.

En este sentido, el articulo 3.3.define a una mercancia como totalmente obtenida o producida en el territorio

de una o mas de las Partes si ésta es:

12
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una planta o producto de una planta, crecido, cultivado, cosechado, recogido o recolectado ahi;

un animal vivo nacido y criado ahi;

una mercancia obtenida de un animal vivo ahi;

un animal obtenido de la caza, caza con trampa, pesca, recoleccidén o captura realizada ahi;

una mercancia obtenida de la acuicultura ahi;

un mineral u otra substancia de origen natural, no incluidos en los subparrafos (a) al (e), extraidos u
obtenidos ahi;

peces, crustaceos y otra vida marina obtenidas del mar, lecho o subsuelo marino fuera del territorio de
las Partes y, de conformidad con el derecho internacional, fuera del mar territorial de no-Partes por
barcos que estan registrados, listados o matriculados en una Parte y con derecho a enarbolar la
bandera de esa Parte;

una mercancia producida a partir de mercancias referidas en el subparrafo (g) a bordo de barcos
fabrica registrados, listados o matriculados en una Parte y con derecho a enarbolar la bandera de esa
Parte;

Una mercancia excepto los peces, crustaceos y otra vida marina obtenida por una Parte o una persona
de una Parte del lecho o subsuelo marino fuera del territorio de las Partes, y mas alla de las zonas
sobre las que no-Partes ejercen jurisdiccién siempre que la Parte o persona de esa Parte tenga el
derecho para explotar ese lecho o subsuelo marino de conformidad derecho internacional;

una mercancia que sea: desecho o desperdicio derivado de la produccidn ahi; o desecho o desperdicio
derivado de mercancias usadas recolectadas ahi, siempre que esas mercancias sean adecuadas sélo
para la recuperacion de materias primas; y

Una mercancia producida ahi, exclusivamente de mercancias referidas en los subparrafos (a) al (j), o de

sus derivados.

Ademas, se define que un material recuperado obtenido en el territorio de las Partes, serd tratado como

originario cuando sea utilizado en la produccién de, e incorporado en, una mercancia remanufacturada.

Cabe especificar que el capitulo contempla la forma de determinar si una mercancia es o no originaria, a través

de las siguientes férmulas:

(a) Método de Valor Focalizado: Basado en el Valor de los Materiales
No-Originarios Especificados

VCR = Valor de la Mercancia = VMNOE x 100

Valor de la Mercancia

(b) Método de Reduccion de Valor: Basado en el Valor de los Materiales
No-Originarios

VCR = Valor de la Mercancia = VMNO x 100

Valor de la Mercancia
13
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(c) Método de Aumento de Valor: Basado en el Valor de los Materiales
Originarios
VCR = VMO x 100

Valor de la Mercancia

o]
(d) Método del Costo Neto (Solo para Mercancias Automotrices)

VCR =CN - VMN x 100

CN
donde:

VCR es el valor de contenido regional de una mercancia, expresado como un porcentaje;

VMNO es el valor de los materiales no originarios, incluyendo materiales de origen indeterminado, utilizados

en la produccién de la mercancia;
CN es el costo neto de la mercancia determinado de conformidad con el Articulo 3.9 (Costo Neto);
VMNOE es el valor de materiales no originarios, incluyendo materiales de origen indeterminado; y

VMO es el valor de los materiales originarios utilizados en la produccidon de una mercancia en el territorio de

una o mas de las Partes.

Por su parte, el articulo 3.6 establece que si un material no originario sufre un proceso de produccion ulterior
que cumple con los requisitos de este Capitulo, el material serd tratado como originario una vez que se

determine el caracter originario de la mercancia posteriormente producida.
En lo que refiere al valor de las mercancias, cada Parte lo establecerd de la siguiente forma:

(a) para un material importado por el productor de la mercancia, el valor de transaccién del material al
momento de la importacién, incluyendo los costos incurridos en el transporte internacional del
material;

(b) para un material adquirido en el territorio donde la mercancia es producida: (i) el precio pagado o por
pagar por el productor en la Parte donde el productor esta ubicado; (ii) el valor como esté determinado
para un material importado en el subparrafo (a); o (iii) el primer precio comprobable pagado o por
pagar en el territorio de la Parte; o

(c) para un material que es de fabricacion propia: (i) todos los costos incurridos en la produccién del
material, incluyendo gastos generales; y (ii) un monto equivalente a la utilidad agregada en el curso
normal del comercio, o igual a la utilidad que suele reflejarse en la venta de mercancias de la misma

clase o tipo que el material de fabricacion propia que esté siendo valuado.

Asimismo, se establecen los gastos potencialmente agregables al valor del material originario:
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(a) los costos del flete, seguro, embalaje y todos los demas costos incurridos en el transporte del material
hasta la ubicacion del productor de la mercancia;

(b) aranceles, impuestos y costos por servicios de intermediacion aduanera sobre el material, pagados en
el territorio de una o mds de las Partes, con excepcidn de los aranceles e impuestos que sean
condonados, reembolsados, reembolsables o de otra forma recuperables, que incluyen el crédito por
aranceles o impuestos pagados o por pagar; y

(c) el costo de desechos y desperdicios derivados del uso del material en la produccion de la mercancia,

menos el valor de los desechos reutilizables o subproductos.

En lo que refiere a los materiales no originarios o de origen indeterminado, los gastos deducibles del valor del

material son:

(a) el costo del flete, seguro, embalaje y todos los demas costos incurridos en el transporte del material
hasta la ubicacién del productor de la mercancia;

(b) aranceles, impuestos y costos de servicios de intermediacién aduanera sobre el material, pagados en el
territorio de uno o mas de las Partes, con excepcion de los aranceles e impuestos que sean
condonados, reembolsados, reembolsables o de otra forma recuperables, que incluyen el crédito por
los aranceles o impuestos pagados o por pagar; y

(c) el costo de desechos y desperdicios derivados del uso del material en la producciéon de la mercancia,

menos el valor de los desechos reutilizables o subproductos.

El articulo 3.11 es muy especifico al exponer que, en caso que una mercancia contenga materiales no
originarios, la suma total de ellos no debe exceder el 10 por ciento del valor de la mercancia para ser

considerada como originaria.

En lo referente a mercancias o materiales fungibles, estos podran ser tratados como originarios si hay una
separacién fisica de cada mercancia o material fungible; o si se utiliza cualquier método de manejo de

inventarios reconocido en los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados.

Es importante resaltar que, al momento de determinar si una mercancia es totalmente obtenida, no se
tomaran en cuenta los accesorios, repuestos, herramientas o materiales de instruccién u otra informacién.
Asimismo, estos seran influyentes como materiales originarios o no originarios cuando se estudie un requisito

de valor de contenido regional.

A ello, se suman los materiales de embalaje y contenedores para embarque, los cuales no seran considerados
al determinar si una mercancia es originaria. Esto, deriva en estar atento al traslado de cada mercancia puesto
que, en caso de pasar por un territorio no Parte, ésta no deberd sufrir ninguna operacién no relacionada a su

preservacion y transporte.
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La certificacién de origen’, por su parte, deberd hacerse por escrito, especificando su caracteristica de
originaria y cumplidora de los requisitos del Capitulo. Esta no serd necesaria si no excede su valor de 1000
ddlares o si hay un acuerdo previo en que se exceptle su presentacion. En caso de haber errores o

discrepancias menores, no se podran rechazar los documentos.

El articulo 3.27 habla de una verificacion de Origen a realizarse por cualquier Parte importadora a través de
solicitudes escritas al importador, exportador o productor de la mercancia; una visita de chequeo; otros, a

decidir.

Cabe resaltar que, segun lo establecido en el articulo 3.28, cada Parte otorgara tratamiento arancelario
preferencial a una solicitud hecha de conformidad con este Capitulo para una mercancia que arribe a su
territorio en o después de la fecha de entrada de vigor de este Tratado para esa Parte. Ademas, si es permitido
por la Parte importadora, la Parte importadora otorgara tratamiento arancelario preferencial a una solicitud
hecha de conformidad con este Capitulo para una mercancia que sea importada a su territorio o desaduanada

en o después de la fecha de entrada en vigor de este Tratado para esa Parte.

Esta aseveracidn podra ser negada si la mercancia no califica para un tratamiento arancelario preferencial —sea
esta por una verificacién fallida, la ausencia de respuesta ante una solicitud de informacién o no se cumplen los

requisitos—.

En lo referido a las sanciones, dependeran de cada parte su establecimiento o mantenimiento ante violaciones
de leyes y regulaciones relacionadas al Capitulo. En este sentido, ellas deberan mantener la confidencialidad de

la informacién recolectada.

Ademds, se establece un Comité de Reglas de Origen y Procedimientos Relacionados con el Origen para

resolver los asuntos potenciales relacionados con los temas abordados.
2. llicitos aduaneros y mercancias textiles.

El Capitulo 4 —Mercancias textiles y prendas de vestir—, inicia definiendo al ilicito aduanero como ilicito
aduanero cualquier acto realizado con el propésito de, o teniendo el efecto de, evadir las leyes o regulaciones
de una Parte con respecto a los términos de este Tratado que regulen las importaciones o exportaciones de
mercancias textiles o prendas de vestir entre las Partes, especificamente aquellos que incumplan una ley o
regulacién aduanera sobre restricciones o prohibiciones a las importaciones o exportaciones, evasién de
impuestos, falsificacién de documentos relacionados con la importacién o exportacién de mercancias, fraude o

contrabando.

2 . . .y . .z ape

El Anexo 3-B establece los elementos a incluir en la elaboracidon de cada una: determinar quién es el certificador
(importador, exportador o productor), informacién sobre éste, datos del exportador, datos del productor, datos del
importador, descripcion y clasificacion arancelaria en SA de la Mercancia, criterio de origen, periodo que cubre, firma

autorizada vy fecha.
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Por otro lado, define que las mercancias textiles o prendas de vestir podran ser elegibles para tratamiento libre

de arancel o tratamiento arancelario preferencial si son:

(a) telas hechas en telares manuales de la industria artesanal;

(b) telas estampadas a mano con un patrén creado con una técnica de resistencia a la cera;

(c) mercancias de la industria artesanal hechas a mano con dichas telas hechas en telares manuales o telas
estampadas a mano; o

(d) mercancias artesanales tradicionales folcldricas.

El articulo 4.3 contempla las medidas de emergencia a aplicarse en caso que una mercancia beneficiada por
este capitulo esté siendo exportada en voliumenes elevados causando un prejuicio serio o amenaza del mismo
para una industria nacional productora de una mercancia similar. En este caso, y luego de una correspondiente
especificacidon e investigacion, se podran aumentar las tasas arancelarias durante dos afios, no excediendo el

menor de la resultante de nacidon mas favorecida aplicada.

Se establece, asimismo, una cooperacion entre las Partes para aplicar medidas contra ilicitos aduaneros. Para
ello, se permite el constante pedido de informacidn ante la sospecha, ademas de la inclusidon de programas o
practicas para combatirlos. La verificacidon, en este sentido, se podrd hacer en las instalaciones de los
productores o exportadores de mercancias textiles para constatar su calificacion como beneficiario de arancel

preferencial o investigar potenciales ilicitos.

El Comité de Asuntos Comerciales de Textiles y Prendas de vestir velard por la aplicacidn de lo contenido en
este Capitulo, ademas de ser el consultor sobre dificultades técnicas o interpretativas que puedan trabar la

cooperacion.
3. Administracion aduanera.

El Capitulo 5 ~Administracion aduanera y facilitacion del comercio—, compromete a las Partes a asegurar que
sus procedimientos aduaneros se apliquen de manera previsible, congruente y transparente. En este sentido,
todos deberan esforzarse por informar cambios administrativos, en sus leyes o regulaciones referidas a
importaciones o exportaciones, los cuales podrian influencias en el funcionamiento del Tratado. Estas

regulaciones deberan estar a disposicion del publico —preferentemente en inglés—.

Con lo anterior en mente, ante una sospecha razonable —obtenida de fuentes publicas o privadas— de actividad

ilicita en relacién a un incumplimiento, se podran pedir informes confidenciales.

El articulo 5.3 contempla las Resoluciones Anticipadas a emitirse previo a la importacién de una mercancia que
incluya clasificacién arancelaria, aplicacién de criterios de valoracién aduanera, si es originaria o no. Esta podra

ser modificada o, inclusive, revocada.
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En lo que refiere a la automatizacién, cada Parte debera procurar el uso de normas internacionales con
respecto a los procedimientos para el despacho aduanero de las mercancias, ademas de emplear sistemas

electrdnicos para el analisis de riesgos y seleccidon de objetivos.

Ademas, se contemplan procedimientos aduaneros expeditos para envios de entrega rapida, manteniendo un

control y seleccion aduanera adecuados.

El articulo 5.8 establece la posibilidad de aplicar sanciones ante incumplimientos. Estas dependeran de los

hechos y las circunstancias del caso, siendo proporcional al grado y gravedad de Ia falta.
4. Defensa comercial.

El Capitulo 6 —Defensa Comercial-, define al dailo grave como un menoscabo general significativo de la
situacidon de una rama de produccion nacional; al periodo de transicién como el de 3 afos a partir de la fecha
de entrada en vigor del Tratado; y a la rama de produccion nacional como el conjunto de productores de la

mercancia similar o directamente competidora a una importada, que opere dentro del territorio de una Parte.

Las salvaguardias a aplicarse, se especifica, no van en contra de los derechos y obligaciones de lo estipulado
por el GATT y el Acuerdo sobre Salvaguardias. En este sentido, estas no podran aplicarse a algun producto
importado sujeto a un contingente arancelario establecido por la Parte de este Tratado, siempre que estas
importaciones no sean causas de dafio grave o amenaza de dafo grave. Ademds, no podran aplicar ni

mantener simultdneamente dos o mas medidas respecto a la misma mercancia.

Respecto a la salvaguardia de transicién —Unicamente aplicable durante el lapso establecido—, sélo podra ser
utilizada durante el periodo que sea necesario para prevenir o reparar el dafio grave y facilitar el reajuste;
siempre luego de una investigacién realizada por autoridades competentes. En este caso, se deberan notificar a

las otras Partes al iniciar la indagacion y al determinar la existencia o potencialidad del dafio.

Una Parte que aplique una medida de salvaguardia de transicién, después de consultar con cada Parte contra
cuya mercancia aplique la medida de salvaguardia de transicidon, proporcionard una compensacién de
liberalizacién comercial mutuamente acordada en la forma de concesiones que tengan efectos sustancialmente
equivalentes en el comercio, o equivalentes al valor de los aranceles adicionales que espera resultarian de la

medida de salvaguardia de transicion.

En lo referido al Antidumping, se establece que cada parte conserva sus derechos y obligaciones acordados por
el GATT, el Acuerdo Antidumping y el Acuerdo SMC. Por otro lado, ninguna Parte recurrird a soluciéon de

controversias en relacion con cualquier asunto que surja de esta Seccién.
5. Medidas sanitarias y fitosanitarias.

El Capitulo 7 —Medidas sanitarias y fitosanitarias—, tiene como objetivo proteger la vida y la salud de las

personas y los animales o para preservar los vegetales en los territorios de las Partes, al mismo tiempo que
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facilitar e incrementar el comercio mediante la utilizacién de una variedad de instrumentos que permitan
abordar y busquen resolver las cuestiones en materia sanitaria y fitosanitaria; asegurar que las medidas
sanitarias o fitosanitarias aplicadas por cada Parte no creen obstaculos injustificados al comercio; mejorar la

transparencia y comprension de la aplicacion de las medidas sanitarias y fitosanitarias de cada Parte.

El articulo 7.5, por su parte, establece un Comité de Medidas Sanitarias y Fitosanitarias responsable de mejorar
la implementacién del Capitulo en cada Parte; considerar los asuntos de interés mutuo; y mejorar la
comunicacién y cooperacion en el drea. Referido a este ultimo punto, se estima que todas las Partes podrdn
cooperar en el reconocimiento de zonas libres de plagas o enfermedades y zonas de escasa prevalencia de

plagas o enfermedades con el objetivo de adquirir confianza en los procedimientos seguidos por cada Parte.

Todo esto se debe al reconocimiento de la equivalencia de medidas sanitarias y fitosanitarias para facilitar el
comercio. Asimismo, se debe asegurar que las medidas tomadas estén conforme a las normas, directrices o
recomendaciones internacionales relevantes. O, por lo menos, que se basen en evidencia cientifica objetiva y

documentada; reconociendo las obligaciones respecto a la evaluacién del riesgo.

El articulo 7.10 autoriza la utilizacién de autorias sobre las autoridades competentes de la Parte exportadora y

los sistemas de inspeccion asociados o designados.

Cada Parte, de acuerdo al articulo 7.11, se asegurard de que sus programas de importacion se basen en los

riesgos asociados a las importaciones, y que las revisiones a la importacién se efectien sin demoras indebidas.

Respecto a las restricciones o prohibiciones de importacion de mercancias, se deben especificar la razdn, la
base legal y informacion sobre el estado de las mercancias afectadas. Esta decisidon podra ser revisada a través

de nuevos datos brindados.

La certificacidn, por su lado, deberd acordarse cooperativamente por las Partes. Por ello, se propone un
constante intercambio de informaciones sobre las medidas sanitarias y fitosanitarias vigentes, ademas de
aquellas que aun estan en proyecto. Todo esto deberd estar a disposicion del publico, incluyendo la base legar

para la medida y los comentarios.

Las medidas de emergencias necesarias para la proteccion de la vida y la salud de las personas y los animales o

preservacion de los vegetales, deberdn ser notificadas a las otras Parte.

El articulo 7.17 estipula las Consultas Técnicas Cooperativas (CTC), a utilizarse en cualquier momento que una
Parte considere que el uso continuo de los procedimientos administrativos o bilaterales u otros mecanismos no
resolveria el asunto. En este sentido, todos los documentos generados para CTC seran confidenciales, siendo
este mecanismo el prioritario ante la solucidn de controversias —llegado a ese punto, se establece que, al
involucrar cuestiones cientificas o técnicas, se debera buscar asesoria de expertos elegidos por el grupo

especial en consulta con las Partes involucradas en la controversia —.
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6. Obstaculos técnicos al comercio.

El Capitulo 8 del Acuerdo Transpacifico tiene como objetivo facilitar el comercio, incluyendo mediante la
eliminacion de obstaculos técnicos innecesarios al comercio, la mejora de la transparencia, la promocion de
mayor cooperacion regulatoria y buenas practicas regulatorias. Se aplicard a la elaboracion, adopcion vy
aplicacion de todos los reglamentos técnicos, normas y procedimientos de evaluacién de la conformidad de las
instituciones del gobierno central que puedan afectar al comercio de mercancias entre las Partes, no
aplicandose en casos de las medidas sanitarias y fitosanitarias y a las especificaciones técnicas elaboradas por

entidades gubernamentales para sus requerimientos de produccién o consumo.

Cada Parte tomarad las medidas razonables, dentro de su autoridad, para fomentar la observancia por parte de
las instituciones de gobierno regional o local, segun sea el caso, en el nivel inmediatamente inferior al del nivel
central de gobierno dentro de su territorio que son responsables de la elaboracién, adopcidn y aplicacion de

reglamentos técnicos, normas y procedimientos de evaluacion.

Las Partes reconocen el importante rol que las normas, guias y recomendaciones internacionales que pueden
desempenfar, en este sentido, para determinar si existe una norma, guia o recomendacién internacional, cada
Parte aplicara las Decisiones y Recomendaciones Adoptadas por el Comité de Obstdculos Técnicos al Comercio
de la OMC (Organizacion Mundial de Comercio) fundada el 12 de enero de 1995, conforme pueda ser revisado,
emitidas por el Comité de Obstaculos Técnicos al Comercio de la OMC. No obstante, cooperaran entre si,
cuando sea factible y apropiado para asegurar que las normas, guias y recomendaciones internacionales sean
susceptibles de convertirse en una base para reglamentos técnicos y procedimientos de evaluacién de la

conformidad no creen obstaculos innecesarios al comercio internacional.

Con relacién a la Evaluacién de la Conformidad segun el articulo 8 inciso 6 del Acuerdo Transpacifico, cada
Parte publicard, preferentemente por medios electrénicos, cualesquier procedimientos, criterios y otras
condiciones que pueda usar como base para determinar si los organismos de evaluacién de la conformidad son
competentes para recibir acreditacidon, aprobacidn, autorizacidn u otro reconocimiento, incluyendo la
acreditacién, aprobacién, autorizacion u otro reconocimiento otorgado de conformidad con un acuerdo de

reconocimiento mutuo.

Si una Parte acredita, aprueba, autoriza o de otro modo reconoce a un organismo que evalta la conformidad
con respecto a un reglamento técnico o norma especifica en su territorio, y se niega a acreditar, aprobar,
autorizar o de otro modo reconocer a un organismo que evalua la conformidad con respecto a ese reglamento
técnico o norma en el territorio de otra Parte; o se niega a utilizar un arreglo de reconocimiento mutuo,

explicard, a peticién de la otra Parte, las razones de su decisién.

Si una Parte no acepta los resultados de un procedimiento de evaluacion de la conformidad realizado en el
territorio de otra Parte, explicard, a peticién de la otra Parte, las razones de su decisiéon. Rechaza la solicitud de
otra Parte para entablar negociaciones para concluir un acuerdo para el reconocimiento mutuo de los
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resultados de los procedimientos de evaluacién de la conformidad respectivos, explicara, a solicitud de la otra

Parte, las razones de su decision.

Los derechos de evaluaciéon de la conformidad impuestos por una Parte estaran limitados al costo aproximado

de los servicios prestados.

Segun transparencia, cada Parte permitirda que personas de otra Parte participen en la elaboracién de
reglamentos técnicos, normas y procedimientos de evaluacion de la conformidad de sus organismos del
gobierno central® en condiciones no menos favorables que las que otorga a sus propias personas. Ademas, se
insta a cada Parte a considerar métodos que provean transparencia adicional en la elaboracién de reglamentos
técnicos, normas y procedimientos de evaluacién de la conformidad, incluso mediante el uso de herramientas

electrdnicas y difusion publica o consultas.

Cada Parte publicara todas las propuestas de nuevos reglamentos técnicos y procedimientos de evaluacion de
la conformidad y las propuestas de modificacion a los reglamentos técnicos y los procedimientos de evaluacion
de la conformidad existentes, y todos los nuevos reglamentos técnicos y procedimientos de evaluacion de la
conformidad finales y las modificaciones finales a los reglamentos técnicos y procedimientos de evaluacién de

la conformidad existentes, de los organismos del gobierno central.

Una Parte podra determinar la forma de las propuestas de reglamentos técnicos y de procedimientos de
evaluacion de la conformidad, las cuales podran tomar la forma de: propuestas de politica; documentos de
discusidn; resimenes de los reglamentos técnicos y los procedimientos de evaluaciéon de la conformidad
propuestos; o el proyecto de texto de las propuestas de reglamentos técnicos y procedimientos de evaluacion

de la conformidad.

Cada Parte se asegurard de que sus propuestas contengan suficiente detalle sobre el posible contenido de los
reglamentos técnicos y procedimientos de evaluacion de la conformidad propuestos, para informar
adecuadamente a las personas interesadas y a otras Partes como y si podrian ser afectados sus intereses
comerciales. Ademads, cada Parte publicara preferentemente por medios electrénicos, en un solo diario oficial o
sitio web oficial, todas las propuestas de nuevos reglamentos técnicos y procedimientos de evaluacion de la
conformidad y las propuestas de modificacion a los reglamentos técnicos y a los procedimientos de evaluacion
de la conformidad existentes, y todos los nuevos reglamentos técnicos y los procedimientos de evaluacion de
la conformidad finales y las modificaciones finales a los reglamentos técnicos y a los procedimientos de
evaluacion de la conformidad existentes, de los organismos del gobierno central, que una Parte esté obligada a

notificar o publicar.

Cada Parte tomara las medidas razonables que puedan estar disponibles para asegurar que todas las

propuestas de nuevos reglamentos técnicos y procedimientos de evaluacion de la conformidad y las

3 . . .z . . .
Una Parte satisface esta obligacién, por ejemplo, al proveer a las personas interesadas una oportunidad razonable para
presentar comentarios sobre la medida que propone desarrollar y tomar tales comentarios en cuenta en la elaboracién de

la medida.
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propuestas de modificacién a los reglamentos técnicos y los procedimientos de evaluacion de la conformidad
existentes, y todos los nuevos reglamentos técnicos y los procedimientos de evaluacién de la conformidad
finales y las modificaciones finales a los reglamentos técnicos y los procedimientos de evaluacién de la
conformidad existentes, de los gobiernos regionales o locales, segln sea el caso, del nivel inmediatamente
inferior al nivel central de gobierno, sean publicadas. Ademas, se asegurara de que todos los nuevos
reglamentos técnicos y procedimientos de evaluacion de la conformidad finales y las modificaciones finales a
los reglamentos técnicos y a los procedimientos de evaluacidn de la conformidad existentes, y en la medida de
lo posible, todas las propuestas de nuevos reglamentos técnicos y procedimientos de evaluacidon de la
conformidad y las propuestas de modificacidn a los reglamentos técnicos y procedimientos de evaluacién de la
conformidad existentes, de los gobiernos regionales o locales del nivel inmediatamente inferior al nivel central
de gobierno estén accesibles a través de los sitios web oficiales o diarios oficiales, preferiblemente

consolidados en un solo sitio web.

Si se le planteasen o amenazaran plantearsele problemas urgentes de seguridad, salud, proteccién del medio
ambiente o seguridad nacional para una Parte, esa Parte podrd notificar un nuevo reglamento técnico o
procedimiento de evaluacion de la conformidad que esté en conformidad con el contenido técnico de las
normas, guias o recomendaciones internacionales pertinentes, si las hubiere, al adoptar el reglamento o

procedimiento.

Una Parte que publique un aviso y que presente una notificacion deberd incluir en la notificacién una
explicacion de los objetivos de la propuesta y como abordaria dichos objetivos; y transmitir la notificacién y la

propuesta electrénicamente a las otras Partes a través de sus puntos de contacto establecidos.

Cada Parte concedera normalmente 60 dias a partir de la fecha en que transmita una propuesta para que otra
Parte o una persona interesada de otra Parte presente comentarios por escrito sobre la propuesta. Una Parte
considerard cualquier solicitud razonable de otra Parte o de una persona interesada de otra Parte para
extender el periodo de comentarios. Una Parte que pueda extender el tiempo limite mas allad de los 60 dias,

por ejemplo 90 dias, se le insta a hacerlo.

Cada Parte se asegurara de que el programa de trabajo del organismo de normalizacion de su gobierno central,
gue contiene las normas que actualmente estd preparando y las normas que ha adoptado, esté disponible a

través del sitio web del organismo de normalizacién del gobierno central o el sitio web.

Para el periodo de cumplimiento para los reglamentos técnicos y procedimientos de evaluacién de la
conformidad, el término "plazo prudencial" significa normalmente un periodo no inferior a seis meses, excepto
cuando esto no sea efectivo para cumplir los objetivos legitimos perseguidos por el reglamento técnico o por

los requisitos relativos al procedimiento de evaluacién de la conformidad.

Una Parte explicard, a solicitud de otra Parte, las razones por las cuales no ha aceptado un reglamento técnico
de esa Parte como equivalente.
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Las Partes fomentaran la cooperacién entre sus respectivas organizaciones responsables de la normalizacion, la

evaluacidn de la conformidad, la acreditacidn y la metrologia, sean publicas o privadas.

Respecto a la intercambio de informacidn y discusiones técnicas, las Partes pertinentes discutirdn el asunto
planteado dentro de 60 dias siguientes a la fecha de la solicitud. Si la Parte solicitante considera que el asunto
es urgente, podra solicitar que cualquier discusién se lleve a cabo dentro de un periodo de tiempo menor. La

Parte que reciba la solicitud dard consideracién positiva a esa solicitud.

A menos que las Partes que participan en las discusiones técnicas acuerden lo contrario, las discusiones y
cualquier informacién intercambiada en el curso de las discusiones serdan confidenciales y sin perjuicio de los

derechos y obligaciones de las Partes participantes, o cualquier otro acuerdo del que ambas Partes sean parte.

Las Partes establecen un Comité de Obstaculos Técnicos al Comercio (Comité), compuesto por representantes

de gobierno de cada Parte, teniendo como finalidad fomentar la cooperacién entre las partes.

7. Inversion.

El Capitulo 9 se divide en dos partes, la primera parte suscita el tema de inversidén, dando a conocer los
requisitos de informaciéon y formalidades de la inversién y la segunda parte describe la solucion de

controversias Inversionista-Estado, proporcionando mecanismos de solucién ante una controversia.

Definimos al acuerdo de inversién como un acuerdo por escrito que se concluye y surte efectos después de la
fecha de entrada en vigor de este Tratado entre una autoridad del nivel central de gobierno de una Parte y una
inversion cubierta o un inversionista de otra Parte y que crea un intercambio de derechos y obligaciones,
vinculantes para ambas partes, en el cual la inversidon cubierta o el inversionista se basa para establecer o
adquirir una inversién cubierta distinta al acuerdo por escrito como tal, y que otorga derechos a la inversion

cubierta o al inversionista.

7.1. Informacidn y formalidades de la inversion.

Segun el dmbito de aplicacion se dara a las medidas que adopte o mantenga una Parte relativa a los
inversionistas de otra Parte; las inversiones cubiertas; y con respecto a los requisitos de desempefio (articulos
9.10 del Acuerdo Transpacifico) e inversidn y objetivos de medio ambiente, salud y otros objetivos regulatorios

(articulos 9.16 del Acuerdo Transpacifico), sera aplicable a todas las inversiones en el territorio de esa Parte.

Las obligaciones de una Parte se aplicardn a las medidas adoptadas o mantenidas por los gobiernos o
autoridades centrales, regionales o locales de esa Parte; y cualquier persona, incluyendo una empresa del
Estado o cualquier otro organismo, cuando ejerce cualquier autoridad gubernamental que le fue delegada por

gobiernos o autoridades centrales, regionales o locales de esa Parte.
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Cada Parte otorgara a los inversionistas de otra Parte un trato no menos favorable que el que otorgue, en
circunstancias similares, a sus propios inversionistas en lo referente al establecimiento, adquisicion, expansion,

administracién, conduccidn, operacidn, y venta u otra forma de disposicion de las inversiones en su territorio” .

No obstante cuando se habla del nivel minimo de trato, cada Parte otorgara a las inversiones cubiertas un trato
acorde con los principios aplicables del derecho internacional consuetudinario®, incluyendo el trato justo y

equitativo, y la protecciéon y seguridad plenas.

Ademads, cada Parte permitird que todas las transferencias relacionadas con una inversién cubierta se hagan
libremente y sin demora desde y hacia su territorio. Dichas transferencias incluyen: aportes de capital;
utilidades, dividendos, intereses, ganancias de capital, pagos por regalias, gastos por administracién, cargos por
asistencia técnica y otros cargos; el producto de la venta de todo o parte de la inversidn cubierta, o de la
liquidacion, total o parcial, de la inversion cubierta; pagos realizados conforme a un contrato, incluido un
contrato de préstamo; pagos efectuados al trato en caso de conflicto armado o contienda civil (Articulo 9.7
Acuerdo Transpacifico) y pagos de expropiacién e indemnizacién (articulo 9.8 Acuerdo Transpacifico); que
surjan de una controversia. La moneda a utilizar es de libre uso al tipo de cambio vigente en el mercado a la

fecha de la transferencia.

No se impedira a una Parte adoptar o mantener una medida que prescriba formalidades especiales en relacién
con una inversién cubierta, tal como un requisito de residencia para el registro o un requisito de que una
inversién cubierta esté legalmente constituida conforme a las leyes o regulaciones de la Parte, siempre que
esas formalidades no menoscaben significativamente las protecciones otorgadas por la Parte a inversionistas
de otra Parte y a inversiones cubiertas. A ello, una Parte podra exigir a un inversionista de otra Parte, o a su
inversién cubierta, que proporcione informacion referente a esa inversidn, exclusivamente con fines
informativos o estadisticos. La Parte protegera la informacién que es confidencial de cualquier divulgacion que

pudiera perjudicar la situacion competitiva del inversionista o de la inversién cubierta.

Una Parte podra denegar los beneficios a un inversionista de otra Parte que es una empresa de esa otra Parte y
a las inversiones de dicho inversionista, si la empresa es propiedad o esta controlada por una persona de una
no Parte o de la Parte que deniega y no tiene actividades comerciales sustanciales en el territorio de cualquier
Parte que no sea la Parte que deniega; y si las personas de una no Parte poseen o controlan la empresa y la
Parte que deniega adopta o mantiene medidas con respecto a una no Parte o una persona de una no Parte,
que prohiben transacciones con la empresa o que serian violadas o eludidas si los beneficios fueran otorgados

a la empresa o a sus inversiones.

* para mayor certeza, la autoridad gubernamental es delegada conforme al ordenamiento juridico de la Parte, incluso
mediante una concesion legislativa, o una orden, directiva u otra accion del gobierno que transfiera o autorice el ejercicio
de la autoridad gubernamental.

> Articulo 9.6 (Nivel Minimo de Trato) serd interpretado de conformidad con el Anexo 9-A del Acuerdo Transpacifico

(Derecho Internacional Consuetudinario).
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La inversion serd considerada apropiada teniendo en cuenta se realice de una manera sensible al medio
ambiente, salud u otros objetivos regulatorios; y sujeto a la responsabilidad social corporativa empresarial,

reconocidos internacionalmente que hayan sido aprobados o sean apoyados por esa Parte.

7.2. Mecanismos de solucion de controversia Inversionista-Estado.

Segun el Acuerdo Transpacifico en su seccién B del articulo 9 inciso 18 presenta como primer mecanismo de
solucidn ante una controversia relativa a una inversion a la consulta y negociacion, donde el demandante vy el
demandado deberan tratar de solucionar la controversia mediante este mecanismo que puede incluir el uso de
procedimientos de caracter no vinculante ante terceros, tales como buenos oficios, conciliacién o mediacién.
La solicitud que presentard el demandante al demandado sera por escrito incluyendo una breve descripcién de

los hechos relativos a la medida o medidas en cuestion.

Al menos 90 dias antes del sometimiento de cualquier reclamacién a arbitraje, el demandante entregara al
demandado una notificacion escrita de su intencion de someter una reclamacion a arbitraje (notificacion de
intencidn), teniendo en cuenta cualquiera de las siguientes alternativas como el Convenio del CIADI y las Reglas
Procesales Aplicables a los Procedimientos de Arbitraje del CIADI, siempre que tanto el demandado como la
Parte del demandante sean partes del Convenio del CIADI; las Reglas del Mecanismo Complementario del
CIADI, siempre que o el demandado o la Parte del demandante, sean parte del Convenio del CIADI; las Reglas
de Arbitraje de la CNUDMI; o si el demandante y el demandado lo acuerdan, cualquier otra institucién arbitral

o cualesquiera otras reglas de arbitraje.

Como segundo mecanismo de solucidon de controversia tenemos al Arbitraje y se da cuando una controversia
relativa a una inversiéon no ha sido resuelta dentro de los seis meses a partir de la recepcién por parte del
demandado de una solicitud por escrito para la realizaciéon de consultas y negociacién: el demandante, por
cuenta propia o en representacién de una empresa del demandado que es una persona juridica propiedad del
demandante o que esté bajo su control directo o indirecto, podrd someter a arbitraje la reclamacién que el
demandado haya violado a una obligacién establecida en la parte A del presente escrito; una autorizacion de
inversion; o un acuerdo de inversidn; y que el demandante ha sufrido pérdidas o dafios en virtud de, o como
resultado de, esa violacion. El demandado podra contrademandar en relacion con las cuestiones de hecho y de
derecho de la reclamacién o presentar una reclamacién con el propdsito de exigir una compensacion por parte

del demandante.

Ninguna reclamacidn se someterd a arbitraje, si mds de tres afios y seis meses han transcurrido desde la fecha
en que el demandante tuvo conocimiento por primera vez -o debid haber tenido conocimiento por primera
vez- de la presunta violacién y conocimiento de que el demandante o la empresa sufrieron pérdidas o dafios.
No obstante el demandante o la empresa podra iniciar o continuar una accion en la que se busque la aplicacion
de medidas precautorias, que no implique el pago de dafios pecuniarios ante un tribunal judicial o
administrativo del demandado, siempre que la accién se someta con el Unico fin de preservar los derechos e

intereses del demandante o de la empresa mientras continde la tramitacion del arbitraje.
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A menos que las partes contendientes acuerden algo diferente, el tribunal estard integrado por tres arbitros,
un arbitro designado por cada una de las partes contendientes y el tercero, que sera el arbitro presidente, sera
designado por acuerdo de las partes contendientes. El Secretario General servird como autoridad nominadora

para un arbitraje conforme a esta Seccién.

Si un tribunal no ha sido constituido dentro del plazo de 75 dias después de la fecha en que la reclamacion es
sometida a arbitraje conforme a esta Seccidn, el Secretario General, a solicitud de una de las partes
contendientes, designara, a su discrecidn, al arbitro o arbitros que no hayan sido designados. El Secretario
General no designara a un nacional del demandado o de la Parte del demandante como arbitro presidente a

menos que las partes contendientes acuerden algo diferente.

Las partes contendientes podran acordar la sede legal de cualquier arbitraje conforme a las reglas arbitrales
aplicables. A falta de acuerdo entre las partes contendientes, el tribunal determinara la sede legal de
conformidad con las reglas arbitrales aplicables, siempre que el lugar se encuentre en el territorio de un Estado

que sea parte de la Convencién de Nueva York.

El tribunal deberda, antes de dictar una decisién o laudo sobre responsabilidad, comunicar su propuesta de
decisién o laudo a las partes contendientes. Dentro del plazo de 60 dias después de comunicada dicha
propuesta de decisién o laudo, las partes contendientes podran presentar comentarios escritos al tribunal en
relacién con cualquier aspecto de su propuesta de decision o laudo. El tribunal considerara dichos comentarios
y dictara su decisidon o laudo a mas tardar a los 45 dias siguientes de haberse vencido el plazo de 60 dias para
presentar comentarios. Finalmente, las Partes se esforzaran por asegurar que cualquier mecanismo de
apelacion que consideren adoptar prevea la transparencia de los procedimientos de manera similar a las

disposiciones de transparencia.

El tribunal realizara audiencias abiertas al publico y determinard, en consulta con las partes contendientes, los
arreglos logisticos pertinentes. Si una parte contendiente pretende utilizar en una audiencia informacion
catalogada como informacidn protegida o de alguna manera sujeta al parrafo 3 debera informarlo asi al
tribunal. El tribunal realizara los arreglos pertinentes para proteger dicha informacion de su divulgacion, lo
cual podra incluir el cierre de la audiencia durante la discusion de esa informacion. El derecho aplicable son las

reglas de derecho internacional aplicable.

Si dos o mas reclamaciones han sido sometidas a arbitraje de manera separada y las reclamaciones contengan
una cuestion de hecho o de derecho en comun y surjan de los mismos hechos o circunstancias, cualquier parte
contendiente podra solicitar una orden de acumulacién de conformidad con el acuerdo de todas las partes

contendientes respecto de las cuales se pretende obtener la orden de acumulacion.
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8. Comercio transfronterizo de servicios.

También llamado suministro transfronterizo de servicios del territorio de una Parte al territorio de otra Parte;
en el territorio de una Parte a una persona de otra Parte; o por un nacional de una Parte en el territorio de otra
Parte, pero no incluye el suministro de un servicio en el territorio de una Parte por una inversion cubierta,

definicidn prescrita en el articulo 10 inciso 1 del Acuerdo Transpacifico.

Las medidas adoptadas o mantenidas por una Parte que afecten al comercio transfronterizo de servicios por
proveedores de servicios de otra Parte. Tales medidas incluyen las medidas que afecten a la produccidn,
distribucién, comercializacidn, venta o suministro de un servicio; la compra o uso de, o el pago por, un servicio;
el acceso a y el uso de redes y servicios de distribucidn, transporte o telecomunicaciones relacionados con el
suministro de un servicio; la presencia en el territorio de la Parte de un proveedor de servicios de otra Parte; y
el otorgamiento de una fianza u otra forma de garantia financiera como condicion para el suministro de un

servicio.

Cada Parte otorgara a los servicios y proveedores de servicios de otra Parte un trato no menos favorable que el
gue otorgue, en circunstancias similares, a sus propios servicios y proveedores de servicios, a los servicios y
proveedores de servicios de cualquier otra Parte o de una no Parte. Ninguna Parte exigird a un proveedor de
servicios de otra Parte establecer o mantener una oficina de representacién o cualquier forma de empresa, o

gue sea residente en su territorio, como condicién para el suministro transfronterizo de un servicio.

Las Partes celebrardn consultas con miras a intercambiar informacion sobre la operacion de la medida y
considerar si medidas adicionales son necesarias y apropiadas. Si una Parte otorga reconocimiento
auténomamente, le brindard a otra Parte oportunidad adecuada para demostrar que la educacidn, la
experiencia, las licencias o certificaciones obtenidas o requisitos cumplidos en el territorio de esa otra Parte

deberian ser reconocidos.

Una Parte podra denegar los beneficios a un proveedor de servicios de otra Parte si el proveedor de servicios
es una empresa de propiedad o controlada por personas de una no Parte, y la Parte que deniega adopta o
mantiene medidas con respecto a la no Parte o a una persona de la no Parte que prohibe transacciones con la

empresa o que serian violadas o evadidas si los beneficios de este fuesen otorgados a la empresa.

Es requisito de que cada Parte permita que las transferencias y pagos relacionados con el suministro
transfronterizo de servicios se hagan en moneda de libre circulacién al tipo de cambio que prevalece en el

mercado en la fecha de la transferencia.
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8.1. Servicios financieros.

El Comercio transfronterizo de servicios financieros o suministro transfronterizo de servicios financieros lo
encontramos presente en el Capitulo 11 del Acuerdo Transpacifico y significa el suministro de un servicio
financiero del territorio de una Parte al territorio de otra Parte; en el territorio de una Parte a una persona de
otra Parte; o por un nacional de una Parte en el territorio de otra Parte, pero no incluye el suministro de un

servicio financiero en el territorio de una Parte por una inversion en ese territorio.

Se aplicara a las medidas adoptadas o mantenidas por una Parte relativas a instituciones financieras de otra
Parte; inversionistas de otra Parte y las inversiones de esos inversionistas en instituciones financieras en el

territorio de la Parte; y comercio transfronterizo de servicios financieros.

Cada Parte otorgara a los inversionistas de otra Parte un trato no menos favorable que el que otorgue a sus
propios inversionistas, en circunstancias similares, con respecto al establecimiento, adquisicién, expansién,
administracién, conduccién, operacion, y venta u otra forma de disposiciéon de instituciones financieras e
inversiones en instituciones financieras en su territorio. Ademads, cada Parte otorgara a los inversionistas de
otra Parte un trato no menos favorable que el que otorgue a los inversionistas de cualquier otra Parte o una no
Parte; a las instituciones financieras de cualquier otra Parte o de una no Parte; a las inversiones de
inversionistas de cualquier otra Parte o de una no Parte en instituciones financieras; y a proveedores

transfronterizos de servicios financieros de cualquier otra Parte o de una no Parte, en circunstancias similares.

No se obligard a una Parte a divulgar o permitir el acceso a informacion relativa a los asuntos financieros y
cuentas de clientes individuales de instituciones financieras o proveedores transfronterizos de servicios
financieros; o cualquier informacién confidencial, cuya divulgacidon pueda impedir la aplicacién de la ley o sea

contraria al interés publico o perjudicar los intereses comerciales legitimos de determinadas empresas.

Una Parte podra reconocer las medidas prudenciales de otra Parte o de una no Parte. Ese reconocimiento
podra ser otorgado de forma autéonoma; logrado mediante la armonizacién u otros medios; o basado en un

acuerdo o convenio con otra Parte o con una no Parte.

No obstante, las Partes se comprometeran a promover la transparencia regulatoria en los servicios financieros
y a reconocer la importancia de mantener y desarrollar procedimientos regulatorios para hacer expedita la

oferta de servicios de seguros por proveedores autorizados.

Surge ademas, que una Parte pueda solicitar, por escrito, consultas con otra Parte respecto de cualquier asunto
derivado de este Tratado que afecte a los servicios financieros. La otra Parte dara debida consideracidn a la

solicitud de celebrar consultas y las Partes consultantes informaran al Comité los resultados de sus consultas.

Finalmente, para el tema de controversias sobre inversién en Servicios financieros se debera tener en cuenta

un tribunal en esa materia.
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9. Entrada temporal de personas de negocios.

Entrada temporal significa la entrada de una persona de negocios de una Parte al territorio de otra Parte sin la
intencidn de establecer residencia permanente. Y persona de negocios significa una persona natural que tiene
la nacionalidad de una Parte, o un residente permanente de una Parte que, antes de la fecha de entrada en
vigor de este Tratado, ha efectuado una notificacion, de que esa Parte otorga sustancialmente el mismo trato a
sus residentes permanentes que el que otorga a sus nacionales, y que participa en el comercio de mercancias,

el suministro de servicios o realiza de actividades de inversion.

Este Capitulo 12 del Acuerdo Transpacifico describe que las Partes establecen un Comité de Entrada Temporal
de Personas de Negocios (Comité), integrado por representantes gubernamentales de cada Parte.
Reconociendo que las Partes pueden beneficiarse al compartir sus diversas experiencias en el desarrollo y la
aplicacion de los procedimientos relacionados con la tramitacién de visas y la seguridad fronteriza, las Partes

consideraran la realizacion de actividades de cooperacién de mutuo acuerdo, sujetas a los recursos disponibles.

Se aplicara a las medidas que afecten la entrada temporal de personas de negocios de una Parte al territorio de
otra Parte. En la que, cada Parte establecera los compromisos que contrae con respecto a la entrada temporal
de personas de negocios, que especificara las condiciones y limitaciones para la entrada y la permanencia
temporal, incluyendo la duracién de la permanencia, para cada categoria de personas de negocios especificada

por esa Parte.

Para mejorar la movilidad de personas de negocios, las Partes afirman los compromisos mutuos asumidos en el
marco de APEC (Asia-Pacific Economic Cooperation), incluyendo mediante la exploracién y el desarrollo
voluntario de programas de viajero confiable, y su apoyo a los esfuerzos para mejorar el programa de Tarjeta

de Viaje de Negocios de APEC.

10. Telecomunicaciones.

El Capitulo 13 es relativo a las Telecomunicaciones y, como todos los Capitulos del Tratado, comienza con la

definicidn de diversas palabras.

El articulo 13.2 establece el ambito de aplicacién diciendo que serd cualquier medida relacionada con: (a) el
acceso y uso de servicios publicos de telecomunicaciones; (b) las obligaciones respecto de los proveedores de
servicios publicos de telecomunicaciones; y (c) cualquier otra medida relacionada con los servicios de
telecomunicaciones. En el inciso 2, del articulo 13.2, se establece que el Capitulo no se aplicard a cualquier

medida relacionada con la radiodifusidn o distribucién por cable de programacion de radio o television.
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Ninguna disposicién debe interpretarse en el sentido de obligar a una parte a exigir a cualquier empresa, que
establezca, construya, adquiera, arriende, opere o provea una red o servicio de telecomunicaciones no

ofrecidos al publico en general (art. 13.2.3)

El articulo 13.3, relativo al enfoque de las regulaciones, las Partes reconocen que las necesidades y los
enfoques regulatorios difieren mercado por mercado, y que cada Parte podra determinar como implementar

sus obligaciones de conformidad con el Acuerdo.

Se reconoce que las partes podran participar en la regulacién directa de una cuestién que pueda surgir o para

resolver una cuestion que ya ha surgido en el mercado.

El articulo 13.4 es relativo al acceso y uso de servicios publicos de telecomunicaciones y se establece que cada
Parte asegurard que cualquier empresa de otra Parte tenga acceso a, y pueda hacer uso de cualquier servicio
publico de telecomunicaciones, incluyendo circuitos arrendados, ofrecido en su territorio o de manera

transfronteriza, en términos y condiciones razonables y no discriminatorios.

Se establece que cada Parte asegurard que una empresa de cualquier Parte podra usar servicios publicos de
telecomunicaciones para transmitir informacién en su territorio o a través de sus fronteras, y para tener acceso
a la informacién contenida en bases de datos o almacenada de forma diferente que sea legible por una
maquina en el territorio de cualquier Parte. Sin embargo una Parte podrd tomar medidas que sean necesarias
para asegurar la seguridad y confidencialidad de los mensajes, y para proteger la privacidad de los datos
personales de los usuarios finales de las redes o servicios publicos de telecomunicaciones, siempre que
aquellas medidas no se apliquen de tal manera que pudieran constituir un medio de discriminacidn arbitraria o

injustificable, o una restriccion encubierta al comercio de servicios.

El articulo 13.6 de servicios de itinerancia movil internacional (roaming) dice que las Partes procurardn
cooperar en la promocién de tarifas transparentes y razonables para los servicios de itinerancia movil
internacional (roaming) que puedan ayudar a promover el crecimiento del comercio entre las Partes y mejorar
el bienestar del consumidor. El roaming en la capacidad de un dispositivo de moverse de una zona de

cobertura a otra.

El articulo que habla sobre Salvaguardias Competitivas es el 13.8, y expresa que cada Parte mantendra medidas
apropiadas para los efectos de impedir que proveedores de servicios publicos de telecomunicaciones que son
proveedores importantes en su territorio, participen o mantengan practicas anticompetitivas. Estas practicas

pueden ser:

(a) participar en subvenciones cruzadas anticompetitivas;

(b) utilizar informacién obtenida de competidores con resultados anticompetitivos; y

(c) no poner a disposicion, en forma oportuna, a los proveedores de servicios publicos de
telecomunicaciones, informacion técnica sobre las instalaciones esenciales e informacidn

comercialmente pertinente que sea necesaria para que ellos suministren servicios.
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Ninguna Parte podra prohibir la reventa de cualquier servicio publico de telecomunicaciones (art. 13.9), pero si
podra determinar de conformidad con sus leyes y regulaciones qué servicios publicos de telecomunicaciones
deben ser ofrecidos para reventa por proveedores importantes, basado en la necesidad de promover la

competencia o beneficiar los intereses de largo plazo de los usuarios finales.

La interconexion con proveedores importantes es tratado en el articulo 13.11, en cuyo inciso 1 se establece
gue cada Parte asegurard que un proveedor importante en su territorio suministre interconexion para las

instalaciones y equipos de los proveedores de servicios publicos de telecomunicaciones de otra Parte.

El articulo 13.12 establece que cada Parte asegurara que un proveedor importante en su territorio suministre a
proveedores de servicios de otra Parte servicios de circuitos arrendados que son servicios publicos de
telecomunicaciones, en un plazo razonable, en términos, condiciones y tarifas que sean razonables y no
discriminatorias, y basadas en una oferta generalmente disponible. Ademds cada Parte proporcionard a su
organismo regulador de telecomunicaciones u otros organismos competentes la facultad de exigir a un
proveedor importante en su territorio ofrecer servicios de circuitos arrendados que son servicios publicos de
telecomunicaciones a proveedores de servicios de otra Parte a precios basados en capacidad y orientados a

costo.

En lo relativo a sistemas de cableado submarino internacional, cada Parte debera asegurar que cualquier
proveedor importante que controle las estaciones de aterrizaje de cables submarinos internacionales en el

territorio de la Parte proporcione acceso a aquellas estaciones de aterrizaje.

Un articulo destacable del Capitulo 13, es el 13.19 que dice que cada parte administrard sus procedimientos
para la atribucién y uso de recursos escasos de telecomunicaciones incluyendo frecuencias, nimeros y los

derechos de paso de manera objetiva, oportuna, transparente y no discriminatoria.

Se establece un Comité de Telecomunicaciones integrado por representantes gubernamentales de cada Parte.

Segun el articulo 13.26.2 el Comité debera:

(a) revisar y monitorear la implementacion y funcionamiento de este Capitulo, con miras a asegurar la
implementacion efectiva del Capitulo habilitando la capacidad de respuesta a los avances tecnolégicos
y regulatorios en materia de telecomunicaciones para asegurar la continua pertinencia de este Capitulo
a las Partes proveedores de servicios y los usuarios finales;

(b) discutir cualquier cuestidn relacionada con este Capitulo y otras cuestiones pertinentes para el sector
de telecomunicaciones segln sea decidido por las Partes;

(c) informar ala Comisidn sobre las conclusiones y los resultados de las discusiones del Comité; y

(d) llevar a cabo otras funciones que le sean delegadas por la Comisién.
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11. Comercio Electronico.

El Capitulo 14 trata la cuestién del Comercio Electrénico. Las Partes reconocen la importancia de marcos que
promueven la confianza de los consumidores en el comercio electrénico y de evitar obstaculos innecesarios
para su uso y desarrollo. El Capitulo se aplicard a las medidas adoptadas o mantenidas por una Parte que

afecten el comercio por medios electrdnicos pero no se aplicara a:

(a) la contratacion publica; o
(b) informacion poseida o procesada por o en nombre de una Parte, o medidas relacionadas con dicha

informacidn, incluyendo medidas relacionadas a su compilacion.

Ninguna Parte impondra derechos aduaneros a las transmisiones electrdnicas, incluyendo el contenido
transmitido electrénicamente, entre una persona de una Parte y una persona de otra Parte, esto no impedira
gue una Parte imponga impuestos internos, tarifas u otras cargas sobre el contenido transmitido
electrénicamente, siempre que dichos impuestos, tarifas o cargas se impongan de una manera compatible con

el Tratado.

Salvo circunstancias en que se disponga algo diferente en su ordenamiento juridico, una Parte no negara la

validez legal de una firma Unicamente sobre la base de que la firma estd en forma electrdénica.

Cada Parte adoptard o mantendrd leyes de proteccién al consumidor para prohibir practicas comerciales
fraudulentas y engafosas que causen daifio o un potencial dafio a los consumidores que participan en
actividades comerciales en linea, asimismo reconocen la importancia de la cooperacién entre sus respectivas
agencias de proteccion al consumidor u otros organismos nacionales pertinentes en las actividades
relacionadas con el comercio electrénico transfronterizo, con el fin de mejorar el bienestar del consumidor. Las
Partes adoptaran o mantendran un marco legal que disponga la proteccién de la informacidn personal de los
usuarios del comercio electrénico. En el desarrollo de su marco legal para la proteccidon de la informacion
personal, cada Parte deberia tomar en consideracién los principios y directrices de los organismos

internacionales pertinentes.

En el articulo 14.16 sobre la cooperacién en asuntos de ciber-seguridad las Partes reconocen la importancia de:

(a) desarrollar las capacidades de sus entidades nacionales responsables de la respuesta a incidentes de
seguridad informatica; y
(b) utilizar los mecanismos de colaboracidn existentes para cooperar en identificar y mitigar las intrusiones

maliciosas o la diseminacion de cddigos maliciosos que afecten a las redes electrénicas de las Partes.

12. Contratacion Publica.

El Capitulo 15 desarrolla la cuestion de la Contratacidon Publica. El Capitulo se aplica a cualquier medida

relativa a una contratacién cubierta, la cual, a los efectos del Capitulo, significa contratacion publica:
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(a) de una mercancia, servicio o cualquier combinaciéon de éstos;

(b) por medio de cualquier modalidad contractual, incluidos: la compra; alquiler o arrendamiento, con o
sin opcidn a compra; contratos de construccion, operacidon y transferencia, y contratos de concesiones
de obras publicas;

(c) por una entidad contratante;y

(d) que no esté excluida de otra forma de la cobertura conforme al Tratado.
Las actividades no cubiertas son:

(a) la adquisicion o arrendamiento de tierras, edificios existentes u otros bienes inmuebles o los derechos
sobre ellos;

(b) los acuerdos no contractuales o cualquier forma de asistencia que una Parte, incluidas sus entidades
contratantes, preste, incluidos los acuerdos de cooperacién, donaciones, préstamos, aportes de
capital, garantias, subsidios, incentivos fiscales y acuerdos de patrocinio;

(c) la contratacidn o adquisicidon de: autoridad fiscal o servicios de depdsito, servicios de liquidacion y
administracién para instituciones financieras reguladas; o servicios relativos a la venta, rescate y
colocacién de deuda publica, incluidos los préstamos y bonos de gobierno, pagarés y otros titulos
valores ;

(d) contratos de empleo publico;
13. Politica de competencia.

El Capitulo 16 se ocupa de la politica de competencia, estableciendo inicialmente que cada Parte adoptara o
mantendra leyes nacionales de competencia que prohiban las practicas de negocios anticompetitivas, con el
objetivo de promover la eficiencia econémica y el bienestar del consumidor, y adoptard las acciones
apropiadas con respecto a esas practicas. Asimismo mantendra una autoridad o autoridades responsables de la
aplicacién de sus leyes nacionales de competencia (autoridades nacionales de competencia). Si la autoridad
nacional de competencia de una Parte alega una violacidon a sus leyes nacionales de competencia, esa
autoridad serd responsable de establecer los fundamentos de derecho y hecho sobre la presunta violacion en

un procedimiento de cumplimiento (art. 16.2.7).

El articulo 16.2 trata sobre la equidad procesal en la aplicacién de la ley de competencia y establece que cada
Parte debera adoptar o mantener reglas de procedimiento y pruebas que apliquen a los procedimientos de
cumplimiento sobre presuntas violaciones de sus leyes nacionales de competencia y la determinacion de
sanciones y medidas correctivas en virtud de las mismas. Estas reglas incluirdn procedimientos para la
presentacién de pruebas, incluyendo la prueba pericial de ser aplicable, y se aplicaran de igual manera a todas

las Partes en un procedimiento.

En el articulo 16.3 se establece un “derecho privado de accion” que es el derecho de una persona de buscar
reparacion, incluidas las medidas cautelares, monetarias u otros recursos, de una corte u otro tribunal
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independiente por dafio al negocio o a la propiedad de esa persona causado por una violacién de las leyes
nacionales de competencia, ya sea de forma independiente o después de determinar la existencia de violacion

por una autoridad nacional de competencia.

La cuestion de la cooperacién es tratada en el articulo 16.4 donde las partes reconocen la importancia de la
cooperacién y la coordinacion entre sus respectivas autoridades nacionales de competencia para fomentar la

aplicacion efectiva de la ley de competencia en la zona de libre comercio. Por consiguiente cada Parte debera:

(a) cooperar en materia de politica de competencia mediante el intercambio de informacién sobre el
desarrollo de la politica de competencia; y
(b) cooperar, segun sea apropiado, en cuestiones de aplicacion de la ley de competencia, incluso mediante

notificaciones, consultas e intercambio de informacion.

Las Partes reconocen la importancia de la politica de proteccion al consumidor y su cumplimiento para crear
mercados eficientes y competitivos y mejorar el bienestar del consumidor en la zona de libre comercio. Segun
el Tratado las actividades comerciales fraudulentas y enganosas, se refieren a aquellas practicas que causen un

dafio real a los consumidores, o que suponen una amenaza inminente de tal dafio si no se evita, por ejemplo:

(a) una practica de hacer tergiversaciones de hechos materiales, incluidas tergiversaciones implicitas de
los hechos, que causen perjuicio significativo a los intereses econdmicos de los consumidores
enganados;

(b) una practica de no entregar productos o prestar servicios a los consumidores después de hacer el
cobro a los consumidores; o

(c) una practica de cobrar o cargar a las cuentas financieras, de teléfono u otras cuentas del consumidor

sin autorizacion.

En el articulo 16.9 se establece que: “Ninguna Parte podra recurrir a la solucién de controversias conforme al

Capitulo 28 (Solucién de Controversias) por cualquier asunto que surja de este Capitulo.”
14. Propiedad del Estado.
El Capitulo 17 regula sobre las empresas de propiedad del Estado y monopolios designados.

El ambito de aplicacién del Tratado en esta materia (art. 17.2) serd con respecto a las actividades de las
empresas de propiedad del Estado y monopolios designados de una Parte que afecten el comercio o la

inversion entre las Partes dentro de |la zona de libre comercio.

El tratado no impide a un banco central o una autoridad monetaria de una Parte desempefar actividades
regulatorias o de supervision o conducir la politica monetaria y de crédito conexas y la politica cambiaria.

Tampoco impide a una Parte, o empresas de propiedad del Estado, realizar actividades con el propdsito de
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resolver una falla o institucion financiera fallida o cualquier otra falla o empresa fallida dedicada

principalmente a la oferta de servicios financieros.

El Capitulo no se aplica con respecto a un fondo de pensién independiente de una Parte o a una empresa de
propiedad o controlada por un fondo de pensién independiente de una Parte. Tampoco se aplica a la

contratacion publica.

Se establece que nada de lo dispuesto se interpretara como impedimento para que una Parte establezca o
mantenga una empresa del Estado o empresa de propiedad del Estado o designe a un monopolio. Ademas cada
Parte debera otorgar a sus tribunales jurisdiccion sobre reclamaciones civiles en contra de una empresa de
propiedad o controlada a través de derechos de propiedad por un gobierno extranjero basado en una actividad

comercial llevada a cabo en su territorio.

Cada Parte debera proporcionar a las otras Partes, o de otro modo debera hacer publica en un sitio web oficial,
una lista de sus empresas de propiedad del Estado. Lo mismo deberd hacer con la designacidon de un monopolio

o la expansion del alcance de un monopolio existente y los términos de su designacion.

En el articulo 17.12.1 se establece un Comité sobre Empresas de Propiedad del Estado y Monopolios

Designados, compuesto por representantes del gobierno de cada Parte. Sus funciones son:

(a) revisary considerar la operacién e implementacion de este Capitulo;

(b) a peticidn de una de las Partes, consultar sobre cualquier asunto que surja conforme a este Capitulo;

(c) desarrollar esfuerzos de cooperacién, segun sea apropiado, para promover los principios subyacentes a
las disciplinas contenidas en este Capitulo en la zona de libre comercio y para contribuir al desarrollo
de disciplinas similares en otras instituciones regionales y multilaterales en las que dos o mas Partes
participen; y

(d) llevar a cabo otras actividades que el Comité decida.

15. Propiedad intelectual.

Uno de los objetivos primordiales del acuerdo es la proteccién y la observancia de los derechos de propiedad
intelectual para promover la innovacién tecnolégica y la transferencia y difusién de la tecnologia, para
favorecer el bienestar social y econdmico, asi como también el equilibrio de derechos y obligaciones. Todas las
obligaciones detalladas en el presente capitulo serdn aplicadas para la materia existente al momento de la

entrada en vigor del Tratado.

Dentro de los principios, se les concede a las partes firmantes las facultades para tomar las medidas necesarias
para proteger la salud publica y la nutricién de la poblacién. Se comprometen a promover la innovacién,
facilitar la difusidén de informacion, conocimiento, tecnologia, cultura, las artes y fomentar la competencia asi

como mercados abiertos y eficientes.
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El articulo 18.6.2 establece la obligaciéon de los firmantes para notificar a la OMC sobre la aceptacién al
Protocolo por el que se enmienda el Acuerdo sobre los ADPIC. A continuacién, se hace una enumeracion de los
Tratados que deben haber sido ratificados y los que aln restan de adhesidn, pero deben serlo al momento de

entrada en vigencia del Tratado. Los mismos son:

e Tratado de Cooperacion en materia de Patentes
e Convenio de Paris6

e Convenio de Berna7

e Protocolo de Madrid8

e Tratado de Budapest9

e Tratado de Singapurl0

e UPOV 199111

e TODA12

e TOIEF13

Con respecto a esta tematica, se hace importante hincapié al principio de Trato Nacional, segun el cual cada
parte otorgara a los nacionales de otra de las partes un trato no menos favorable del que les otorga a sus
propios nacionales, con relacion a la proteccidn de los derechos de propiedad intelectual en lo vinculado a la

disponibilidad, adquisicidn, alcance, mantenimiento y observancia de los mismos.

En alusidn a la transparencia, el articulo 18.9 determina que se debe procurar que las leyes, regulaciones,
procedimientos y resoluciones administrativas de aplicacion general sobre la proteccién y observancia de los

derechos de propiedad intelectual estén disponibles en internet.

La cooperaciéon entre las partes es uno de los ejes fundamentales en este capitulo, teniendo como objetivo
lograr una adecuada coordinacién con la capacitacidn correspondiente e intercambio de informacion entre las
respectivas oficinas o instituciones de propiedad intelectual designadas por los paises miembros. Son diversas
las areas que se busca abarcar en lo que respecta a la Propiedad Intelectual. Dentro de las mismas, se pueden
mencionar los desarrollos en la politica de propiedad intelectual nacional e internacional, sistemas de

administracién y registro de la misma, educacién y concientizacion, ya sea que conciernen a pequefas Yy

® Convenio de Paris para la Proteccidn de la Propiedad Industrial, revisado en Estocolmo el 14 de julio de 1967.

7 Convenio de Berna para Proteccidn de las Obras Literarias y Artisticas, revisado en Paris el 24 de julio de 1971.

® Protocolo concerniente al Arreglo de Madrid relativo al Registro Internacional de Marcas, hecho en Madrid el 27 de
junio de 1989.

° Tratado de Budapest sobre el Reconocimiento Internacional del Depdsito de Microorganismos a los fines del
Procedimiento en materia de Patentes (1977), enmendado el 26 de septiembre de 1980.

1% Tratado de Singapur sobre el Derecho de Marcas, hecho en Singapur el 27 de marzo de 2006.

! Convenio Internacional para la Proteccidn de las Obtenciones Vegetales, revisado en Ginebra el 19 de marzo de
1991.

!2 Tratado de la Organizacidn Mundial de la Propiedad Intelectual sobre Derecho de Autor, hecho en Ginebra el 20 de
diciembre de 1996.

2 Tratado de la Organizacién Mundial de la Propiedad Intelectual sobre Interpretacion o Ejecucién y Fonogramas,
hecho en Ginebra el 20 de diciembre de 1996.
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medianas empresas o actividades en materia de ciencia, tecnologia e innovacién o transferencia y difusién de
tecnologia, busqueda de implementacién de acuerdos multilaterales en esta tematica como aquellos

concertados o administrados bajo los auspicios de la OMPI, entre otros.

16. Normas laborales.

En el Capitulo 19 se contemplan todos los temas sobre el dmbito laboral que regirdn el Tratado una vez
ratificado por las partes. En el mismo, se establecen las obligaciones como miembros de la OIT con respecto a
los derechos laborales dentro de sus territorios, respetando los derechos consagrados en la Declaracién de la

OIT, especialmente los siguientes:
a) Libertad de asociacién y el reconocimiento efectivo del derecho a la negociacion coercitiva;
b) La eliminacidn de todas las formas de trabajo forzoso u obligatorio;
c) Laabolicion efectiva del trabajo infantil;
d) Laeliminacién de la discriminacién en materia de empleo y ocupacion.

Asimismo, resalta la importancia de promover la conciencia publica de las leyes laborales y procedimientos

para su aplicacion, de modo que la informacidn esté disponible al publico.
17. Medioambiente.

En el Capitulo 20 se regulan todas las cuestiones vinculadas al medioambiente. Inicia definiendo a la ley
ambiental, entendiendo a la misma como una “ley o reglamento de una Parte, o disposiciones de los mismos,
incluyendo cualquiera que implemente las obligaciones de la Parte bajo un acuerdo multilateral de medio
ambiente, cuyo propésito principal sea la proteccion del medio ambiente, o la prevencion de un peligro contra

la vida o la salud humana, a través de:
a) Laprevencion, la reduccion o control de: una fuga, descarga o emisidn de contaminantes ambientales;

b) El control de productos quimicos, sustancias, materiales o desechos peligrosos o téxicos para el medio

ambiente, y la difusidn de informacidn relacionada con ello;

c) La proteccion o conservacion de la flora y fauna silvestres, incluso especies en peligro de extincidn, su

habitat, y las dreas naturales bajo proteccion especial.”**

Como objetivos del acuerdo en esta materia se plantea la promocion de politicas comerciales y ambientales
que se apoyen mutuamente. Asimismo, busca promover niveles altos de proteccién del ambiente y una
aplicacion efectiva de las leyes al respecto, fomentando las capacidades que poseen las partes firmantes para

tratar estos asuntos a través de la cooperacion. Se comprometen a prestar particular atencion a la proteccién y

% Articulo 20.1
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conservacién del medio ambiente y al manejo sostenible de sus recursos naturales, ya que esto trae aparejado

beneficios que contribuyen al desarrollo sostenible, fortaleciendo su gobernanza global.
18. Cooperacion.

Si bien cada uno de los capitulos que componen el TPP se hace una mencidn expresa a la cooperacion en las
diversas materias las cuales se analizan, hay un capitulo en particular que es mas abarcativo. El mismo resalta
la importancia de llevar a cabo y fortalecer las actividades de cooperacidn y desarrollo de capacidades para
asistir en diversas cuestiones, tales como la implementacion de todos los aspectos plasmados en el Tratado,
mejoramiento en las capacidades para poder aprovechar mejor las oportunidades econdmicas creadas por el

presente acuerdo, promocion y facilitacion del comercio y la inversidn de las partes.

Al respecto, hay una enumeracion de areas en las cuales se debe enfocar la cooperacion pero la misma no es
taxativa, es decir, no es necesario que las partes solo se limiten a ellas. Las areas que se establecen son las

siguientes, a saber:

a) Sectores agricola, industrial, y de servicios;
b) Promocidn de la educacién cultura e igualdad de género;

c) Gestion del riesgo de desastres.™

19. Pequenas y Medianas Empresas (PYMES).

Encontramos presente este tema en el Capitulo 24 del Tratado objeto de analisis. A través de este capitulo se
establece el intercambio de informacion entre los paises integrantes del Tratado en relacidon a los datos
relevantes y regulaciones sobre las PYMES, y dispone que cada pais firmante debe contener el texto completo
del Tratado y sus anexos en su sitio web; todo lo que muestra un claro interés en la promocién de la
participacion de las pequefias y medianas empresas (PYMES) en el comercio y en asegurar que obtengan los

beneficios del TPP.

Este capitulo dispone a su vez, en su inciso 24.2 la creacién de un Comité de PYMES, con el fin de asistir a las
PYMES sobre oportunidades que brinda el Tratado, realizar recomendaciones a la Comisién, e informar sobre

beneficios, talleres y desarrollo de actividades.
20. Coherencia regulatoria.

El Capitulo 25 del Tratado sobre Coherencia Regulatoria, se basa en la reduccién de las discrepancias
normativas entre paises tanto en materia comercial como en temas vinculados indirectamente al comercio.
Tiene el fin de asegurar un medio regulatorio abierto, justo, y previsible para las empresas que operan en los

mercados de la region del TPP al fomentar la transparencia, la imparcialidad y la coordinacion al interior de

3 Articulo 21.2.2
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cada gobierno para lograr un enfoque regulatorio coherente. El capitulo pretende facilitar la coherencia
regulatoria en cada pais del TPP al promover mecanismos para la eficaz consulta y coordinacidn

interinstitucional.

Como disposiciones generales, el articulo 25.2 establece el uso de buenas practicas regulatorias en todo
proceso de medidas regulatorias, con la finalidad de facilitar el logro de politicas internacionales y esfuerzos
entre gobiernos, promover el comercio internacional e inversiones, crecimiento econémico y empleo. Y
establece el término de un afo desde la entrada en vigor del Tratado para cada parte, y que estos son quienes

deben determinar las medidas regulatorias generales y ponerlas a disposicion del publico.

El articulo 25.4 establece que Procesos o Mecanismos de Coordinacidn y Revisién internos que incrementen la
consulta y coordinacién interinstitucional pueden facilitar la coherencia regulatoria. Cada Parte procurara
asegurar que tiene procesos o mecanismos para facilitar una efectiva coordinacion interinstitucional y revisién
de propuestas de medidas regulatorias cubiertas. A su vez, da las caracteristicas principales que deben tener
dichos procesos o mecanismos (pese a las circunstancias particulares de cada parte), e incluye disposiciones
gue ayudan a garantizar que las regulaciones sean escritas de manera clara y concisa, y que cada parte debe

poner a disposicidn del publico dichos procesos o mecanismos.

También se hace referencia a la necesidad de que las autoridades regulatorias pertinentes de cada parte
realicen evaluaciones de impacto regulatorio para determinar posibles impactos, y da caracteristicas comunes

gue deberian tener los mismos.

Se establece la creacidon de un Comité de Coherencia Regulatoria (articulo 25.6), el cual considerara cuestiones
relacionadas con la implementacion y el funcionamiento de este Capitulo y cuestiones relacionadas con la
coherencia regulatoria comprendidas en otros Capitulos. Este Comité dara a los paises, empresas y sociedad
civil del TPP oportunidades continuas para informar sobre la implementacién, compartir experiencias sobre las

mejores practicas y considerar areas potenciales para la cooperacion.

Cada Parte designara y notificard un punto de contacto para proporcionar informacién, a solicitud de otra
Parte, con respecto a la implementacidn de este Capitulo. Se estableceran actividades de cooperacion segln
las necesidades de cada Parte; y el Comité establecerd mecanismos apropiados para ofrecer oportunidades
continuas a personas interesadas de las Partes para brindar aportes en asuntos pertinentes para el

mejoramiento de la coherencia regulatoria.

21. Transparencia y anticorrupcion.

El capitulo 26 tiene como objetivo que los paises Parte del TPP garanticen que sus leyes, reglamentos y
disposiciones administrativas de aplicacién general con respecto a cualquier tema cubierto por el TPP estén
disponibles publicamente, asi como todo proyecto de regulacion de aplicacion general del nivel central de

gobierno, relacionadas a cualquier asunto cubierto por este Tratado.
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- En cuanto a la Transparencia: Se establece que cada parte asegurard en sus procedimientos administrativos a
una persona, mercancia o servicio particular de otra Parte, en relacion a medidas de aplicacidn general con
respecto a cualquier asunto cubierto por el Tratado, cuando una persona de otra Parte es afectada

directamente por un procedimiento.

En el articulo 26.4 se trata el tema de Revision y Apelacién: Cada parte tendra tribunales o procedimientos,
judiciales, cuasi judiciales o administrativos con el fin de revisar y corregir un acto administrativo definitivo con

respecto de cualquier asunto cubierto por este Tratado.

Respecto al Suministro de Informacién, se establece que una Parte podrd transmitir cualquier solicitud o
proporcionar informacién sobre una medida en proyecto o vigente que afecte materialmente la operacién de

este Tratado o sustancialmente los intereses de otra Parte conforme a este Tratado.

- En cuanto a la Anticorrupcién: El ambito de Aplicacion estd limitado a medidas para eliminar el soborno y la
corrupcién con respecto a cualquier asunto cubierto por este Tratado. Reservan al ordenamiento juridico de
cada Parte la tipificacion de los delitos, las defensas legales o principios legales aplicables, la persecucién y

sancion.

Las Partes del Tratado afirman su determinacion para eliminar el soborno y la corrupcién en el comercio

internacional y la inversion. Afirman su adhesién a los Principios de Conducta para Funcionarios Publicos de

APEC, de julio de 2007, y promoveran la observancia del Cédigo de Conducta para los Negocios: Integridad en

los Negocios y Principios de Transparencia para el Sector Privado de APEC, de septiembre de 2007. También se

dispone que cada Parte ratificard o se adherira a la Convencion de las Naciones Unidas contra la Corrupcion,

hecha en Nueva York el 31 de octubre de 2003 (CNUCC).

Las Medidas para Combatir la Corrupcidn se tratan en el articulo 26.7: Medidas legislativas y otras medidas que
sean necesarias para tipificar como delitos en el ordenamiento juridico de cada Parte, en asuntos que afecten
el comercio internacional o la inversiéon, cuando se cometan intencionalmente, por cualquier persona sujeta a

su jurisdiccion. Detalla qué circunstancias/hechos considera corrupcion.

En cuanto a la Promocién de la Integridad de los Funcionarios Publicos, segun el articulo 26.8, el Tratado busca
promover, entre otras cosas, la integridad, honestidad y responsabilidad entre sus funcionarios publicos; tener
cddigos o normas de conducta, y medidas disciplinarias u otras para casos de transgresidon; medidas para

remover, suspender o reasignar funcionarios corruptos.

En cuanto a la Aplicacidn y Observancia de Leyes Anticorrupcion, el Articulo 26.9 dispone que: Ninguna Parte
dejara de aplicar efectivamente sus leyes u otras medidas adoptadas o mantenidas para cumplir con el Articulo

26.7.1 (Medidas para Combatir la Corrupcidn).
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El articulo 26.10: Participacion del Sector Privado y la Sociedad: busca promover la participacién activa de
individuos y grupos ajenos al sector publico, en la prevencién y la lucha contra la corrupcién en asuntos que

afecten al comercio internacional o la inversidn; asi como también de las empresas privadas.

Respecto a la Relacién con Otros Acuerdos, el Articulo 26.11, dice que nada de lo dispuesto en este Tratado

afectard los derechos y obligaciones de las Partes conforme a la Convencidn de las Naciones Unidas Contra la

Delincuencia Organizada Trasnacional (CNUCC), hecha en Nueva York, el 15 de noviembre de 2000, la

Convencion para Combatir el Cohecho de Servidores Publicos Extranjeros en Transacciones Comerciales

Internacionales, con su Anexo, hecha en Paris el 21 de noviembre de 1997, o la Convencion Interamericana

Contra la Corrupcion, hecha en Caracas el 29 de marzo de 1996.

En el anexo de este capitulo, las Partes del TPP acuerdan también disposiciones que promueven la
transparencia y la equidad procesal en relacidén con el listado y el reembolso de los productos farmacéuticos o
dispositivos médicos. Los compromisos de este anexo no se encuentran sujetos al procedimiento de solucion

de controversias.

22. Disposiciones administrativas e institucionales.

El Capitulo 27 establece los limites institucionales de los cuales las Partes evaluardn y guiardn la

implementacién o la operacién del TPP; para esto dispone el Establecimiento de la Comisidn de Asociacién

Transpacifica Compuesta por representantes de gobierno de cada Parte a nivel de Ministros o altos

funcionarios.

Las funciones de esta Comisién serdn: encargarse de todo lo relacionado a funcionamiento, implementacion,
modificacién y/o enmienda del Tratado; revisar el Tratado para actualizaciones y mejoras; resolver diferencias
o controversias de interpretacion o aplicacion; supervisa todos los comités, grupos de trabajo y dérganos

subsidiarios; establece y modifica reglas de procedimiento. Todas sus decisiones se adoptaran por consenso.

También puede modificar: Listas del Anexo 2-D (Compromisos Arancelarios); reglas de origen establecidas en el
Anexo 3-D (Reglas Especificas de Origen por Producto) y en el Anexo 4-A (Reglas Especificas de Origen por
Producto para Textiles y Prendas de Vestir); o listas de entidades, mercancias y servicios cubiertos, y los

umbrales contenidos en los Anexos de cada Parte al Capitulo 15 (Contratacién Publica).

Las Reglas de Procedimiento de la Comisidn se encuentran en el articulo 27.4: Se reunira dentro de un afio a

partir de la fecha de entrada en vigor de este Tratado.

El articulo 27.5 trata de los Puntos de Contacto: Cada Parte designard un punto de contacto general para
facilitar las comunicaciones entre las Partes sobre cualquier asunto cubierto por este Tratado. Cada Parte
notificard por escrito a las otras Partes sus puntos de contacto designados a mds tardar 60 dias después de la

fecha de entrada en vigor de este Tratado para esa Parte.
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Articulo 27.6: Administracion _de los Procedimientos de Solucidn de Controversias: Cada parte deberd

designar una oficina que proporcione asistencia administrativa a un grupo especial establecido de conformidad

con el Capitulo 28, y notificar su ubicacién.

Informes Relacionados con Periodos de Transicion de una Parte Especifica, deben informarse los planes y

avances en la implementacién de su obligacién (Articulo 27.7)

23. Solucion de controversias.

El Capitulo 28 establece el sistema de Solucién de Controversias que utilizara este tratado. En primer lugar, se
brindan ciertas definiciones pertinentes, y continla estableciendo la Cooperacién de los paises firmantes para

alcanzar una solucion mutuamente satisfactoria ante una desavenencia entre ellos.

Las Partes intentaran resolver sus controversias a través de la cooperacidon y consultas, y promoveran el uso de
mecanismos alternativos de solucién de controversias cuando sea apropiado. Cuando esto no brinde la
solucién, las Partes integrantes de este tratado se propondrdn resolver estas controversias a través del

mecanismo imparcial y objetivo de este capitulo.

El ambito de aplicacion, segun el articulo 28.3.1, serd el siguiente:

a. prevencidn o solucién de todas las controversias entre las Partes relativas a la interpretacién o aplicacion
de este Tratado;

b. cuando una Parte considere que una medida vigente o en proyecto de otra Parte es o seria incompatible
con una obligacién de este Tratado o que la otra Parte ha incumplido de alguna otra manera con una
obligacion de este Tratado; o

c. cuando una Parte considere que un beneficio que razonablemente pudiera haber esperado recibir
conforme a los Capitulos 2, 3, 4, 5, 8, 10 o 15, esta siendo anulado o menoscabado como resultado de la

aplicacion de una medida de la otra Parte que no es incompatible con este Tratado.

Se dispone que las partes pondran a consideracidn si incluir o no en el inciso c) del articulo anterior, al Capitulo
18 sobre Propiedad Intelectual, dentro de los seis meses desde la fecha efectiva en que los miembros de la
OMC puedan iniciar reclamaciones al tratado por anulacién o menoscabo sin violacién, conforme el articulo 64

del Acuerdo ADPIC.

La eleccion del foro en el cual resolver la controversia la tendra la Parte reclamante, segun el articulo 28.4; para
los casos en que la controversia surja conforme este Tratado y otro acuerdo comercial internacional. El foro

seleccionado sera utilizado con exclusién de los otros foros.

El proceso de solucién de controversias comienza a través de una Solicitud de consultas por escrito, cuyo

solicitante debe hacerla circular a las otras Partes en sus Puntos de Contacto. Esta solicitud debe establecer las
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razones que la motivan, incluyendo la identificacion de la medida vigente o en proyecto, u otro asunto en

cuestion, y los fundamentos juridicos de la reclamacion.

El segundo paso es la respuesta por escrito a la solicitud, hasta el séptimo dia desde la fecha de recepcién de la
solicitud, salvo que las Partes consultantes hayan acordado algo diferente, y también debe hacer circular su

respuesta.

Respecto a los “terceros”, quien considere que tiene un interés sustancial en el asunto podrd participar en las
consultas, siempre que notifique por escrito a las Partes, a mas tardar los siete dias siguientes a la fecha de

circulacion de la solicitud.

La Celebracién de consultas se realizara:

a. alos 15 dias siguientes a la fecha de recepcidn de la solicitud para asuntos concernientes a mercancias

perecederas; o

b. alos 30 dias siguientes a la fecha de recepcidn de la solicitud para todos los demas asuntos.

Se podran realizar en persona (en la capital de la Parte reclamada), o por cualquier otro medio tecnoldgico

disponible para las Partes consultantes.

Las Partes consultantes realizardn sus mayores esfuerzos para resolver la controversia, para lo que
proporcionaran la informacion necesaria para realizar un andlisis completo; y deberdan mantener Ia
confidencialidad de la informacién intercambiada. Cada Parte consultante podrd solicitar que la otra Parte
ponga a disposicion al personal con conocimiento especializado en la materia en la materia en cuestién. El

articulo 28.5.8 dispone que las consultas seran confidenciales.

El tratado establece en su articulo 28.6 que las Partes podran acordar, en cualquier momento, recurrir
voluntariamente a un medio alternativo de solucion de controversias, como buenos oficios, conciliacidon o

mediacidn; que serdn también confidenciales, y podran suspenderse o terminarse en cualquier momento.

En caso de que las Partes no logren resolver el asunto dentro de 60 dias desde la fecha de recepcién de
consultas (se reduce a 30 dias en caso de mercancias perecederas), o en el plazo que las partes hayan
acordado; el Solicitante podra solicitar el establecimiento de un Grupo Especial mediante una notificacién
escrita dirigida a la Parte reclamada. Este grupo especial se establecerd a la entrega de la solicitud, segun
disposiciones e este capitulo y las reglas de procedimiento; pero no podra establecerse para revisar una

medida en proyecto.

El Grupo Especial serd integrado por tres miembros especialistas en el asunto, conforme el articulo 28.9, dos
elegidos por cada Parte, y el tercero (quien sera el Presidente) acordado por ambas Partes. Se garantizara la

integracion del grupo dentro de los 35 dias, incluso si una Parte no designa a un miembro dentro de los 20 dias
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establecidos. Los integrantes del Grupo Especial estardn sujetos a un cédigo de conducta para asegurar la
integridad del mecanismo de solucidn de controversias. El grupo especial tomard sus decisiones por consenso,

y en caso de no lograrlo podra tomar sus decisiones por mayoria de votos.

El articulo 28.10 dispone los requisitos para ser Miembro del Grupo Especial; y en articulo 28.11 se establece la
creacion de una Lista de Presidentes del Grupo Especial y Listas Especificas de las Partes, las cuales deben ser

establecidas por cada Parte firmante dentro de los 120 dias desde la fecha de entrada en vigor del Tratado.

La funcién que tiene el Grupo Especial es hacer una evaluacién objetiva del asunto, incluyendo un analisis de
los hechos del caso y la aplicabilidad y conformidad con el Tratado, y emitir las conclusiones, determinaciones y
recomendaciones que se le pidan en sus términos de referencia y que sean necesarias para la solucién de la

controversia; conforme surge del articulo 28.12.

La interpretacién que realizard el Grupo Especial se basara en las reglas de interpretacion conforme al derecho
internacional (Convencion de Viena sobre el Derecho de los Tratados, 1969); y con respecto a disposiciones del
Acuerdo sobre la OMC que se hayan incorporado a este Tratado, el grupo especial también considerara

interpretaciones pertinentes en los informes de los grupos especiales y del Organo de Apelacién de la OMC.

El articulo 28.13 establece las Reglas de Procedimiento para los Grupos Especiales; y en los articulos siguientes
se hace referencia a la Participacion de un Tercero, y la Funcidn de un experto que intervenga a solicitud de

parte.

Segun el articulo 28.16, el Grupo Especial puede suspender su trabajo en cualquier momento, por un maximo

de 12 meses consecutivos, y pasado ese tiempo expirard su procedimiento.

El grupo especial redactara su informe preliminar, conforme el articulo 28.17, el cual se fundamentara en las
disposiciones pertinentes de este Tratado, las comunicaciones y argumentos de las Partes contendientes y de
cualquier tercera Parte, y en cualquier informacidn o asesoria que le haya sido presentada por los Expertos. A
peticién conjunta de las Partes contendientes, el grupo especial podrda emitir recomendaciones para la

resolucion de la controversia.

El plazo para presentar dicho informe es de 150 dias desde fecha de designacidn del ultimo miembro del grupo
especial, tiempo que se reducird a 120 dias en casos de urgencia, incluyendo aquellos relacionados con

mercancias perecederas.
El contenido del informe preliminar incluye:

(a) conclusiones de hecho;

(b) la determinacion del grupo especial en cuanto a si:
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(i) la medida en cuestion es incompatible con las obligaciones en este Tratado;
(ii) una Parte ha incumplido de alguna otra manera con sus obligaciones en este Tratado; o
iii) la medida en cuestion estd causando anulacion o menoscabo en el sentido del Articulo 28.3.1(c)
(Ambito de Aplicacién);

(c) cualquier otra determinacion solicitada en los términos de referencia;

(d) recomendaciones, si las Partes contendientes las han solicitado conjuntamente, para la resolucion de la

controversia; y

(e) los razonamientos de las conclusiones y determinaciones.

Dicho informe podrd ser observado por las Partes intervinientes dentro de los 15 dias desde su emisién.

El articulo 28.19 dispone que el Grupo Especial presentara su informe final a las Partes contendientes, a mas
tardar 30 dias siguientes a la presentacién del informe preliminar, salvo que las Partes contendientes acuerden
algo diferente; y a mas tardar 15 dias siguientes a la presentacion del informe final, las Partes contendientes

daran a conocer el informe final al publico.

El articulo 28.19 establece que la parte reclamada eliminara la desconformidad, anulacién o menoscabo objeto
de la controversia, dentro de un plazo razonable, el cual es a acordar por las partes. En caso de no lograr un
acuerdo sobre el plazo, se dispondrd un plazo de 45 dias para dar cumplimiento a lo que dispone el informe

final. El plazo a convenir no puede exceder de quince meses.

En caso de incumplimiento de lo dispuesto, el articulo 28.20 establece que se entablaran negociaciones entre
las Partes para desarrollar una compensacion mutuamente aceptable; se permite que la reclamante suspenda
beneficios si no logra un acuerdo con la reclamada, para lo cual debe notificarle su intencién, y podra
reconstituirse el grupo especial para resolver este problema. La parte reclamada puede ofrecer el pago de una
contribucidon monetaria, y se buscara un acuerdo de las partes para definir el monto; de no ser posible luego de
30 dias el inciso 7 del articulo dispone cdmo definirlo. (se pagara en ddlares de los Estados Unidos de América,
o0 en un monto equivalente a la moneda de la Parte reclamada o en otra moneda acordada por las Partes
contendientes en cuotas iguales y trimestrales, comenzando 60 dias siguientes a la fecha en que la Parte

reclamada notifique su intencién de pagar una contribucion.)

El articulo 28.21 dispone que si la Parte reclamada considera que ha eliminado la disconformidad o la anulaciéon
0 menoscabo constatado por el grupo especial, podra referir el asunto al grupo especial mediante una
notificacién por escrito a la Parte o Partes reclamantes. El grupo especial se expedira dentro de los 90 dias
siguientes a la notificacion por escrito presentada por la Parte reclamada; y si acepta este asunto, la

reclamante reestablecerd con prontitud cualquier beneficio suspendido.

El articulo 28.23 se refiere a los Medios Alternativos para la Solucion de Controversias. Se promovera y

facilitara el uso del arbitraje y otros medios alternativos.
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24. Excepciones.

El Capitulo 29 del Tratado prevé la posibilidad de asegurar la disponibilidad para todas las Partes del tratado de
las flexibilidades que garantizan el pleno derecho de las Partes a regular en el interés publico, inclusive para los

intereses esenciales de seguridad de una Parte y por razones de bienestar publico.

Este capitulo incluye las excepciones generales previstas en el articulo XX del Acuerdo General sobre Aranceles
Aduaneros y Comercio de 1994 en cuanto a las disposiciones relacionadas con el comercio de mercancias,
especificando que ninguna disposicidon del TPP se interpretara como impedimento para que los paises Parte
adopten o apliqguen medidas necesarias para, proteger la moral publica, la vida o salud humana, vegetal y
animal, proteger la propiedad intelectual, hacer cumplir las medidas relativas a los bienes provenientes del

trabajo penitenciario y medidas relacionadas a la conservacion de recursos no renovables.

Contiene también excepciones generales similares a las previstas en el Articulo XIV del Acuerdo General sobre

el Comercio de Servicios con respecto a las disposiciones de servicios relacionados con el comercio.

Por otro lado, tiene a su vez una excepcion discrecional, aplicable a todo el TPP, que deja en claro que los
paises parte podran adoptar las medidas que estimen necesarias para la proteccidn de los intereses esenciales
de su seguridad. Y especifica en qué casos y condiciones se podran aplicar medidas de salvaguardia temporales
para restringir las transferencias relacionadas con inversiones cubiertas, en el ambito de crisis de balanza de

pagos u otras crisis econdmicas o0 amenazas semejantes.

A su vez, este capitulo 29 dispone que ninguna Parte esta obligada a proporcionar informacién en virtud del
TPP si esto resultase contrario a su ley o interés publico, o perjudica los intereses comerciales legitimos de

empresas particulares.
25. Disposiciones finales.

El Capitulo 30 del tratado habilita la utilizacidn de enmiendas — siempre acordadas por las partes-; permite la
adhesién de otros paises miembros de APEC o de todo otro Estado acordado por las partes; y establece la

posibilidad de denunciar el Tratado.

Se designa a Nueva Zelanda como depositario, y dispone como idiomas para los textos originales de este

Tratado al inglés, espafiol y francés.

En cuanto a su entrada en vigor, se dispone que serd 60 dias después de que todos los paises signatarios hayan
notificado al depositario (Nueva Zelanda) la finalizacién de sus procedimientos juridicos internos para la
aprobacién e implementacion del Tratado. Si cumplido el plazo de dos afios a partir de su firma no estan
concluidos los procesos internos de los doce paises firmantes, el Tratado entrara en vigor 60 dias después de la
expiracion de dicho periodo de dos afios, siempre que al menos seis de sus paises signatarios, que representen

el 85% del Producto Interno Bruto combinado de esos paises, hayan ratificado el Tratado.
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lll. La posible situacion del MERCOSUR ante el TPP.

Al salir a la luz el texto de uno de los acuerdos mas ambiciosos conocido a nivel mundial, trajo aparejado una
serie de analisis de especialistas en el tema sobre los posibles efectos a futuro que el mismo podria representar
para distintos paises, entre ellos, las consecuencias para aquellos Estados que no son miembros, provenientes

de la region latinoamericana.

Segun expertos de organismos internacionales y diversos analistas de mercado, por un lado, el TPP es calificado
como un acuerdo positivo, con ventajas significativas que llegaran a surgir con la conformacién de esta nueva
zona econdmica, pero, por otro lado, podria llegar a tener un impacto negativo en la region debido a la pérdida
en mercados latinoamericanos de manufacturas (automotriz, maquinaria agricola, calzado, fertilizantes y
herbicidas), menor atraccién para la inversidn extrajera directa, menores posibilidades de acceso en servicios y
compras en paises de Latinoamérica y principalmente, el acuerdo traeria aparejado un desvio del comercio en

paises socios del TPP™.

Asimismo, para el MERCOSUR también plantea una serie de desafios que seran dificiles de sortear, tales como
la posibilidad que afecte a las exportaciones que realizan los paises miembros, la pérdida de relevancia como
destino de inversiones y como consecuencia de la importancia de la creacidon del TPP con paises que en su
conjunto representan un alto porcentaje del comercio mundial, la influencia de las normas de este mega

acuerdo sobre el sistema multilateral de comercio.

En lo que respecta a las exportaciones, el acuerdo firmado absorbe un porcentaje que se aproxima al 30% de
las ventas externas que realiza el MERCOSUR, siendo Estados Unidos el principal comprador y en segundo lugar
se encuentra Chile y Japdn. Dentro de estas exportaciones se encuentran primordialmente recursos naturales y
algunas manufacturas en el caso de Brasil y Argentina a Estados Unidos y a aquellos paises latinoamericanos

gue forman parte del TPP.

' Fuente: http://www19.iadb.org/intal/conexionintal/2015/10/30/el-tpp-y-los-retos-para-el-mercosur/ Romina Gaya,

30/10/2015
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Grafico: Exportaciones del MERCOSUR" a los paises del TPP (2014)
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Esto implicaria indefectiblemente la reduccién de aranceles o incluso la desaparicion de los mismos entre los
mercados que son miembros del TPP, aumentando los costos para los exportadores, dejando de lado aquellos
mercados que no puedan cumplir con ellos. A su vez, en esta situacién de preferencia, se generaria el desvio de
comercio por aquellos paises que al ser miembros se encuentran en situaciones preferenciales para comerciar
que los paises del MERCOSUR. A modo de ejemplo se puede citar el sector agropecuario, donde los paises
miembros podran acceder a mercados altamente protegidos, como lo es Japon, Malasia e incluso algunos
sectores de Estados Unidos, donde por el contrario, el MERCOSUR debera soportar barreras altas para acceder

a los mismos mercados.

El acuerdo que alcanza a aquellos Estados con costas sobre el Pacifico le dard privilegios arancelarios a todos
los paises que compiten en los rubros que conforman la oferta exportable del MERCOSUR. De esta forma, los
paises socios del bloque veran afectada su competitividad relativa, aumentando la posibilidad de pérdida de
mercados internacionales que ya formen parte de sus negociaciones habituales y también se puede ver

complicada la posibilidad de expansién a nuevos destinos.

Es necesario resaltar que una de las caracteristicas que destaca a los mega acuerdos comerciales es la inclusién
de temas nuevos y compromisos mas profundos que exceden el ambito de competencia de la Organizacidn
Mundial del Comercio (OMC). Dicho de otro modo, al establecer regulaciones que van mas alla del alcance que
tienen los acuerdos de la OMC, para el MERCOSUR sera mas complicado cuestionar aquellas medidas que se

tomen dentro del marco del TPP que considere que son discriminatorias.

Sumado a lo mencionado previamente, se puede llegar a decir que el TPP junto a otros mega acuerdos que se

lleguen a conformar, por la importancia que representan, sean capaces de sentar las bases y reglas de las

17 . . .
Los datos de Venezuela corresponden a las importaciones reportadas por los socios.
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proximas negociaciones multilaterales, situacion en que el MERCOSUR, asi como los paises que no son parte

del TPP, tendrd muy poca influencia en esta nueva definicién de las reglas del comercio a nivel global.

En conclusidn, debido a esta nueva situacién que se encuentra el comercio internacional con el TPP, el
MERCOSUR necesita continuar impulsando el multilateralismo pero que sin dejar de lado la posibilidad de
considerar otras opciones de insercidn internacional. Es fundamental que considere estos nuevos frentes de
negociacién que estan surgiendo ya que de lo contrario tendria costos elevados en términos de desarrollo
exportador, incorporacidn de tecnologia, captacidn de inversiones, aislamiento y menor peso en el escenario

internacional.

IV. El futuro del TPP.

1. Posicion de los integrantes latinoamericanos.

A partir de la firma de este mega-acuerdo, y a la espera de la ratificacion por parte de los paises firmantes, aun
existen diferentes posturas sobre los beneficios y/o desventajas que el mismo traerd a cada uno de los paises

miembros.

En lo que refiere a los tres paises latinoamericanos que son parte del TPP — Chile, México y Peru — es posible
afirmar que este acuerdo ayudara a fortalecer las relaciones comerciales entre ellos, generandose incluso
condiciones favorables para alianzas productivas. A su vez, y teniendo en cuenta que estos tres paises son
también parte de la Alianza del Pacifico, el TPP podria ayudar a introducir la agenda del mencionado acuerdo
en la zona de Asia- Pacifico. Es asi que estos tres paises tienen como gran desafio regional el lograr una

articulacién entre el TPP y la Alianza del Pacifico.

Chile tiene firmados acuerdos de libre comercio que estan vigentes con todos los demas socios del TPP. De este
modo, dada la apertura comercial de que ya dispone, practicamente no hay restricciones arancelarias para sus
exportaciones, por lo que las ventajas que Chile pueda llegar a obtener de TPP son menores que para otros
paises. De todos modos, si alcanzaria beneficios a partir del acuerdo en materia de convergencia regulatoria y

facilitacion del comercio.

A partir de la entrada de Japdn al acuerdo, se abrié la posibilidad para Chile de mejorar las condiciones de
acceso de sus productos agricolas al mercado japonés, lo cual implica una ventaja muy positiva - considerando

el alto grado de proteccionismo que Japdn tiene para con su sector agricola y forestal.

Existen varias organizaciones chilenas que intentan convencer al gobierno y a la poblacidn chilena de que el
TPP no traera ningun beneficio para el pais, y que, por el contrario, solo debilitard su economia y comercio, a

partir de las grandes concesiones que Chile debera aceptar.
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Sin embargo, hay que tener en cuenta que una eventual decisidon de Chile de apartarse de este proceso —y no
ratificar el acuerdo — supondria altos costos politicos. De hacerlo, “es altamente probable que el costo mas
importante sea un distanciamiento de Estados Unidos, pais que es su segundo socio comercial y con el que ha

mantenido un elevado nivel de relaciones constructivas y de cooperacion” (Furche, 2013).

México se sumo al mega-acuerdo en Octubre de 2012. Su participacién se debe, por un lado, a la finalidad de
México de permitirse pertenecer a un mecanismo de asociacién regional que ayude al crecimiento econémico

y la prosperidad de la nacion.

Y a su vez, esto encaja en los objetivos claros dentro del Plan Nacional de Desarrollo (PND) llevado adelante por
el gobierno de este pais latinoamericano, los cuales implican “implementar la estrategia general de impulsar y
profundizar la politica de apertura comercial para incentivar la participacién del pais en la economia global y la

integracion regional mediante acuerdos econémicos estratégicos.” (Granados, 2014)

A partir de los ajustes en el contexto internacional, México ha decidido explorar nuevos modelos de integracion

econdmica regional, y es este marco cuando ingresa al TPP.

Sostiene que el proteccionismo comercial dafia la economia mexicana en los intercambios con el exterior, y
reconoce las ventajas del libre comercio, por lo que busca una mayor proyeccién internacional, tanto en lo
econdmico en el intercambio de bienes y capitales — teniendo en cuenta sus ventajas geograficas — como a

nivel politico y multilateral —a partir de su prestigio en diplomacia en relaciones internacionales —.

La ventaja que obtiene México al formar parte del TPP es el aspecto geopolitico, ya que comercializar en la
regiéon de Asia-Pacifico requiere principalmente de un comercio maritimo, y el ser parte de un acuerdo
multilateral con estos paises le generara un beneficio respecto de su situacién actual, en la que mantiene

acuerdos de libre comercio individuales.

En cuanto a su relacién con Estados Unidos y Canad3, estos paises continuaradn siendo un destino natural para
gran parte de la produccién mexicana. Con este acuerdo se fomentard la integracion de productos mexicanos a
las exportaciones de Estados Unidos, y de México a Estados Unidos, con insumos asidticos, gracias a lo

establecido en el TPP sobre las cadenas globales de valor (CGV). (Granados ob. cit.).

Sin embargo, hay sectores de la economia mexicana preocupados por los efectos reales del pacto, sobre
teniendo en cuenta que el Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN), establecido en 1994 con
Estados Unidos y Canadd, no ha dado los resultados esperados y, por el contrario, ha perjudicado a sectores

vulnerables como los agricultores.

El tercer pais latinoamericano que integra el TPP es Peru, cuyas exportaciones se han centrado histéricamente
en materias primas. Es por esto que el TPP lo ayudaria a posicionarse dentro del mercado de la region asiatica y

mejorar los niveles de competitividad de sus estandares nacionales, asi como diversificar sus exportaciones.
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En particular, Peru podria verse beneficiado con el TPP en lo que respecta a llegar a un acuerdo con Australia

en relacién a las potenciales sinergias del sector minero.

Sin embargo, el TPP genera también ciertas desventajas para este pais. Esto se debe a que la aplicacién de las
reglas del TPP se hace sin distincidn, sin un trato diferenciado, y n ose tienen en cuenta los diferentes niveles
de desarrollo que tiene cada integrante. Es asi como Peru se ve afectado, a causa de su déficit comercial, las
pocas empresas peruanas incluidas en las cadenas de valor y producciéon global, y falta de capacidad

tecnolégica que permita a las pequefias empresas ingresar en dichas cadenas. (Chamochumbi, 2015).
2. La situacion de otros miembros relevantes.

La incorporacién de Japén a las negociaciones del TPP en la Ronda 17 generd repercusiones para las
negociaciones, tanto en lo comercial como en lo geopolitico. El ser parte del TPP brinda a Japdn la posibilidad

de competir efectivamente con China y Corea del Sur en el mercado de Estados Unidos.

Los efectos de la participacién de Japon se encuentran destacados en lo relativo al sector industrial,
principalmente el sector automotriz, y también en el sector agricola, ya que Japdn ha impuesto restricciones y

medidas proteccionistas, ademds de subsidios.

Los beneficios que el TPP trae a este pais asidtico incluye oportunidades de mejora en las condiciones de
acceso —ya que Japdn no tiene acuerdos comerciales vigentes con varios de los demas paises integrantes—.

(Bartesaghi, 2015),

Por otro lado, paises como Australia y Nueva Zelanda encuentran ventajas en el marco del TPP, especialmente
en la posibilidad de expandir el comercio y las inversiones con los demas socios del acuerdo. Esto es relevante,
teniendo en cuenta que estos paises no tienen convenios comerciales con todos sus socios —por ejemplo, con

Canada, México y Perq, y también Japdn en el caso de Nueva Zelanda-—.

A su vez, se espera que haya efectos benéficos para estos paises en la armonizacién de las normas vinculadas al

comercio.

3. Influencia de las préximas elecciones estadounidenses, y la ratificacion del TPP.

Tal como se menciond anteriormente, el TPP fue aprobado para su ratificacion por parte de los paises
firmantes en febrero de 2016, meses antes de las elecciones presidenciales de uno de sus miembros mas
importantes, Estados Unidos. La definicidn politica entre el republicano Donald Trump y la demdcrata Hillary
Clinton, puede representar mucho mas que la gobernabilidad de un Estado puesto que la influencia de la
Presidencia por sobre el Acuerdo se transformard en un punto de relevancia a la hora de pensar en el futuro

del TPP.
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En este sentido, vale la pena remarcar que ambos candidatos se oponen al tratado por considerar que “danara

a los trabajadores norteamericanos”**"

. Del otro lado de la vereda, el actual presidente, Barack Obama,
defiende la promesa del libre-comercio al considerar que “se crearan nuevos empleos al abrir el pais a los
mercados extranjeros para exportar bienes, estableciendo condiciones de trabajo con estdndares minimos a

cumplir por parte de las todas las naciones firmantes”.

En este sentido, desde la Comision de Acuerdos Internacionales de Estados Unidos, se elabord un informe en el
cual aseguran que el TPP tendria efectos positivos sobre la economia norteamericana. En nimeros, se estima
que, para el afio 15 (2032), el ingreso anual del pais creceria un 0,23% por encima de las proyecciones de base.
Este incremento se veria acompafiado en empleos, exportaciones e importaciones, ademds de crecimientos

laterales de los asociados en un 18,7%.

En lo referente a los sectores mds importantes, se estima que la agricultura y la comida serian las que
ampliarian sus porcentajes estimados. Por otro lado, las dreas que atafien a la manufactura, los recursos

naturales y la energia, verian un descenso de un 0,1% de lo que se podria alcanzar sin el Acuerdo.

Es importante resaltar que la Comisién advierte la necesidad de desarrollar un sistema que esté alerta al
intercambio de servicios para optimizar las funciones globales de las compafiias norteamericanas pequefas y

grandes que se desarrollan en todos los sectores.

Como otro aspecto positivo, los grupos a favor del proyecto afirman que el mismo permitiria a Estados Unidos
“escribir las reglas” del intercambio y la inversién en la regidon. Ademas, ven como positivas las inclusiones de
tematicas como el comercio de bienes digitales, entre otras, demostrando un liderazgo y compromiso
econdmico con el Asia-Pacifico. Por el contrario, los oponentes se preocupan por la pérdida de trabajo de sus
compatriotas, quienes serian las victimas directas de la competencia surgida por el aumento de importaciones
de bienes. A eso, se suma el pensamiento que el Acuerdo limitaria la capacidad gubernamental de regular la

salud, seguridad alimentaria y medioambiente.

A pesar de las ventajas detalladas por el informe, es dificil estipular un futuro positivo para el Acuerdo. Por un
lado, Trump afirmd desde el primer momento que, de ganar las elecciones, desecharia el tratado por
considerarlo, junto a NAFTA, una de las peores negociaciones de Estados Unidos. Por otro, Clinton —quien se
mostré de acuerdo con las tratativas iniciales pero, tras la declaraciéon de John Podesta, presidente de su
campana, reafirmd la negativa de llevarlo adelante ante el Congreso—, se debate entre seguir la propuesta

iniciada por Obama o continuar manteniendo el apoyo de su partido a través del rechazo a la ratificacién.

¥ Se debe remarcar que, al momento de las negociaciones, Clinton era Secretaria de Estado y se expreso a favor del
acuerdo por entenderlo como “no perfecto” pero “con grandes y altos estandares”. Fue en octubre de 2015 cuando se
llegd a la version final del Acuerdo cuando la candidata cambid su posicionamiento por considerar que no cumplia con las
expectativas prometidas. Fuente: http://edition.cnn.com/2015/10/07/politics/hillary-clinton-opposes-tpp/ (Consulta
realizada, 15 de ocubre de 2016) )

Bygase: https://ballotpedia.org/2016 presidential candidates on the Trans-Pacific Partnership trade deal
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Siguiendo este ultimo debate, varios medios de comunicacidon han optado por hablar de la muerte clinica del
TPP. El Cronista, por ejemplo, afirma que “es practicamente inconcebible que Clinton pudiera repetir el pivote
del TLCAN de su marido con el TPP después de asumir el cargo. El intento consumiria todo su capital politico en
los primeros meses y volveria tdxicas cualesquiera fueran las posibilidades que tenia de construir una
reputacion como una lider digna de confianza”?.

Cabe destacar que, de no seguir adelante el TPP en Estados Unidos, el futuro de las negociaciones tendra una
repercusion a nivel mundial. De hecho, el representante de comercio norteamericano, Michael Froman, afirmé
en un foro de México que “no aprobar el TPP afectaria nuestro liderazgo y nuestra posicién y les dariamos las
Ilaves del castillo a China”. De hecho, muchos especialistas mencionan al gigante asidtico no sélo como el gran
competidor de Estados Unidos, sino también como su futuro vencedor. Tan es asi que, por ejemplo, un informe
de Bloomberg afirma que, para el afio 2026, China superard en crecimiento a su rival, imponiendo asi una

posicion que sera muy dificil de revertir®.

China’s GDP will overtake the U.S. levelin 2026 at these 2030 target

growthrates:
U.s. 2.0% China 6.5%
$35T GDP
$18.0T
United States
* $1.4T
China
25 2015

U.5. GOP waa 16 times that
of Chins

i

Fuente: Bloomberg

% Fuente: http://www.cronista.com/financialtimes/La-muerte-del-TPP-significaria-el-fin-de-la-globalizacion-liderada-por-
Estados-Unidos-20160729-0022.html
= Fuente; http://www.bloomberg.com/graphics/2016-us-vs-china-economy/
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V. CONCLUSIONES.

Se puede concluir que el TPP es un potente instrumento de integracién econémica, pero no implica ser
solamente un acuerdo de caracter econdmico y comercial que busca crear un area de libre comercio en la zona
del Transpacifico. No es un acuerdo neutral desde el aspecto politico, y el impacto de su conformacion tanto en
Asia como en algunos paises de América del Sur, debe ser analizado en profundidad, ya que estan en juego

opciones estratégicas de largo plazo respecto de la insercion internacional de los paises firmantes.

Considerando la contraposicion de posturas en muchos de los paises firmantes -en lo que refiere a las
ventajas y/o desventajas que este acuerdo brindara-, la situacion politica de Estados Unidos al dia de hoy, y el
hecho de que aun no ha sido ratificado por ninguno de los integrantes; puede sostenerse que el futuro del TPP

es incierto.

Sin embargo, en el caso de que finalmente este mega-acuerdo entre en vigencia, estaremos ante un cambio de
paradigma mundial en lo que a integracidn econdmica se refiere, y serd fundamental analizar y lograr su

correcta aplicacion.

%k %k
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